
SMM 
для чайников

Учитесь везде, всему и всегда – когда-нибудь вы 
обязательно поймете, что это было не зря. 

Сара Кардвелл.



Давайте знакомиться!

Перейди по QR-коду 
или найди сервис в 
любом из доступных 
браузеров



Вся ваша – Катя Жолобова

Презентация будет не долгой, так что 
расслабьтесь и получайте удовольствие 
☺

(Это кстати та самая Катя)

Основные навыки и характеристики:
• Пред-пост продашкн видео
• Владение различными программами 
монтажа (Sony Vegas, Premiere Pro) и 
дизайна (Photoshop, InDesing и др.)

• Отсутствие на парах 
• Добрая
• Отзывчивая
• Не любит говорить о себе хорошо
• Компетентна во многих вопросах 

(но это не точно)
• С любой просьбой можно обращаться 
спокойно

Instagram: @rinaever  VK: http://vk.com/rinaeva 
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Раскидаем по понятиям
это новый, но очень 
перспективный способ 
продвижения товаров и 
услуг при помощи 
форумов, блогосферы, 
социальных сетей, 
сервисов мгновенных 
сообщений, то есть всех 
доступных на 
сегодняшний день 
социальных медиа-
каналов. 

https://molinos.ru/about/blog/slovar-smm

SMM (Social Media 
Marketing) 



 Возвращаемся 
на 

Menti.com 



Кто же такие SMM-щики?
Это маркетологи, которые работают в соцсетях:
•  оформляют сообщество
•  наполняют его контентом, который поможет 
продавать(если цель продавать)
•  ведут сообщество, регулярно посты делают
•  отвечают на комментарии и на вопросы по  
продукту в личке
•  настраивают рекламу, привлекают посетителей 
в сообщество или на лендинг

Или делают какую-то часть этой работы.



Главный принцип работы
Сильный текст и 

визуальное 
сопровождение
Сильный текст - 

• Интересно читать
• ПОЛЕЗНЫЕ ВЕЩИ
• К нему прислушиваются
• Сильные образы
• Цепляет с первого взгляда
• Легко читать
• Убеждает
• Продает



• Зазывающие фразы
• Задаем вопрос
• Действуем на чувства и воспоминания

• Рассказываем о плюсах
• Даем рекомендации
• Делимся опытом
• Говорим о приближающемся действии, мероприятии
• Приглашаем на сторонний ресурс
• Просим поставить лайк или сделать репост, 
подписаться

• Советуем поучаствовать







 Возвращаемся 
на 

Menti.com 


