










You Tube 2019

�Второй поисковик в мире

�1,9 млрд пользователей в сети

�5000 каналов с 1 млн + подписчиков

�В 3,5 раза больше просмотров и в 14,5 раз больше 
вовлеченность, чем в 2014



Почему          привлекателен 
                         для вашего бизнеса

�2 поисковая сеть в мире после Google – люди реально ищут

�Более длительное удержание внимание

�Возможность невероятно длительного удержания

�Эффект присутствия и очень близкого знакомства



Сложность 

�Дорого – время или деньги или то и другое

�Регулярность

�Понимание что снимать – работа над контентом

�Стратегия – КАК это будет продавать и будет ли

�Бюджет на продвижение



Перед тем как начать важно задать 
вопрос – какая моя цель, как я к ней 
приду и стоит ли это тех усилий



Как можно продвигать свой бизнес 
на YouTube



Создание собственного канала



Покупка рекламы – Pre-roll



Покупка рекламы – интеграция на 
чужом канале



Создание собственного канала

+ возможность снимать, что хочешь, 
когда хочешь и сколько хочешь
+ максимальное количество 
экспериментов
+при условии роста и развития 
возможность в дальнейшем сильно 
нарастить продажи, а так же 
использовать как маркетинговую 
площадку с целью доп заработка
+монетизация канала за счет 
просмотров

- Не прогнозируемо, долго;
- возможно, дорого и очень часто 
нецелесообразно

- Важно выделять отдельный 
ресурс и делать это частью 
бизнеса либо не делать вообще



Как именно вы можете использовать 
канал для своего бизнеса



Как место куда вы заливаете свои видео с целью 
распространения по базе клиентов – email рассылки, сайт, 
SMM каналы

В этом случае не поленитесь оптимизировать видео и 
привлекательно оформить свой канал – это важно,

 т.к. говорит о вас и может дать вам клиентов



Для создания одного или нескольких конкретных 
видео с целью настройки рекламы и конвертирования 
данного ролика в заявки, покупателей или другому CTA



Создание полноценного канала с целью 
развития и маркетингового продвижения



Что важнее подписчики или 
просмотры?



Смотря какая ваша цель



Будете ли вы смотреть такой канал 
или читать инстаграм, если вы не 
стоматолог?



Вся правда о винирах. Цена и 
последствия



 Всегда думайте перед тем как 
бездумно действовать на эмоциях!



Для какого бизнеса личный канал 
может быть полезен
•Индустрия красоты
•Нестандартные услуги в сфере похудения и красоты
•Стоматология 

•Ремонты и строительство
•Обучение любого рода
•Продажа нестандартных товаров



Продавать можно все!!! 
Но помните – важно не то, что вы продаете, 

а то, КАК вы это делаете



Поэтому ПЕРЕД ответьте на эти 
вопросы:

1. Кто будет за это отвечать
2. Какие ресурсы у меня для этого есть – креатив,время
3. Сколько денег я готов в это инвестировать
4. Что должно произойти и каким должен быть мой канал, 

чтобы это дало эффект



И главное – а стоит ли это того или есть 
способ, который мне нравится больше







 О чем можно создавать контент для 
вашего бизнеса
•Полезные советы – с целью дать клиенту  разобраться
•Сравнительные характеристики с демонстрацией 
преимущества вашего товара
•Демонстрация экспертности ( хорошо когда вы узкий 
специалист или занимаетесь обучением)

•Демонстрация того, как интересно и хорошо у вас ( отели, 
бизнес сообщества)

•Нестандартная подача обычных вещей ( одежда, посуда и т.
д.) – цель выделиться и запомниться среди всех остальных



Сколько должно длиться видео



 Давайте немного подумаем







Для нас YouTube-канал – это не то 
направление, которое формирует прямую 
прибыль.
Для нас YouTube важен не только потому, что с его 
помощью мы привлекаем пользователей на сайт

•Имиджевая – крупнейший технический канал 
Украины

•Формирование бренда – подчеркиваем конкурентные 
преимущества компании

•Учебно-развлекательная – показываем покупателям, 
что разбираемся в товаре, помогаем в выборе.

Наша контент-стратегия, включая сайт, направлена на 
помощь при выборе товара. Если покупатель выбрал 
именно то, что искал, он остается доволен. Довольный 
покупатель – задача компании.

Алексей Тараненко главный 
редактор Rozetka.ua









Продвигайте свой бизнес на YouTube 



�Гораздо выше уровень доверия

�Очень быстрая обратная связь

�Возможность показать гораздо больше и лучше показать 
свой продукт

�Большой охват лояльной и платежеспособной аудитории



Не готовы создавать канал – не нужно.
Используйте тех, кто сделал уже это за 
вас

















Варианты интеграций

�Интервью
�Специальные выпуски
�Распаковка
�product placement

�Амбассадорство
�Коллаборация



Варианты отношений

�Оплата гонорара

�Обмен – классный товар, услуга, возможность с вашей 
стороны на контент и аудиторию со стороны канала

�Обмен +бюджет на продвижение ( маркетинг)

�Амбассадорство – длительные отношения и множественные 
касания



Несколько советов для новичков

1. Установите рамки
2. Начинайте снимать простой контент
3. Снимайте на телефон – купите самый простой микрофон, но 
можно и без
4. Посмотрите хватит ли вас хотя бы на месяц



Любые причины, которые вы назовете, если 
съедите – это отмазки и показатель того, что 
вам не нужен канал



Примите как данность. Так у всех
1. У вас мерзкий голос
2. Вы ужасно смотритесь со стороны
3. У вас что-то слишком большое, что-то кривое, что-то 

маленькое
4. И вы почему-то волнуетесь и не можете говорить то, что 

нужно










