
Секреты успеха
Что нужно сделать, чтобы 
добиться успеха в жизни?





       

Успех
• Правильная 
постановка цели

• Результат  труда
• Полная личная 
заслуга

Удача
• Результат 
везения

• Благополучное 
стечение 
обстоятельств

• Лотерея



  Успешность-это с одной стороны 
удовлетворенность, и довольство с 
другой.

Часто путают успешного и довольного 
человека. Успешный человек, даже 
если достигает цели, бывает не 
доволен. 

 Некоторые люди могут быть довольны 
независимо достигли они цели или 
нет.

Понимание успешности бывает очень 
субъективным.

Успешными в обществе называют тех, 
кто по основным жизненным 
показателям обгоняют других. 



Мораль: цените то, что имеете, и 
при этом всегда стремитесь к 
лучшему.

Успех - это не слава, не деньги, не 
призы и  не власть. Успех - это когда 
просыпаешься утром, и так хочется 

приступить к своему делу, что 
буквально вылетаешь за дверь!





Мотивация на 
успех



«Умение обращаться с людьми — это товар, 
который можно купить точно так же, как мы 
покупаем сахар или кофе. И я заплачу за такое 
умение больше, чем за что-либо другое на 
свете» (Джон Рокфеллер) 

 Секреты общения с людьми:

• Любое общение начинайте с улыбки. 
Встречайте людей с радостью, если хотите, 
чтобы они были рады встрече с вами. 
Улыбайтесь, приветствуя человека по 
телефону.



• Разговаривая с человеком, покажите 
свою искреннюю 
заинтересованность в нем и в 
предмете вашего разговора. Дайте 
человеку возможность выговориться. 
Умение слушать – это один из 
основных секретов успеха в 
налаживании отношений с людьми.

• Не критикуйте людей. Критика ранит 
достоинство человека, уязвляет его 
гордость, а также возбуждает чувство 
обиды и негодования. Вместо того 
чтобы критиковать кого-либо, 
попробуйте понять, почему он 
поступил именно так, представьте 
себя на его месте и подумайте, а как 
бы вы сами поступили, окажись в той 
же ситуации.



• Для того чтобы убедить человека 
сделать так, как нужно вам, заставьте его 
самому захотеть это сделать. Любого 
человека интересуют, прежде всего, его 
собственные интересы, ему нет никакого 
дела до того, чего хотите вы. Посмотрите 
на вещь под его углом зрения, а затем 
укажите на привлекательные конкретно 
для этого человека стороны. Кстати, в 
этом заключается секрет успешной 
рекламы.

• Хвалите человека и искренне 
признавайте его достоинства.

• Обращайтесь к собеседнику по имени. 
Для человека нет ничего приятней звука 
его собственного имени.






