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Актуальность, цели и 
задачиАктуальность темы – Любая семья 

нуждается в одежде. Последняя имeeт 
свойство изнашиваться и ycтapeвaть.
Цель проекта – создание магазина 
одежды «New Style» удовлетворяющий 
потребности людей в доступной и 
качественной дизайнерской одежды.  

Задачи:
1. Составить бизнес план;
2. Нахождение денежных средств для 

реализации;
3. Поиск и аренда помещения;
4. Проведение ремонтных работ;
5. Создание сайта;
6. Закупка оборудования;
7. Набор работников;
8. Закупка материалов;
9. Старт производства продукции;

10. Начало продаж.



Резюме
В этом бизнес-плане рассматривается 
процесс создания интернет-магазина 
одежды, с разным ассортиментом 
товаров, который будет подходить для 
нескольких целевых аудиторий. 



Описание предприятия
ИП «New Style» магазин одежды в 
среднем ценовом сегменте, 
ориентированный на интернет продажу. 



 Описание продукции и услуг
Наши клиенты смогут воспользоваться 
такими услугами как: возможность 
создания своего дизайна одежды, также 
для узконаправленной аудитории будут 
представлены тематические линейки 
одежды.



Маркетинговый план
Реклама магазина будет производиться 
постоянно до и после открытия, и 
размещаться на различных интернет 
площадках в том числе социальных 
сетях и видеохостингах.
Кроме того, достигнув определенного 
уровня, можно выступить спонсором 
всевозможных мероприятий.

Система создания собственного 
дизайна



Производственный план
Так как наш магазин будет в интернет 
пространстве, в качестве места для 
производства товара подойдёт любое 
доступное помещение в нашем городе.
Складское помещение будет 
совмещенно с местом производства.



Финансовый план



Оценка рисков
Наиболее значимые рисками проекта 
являются: 
• Непредвиденные затраты
• Неустойчивость спроса
• Низкий старт продаж
• Снижение цен конкурентами



Выводы по работе
Подводя итоги по нашему бизнес 
плану, мы поняли, что одежда как товар 
востребована любой категории лиц. 
Рынок также демонстрирует, что люди 
под влиянием новых трендов 
стараются приобрести новые вещи как 
можно скорее. Это напрямую влияет на 
уровень продаж и общую выручку. 


