
СИСТЕМА ЭФФЕКТИВНОГО 
СОПРОВОЖДЕНИЯ ОТ НОВИЧКА ДО 
ПОЛНОЙ САМОСТОЯТЕЛЬНОСТИ

•                        СОПРОВОЖДЕНИЕ ОДНА ИЗ ПРИЧИН ПОЧЕМУ НЕТ РОСТА.







































СИСТЕМА ПОЭТАПНОГО РОСТА

•









• РЕГИСТРИРУЙТЕ НОВИЧКА НА ОФИЦИАЛЬНОМ САЙТЕ КОМПАНИИ 

• СОЗДАВ ЕМУ ЛИЧНЫЙ КАБИНЕТ ( ЛК) НА САЙТЕ КОМПАНИИ

• ПОМНИМ, ЧТО В НАЧАЛЕ НОВИЧКУ ПОНАДОБИТЬСЯ ПОМОЩЬ Е-MAIL 

ПОЛЬЗОВАТЕЛЯ. 



У ТЕБЯ ТЕПЕРЬ ЕСТЬ ЛК НА САЙТЕ КОМПАНИИ.

ПРИ НАМЕРЕНИИ В ДАЛЬНЕЙШЕМ СОТРУДНИЧАТЬ В КОМПАНИИ Я ПРЕДЛАГАЮ 

ТЕБЕ:

•  1. СОЗДАТЬ СВОЮ ЛИЧНУЮ СТРАНИЧКУ В СОЦ. СЕТИ «ВК»;

• 2. ЗАРЕГИСТРИРОВАТЬСЯ В ГРУППЫ ( УЗНАТЬ У СВОЕГО СПОНСОРА) В СОЦ. 

СЕТИ «ВК»;

• 3. ПРОЙТИ ОБУЧЕНИЕ, ВЫБРАВ БОЛЕЕ УДОБНЫЙ ДЛЯ ТЕБЯ ВАРИАНТ ( 

ОФЛАЙН ИЛИ ОНЛАЙН).     









ПОСЛЕ ЗВОНКА

• ДАТЬ ССЫЛКУ ЧЕРЕЗ ЭЛ. ПОЧТУ НА СОЗДАННЫЙ КАБИНЕТ НА ПЛАТФОРМЕ 

ОБУЧЕНИЯ.

• ПОМОГАТЬ ПРОЙТИ ОБУЧЕНИЕ И С ОДНОВРЕМЕННЫМ  РЕКРУТИРОВАНИЕМ.

• ПОМОЧЬ РАЗОБРАТЬСЯ В ПРОГРАММАХ КОМПАНИИ.

• НАУЧИТЬ ВЫЯВЛЯТЬ ПОТРЕБНОСТИ.

• ПРОВОДИТЬ ПРЕЗЕНТАЦИИ.

• РАБОТАТЬ С ВОЗВРАЖЕНИЯМИ.

• ОФОРМЛЯТЬ ПОДПИСАНИЕ НОВИЧКОВ. 



ПЯТЬ ПАРТНЕРОВ В КОМАНДЕ. 



ЗАДАНИЕ ПАРТНЕРУ ПРОЙТИ ОБУЧАЮЩИЙ 
КУРС ДЛЯ КОНСУЛЬТАНТОВ 0-2 СТУПЕНИ.



В НАШЕМ С ВАМИ ОКРУЖЕНИИ ВСЕГДА 
ЕСТЬ НАШИ ЗНАКОМЫЕ, У КОТОРЫХ ЕСТЬ 

ДОЛГОСРОЧНЫЕ ЦЕЛИ!
• ПЕРВЫЕ НАШИ ПРОДАЖИ – ЭТО КАК ПРАВИЛЬНО СВОИМ БЛИЗКИМ!

• ЕСЛИ МЫ С ВАМИ РАЗОБРАЛИСЬ КАКУЮ РОЛЬ СТРАХОВАНИЕ ЖИЗНИ ИГРАЕТ 
В НАШЕЙ ЖИЗНИ И НАШИХ БЛИЗКИХ, ТО МЫ ЛЕГКО ПРОДАЕМ НАШУ УСЛУГУ.

• И ПЕРВЫЕ ПРОДАЖИ МЫ ДЕЛАЕМ ЛЕГКО.

• КОГДА МЫ ПРОДАЛИ НАШУ УСЛУГУ И ОНА УДОВЛЕТВОРЯЕТ ПОТРЕБНОСТИ 
НАШИХ ЗНАКОМЫХ ТО, ОНИ ДАДУТ НАМ СВОИ РЕКОМЕНДАЦИИ. ЭТО БУДЕТ 
КРУГ ЕГО ОБЩЕНИЯ!

• А СО ВРЕМЕНЕМ НАШИ ЗНАКОМЫЕ С НАШЕЙ ПОМОЩЬЮ УВИДЯТ ЗДЕСЬ 
ВОЗМОЖНОСТИ УВЕЛИЧЕНИЯ СВОИХ ДОХОДОВ И ТОЖЕ БУДУТ 
СОТРУДНИЧАТЬ С КОМПАНИЕЙ. 











ЧАТ НА ТРОИХ! 
• СОЗДАЕМ ЧАТ С НОВИЧКОМ В «ВК» ИЛИ  WHATSHAPP, ТАМ ГДЕ УДОБНЕЕ.  

• ПОСЛЕ ЕГО НАЧАЛЬНОГО ОБУЧЕНИЯ ПРИСОЕДИНЯЕМ В КОМАНДНЫЕ ЧАТЫ. 

• ОПРЕДЕЛИТЬ С НОВИЧКОМ ОБЩУЮ ЦЕЛЬ! 

• ЭТО ТА ЦЕЛЬ К КОТОРОЙ МЫ ДОЛЖНЫ СТРЕМИТЬСЯ ВМЕСТЕ!! РАБОТАЕМ ВМЕСТЕ - 
ДЕНЬГИ ВАШИ))) ЧТО НАДО ДЕЛАТЬ? ПРИГЛАШАТЬ ЛЮДЕЙ

• ПОДДЕРЖИВАТЬ ПЛОТНОЕ ОБЩЕНИЕ ПЕРВЫЕ ДВА-ТРИ МЕСЯЦА. ДЕРЖИМ ПОСТОЯННУЮ 
СВЯЗЬ С НОВИЧКОМ, И ПОМОГАЕМ ПРИ ВОЗНИКНОВЕНИИ ТРУДНОСТЕЙ. ЕСЛИ НЕ ЗНАЕТЕ 
КАК ОТВЕТИТЬ НА ВОПРОС, УТОЧНЯЙТЕ У ВЫШЕСТОЯЩИХ СПОНСОРОВ.





СТРАТЕГИЯ ПОСТРОЕНИЯ КОМАНДЫ. 

• У НАС БУДЕТ 1 ЛИНИЯ СВОЕЙ КОМАНДЫ – ЭТО НАШИ ЛИЧНЫЕ ПРОДАЖИ.

• У НАШЕЙ 1 ЛИНИИ ТОЖЕ БУДУТ СВОИ ПРОДАЖИ И ИХ УЖЕ 1 ЛИНИЯ 
СООТВЕТСТВЕННО БУДЕТ ДЛЯ НАС 2 ЛИНИЯ.

• У 2 ЛИНИИ ТОЖЕ БУДУТ СВОИ ПРОДАЖИ И ИХ 1 ЛИНИЯ ДЛЯ НАС УЖЕ 3 ЛИНИЯ.

• ДО РАЗВИТИЯ НАШЕЙ 4 ЛИНИИ МЫ ВЕДЁМ АКТИВНОЕ СОПРОВОЖДЕНИЕ СВОЕЙ 1 
ЛИНИИ. ПОСТОЯННО НА СВЯЗИ. ПОМОГАЕМ. ОБУЧАЕМ. 

• А КОГДА У НАШЕЙ 1 ЛИНИИ ЕСТЬ УЖЕ СВОЯ 3 ЛИНИЯ. МЫ НАЧИНАЕМ АКТИВНО 
РЕКРУТИРОВАТЬ И ПОДКЛЮЧАТЬ НОВУЮ СВОЮ 1 ЛИНИЮ.

• И ДОВОДИМ ИХ РАЗВИТИЕ ДО ИХ 3 ЛИНИИ. 







С МОМЕНТА ПОЯВЛЕНИЯ ПЕРВОГО 
НОВИЧКА. 

• АКТИВНОСТЬ В ЧАТЕ, ПРИВЕТСТВОВАТЬ В ЧАТЕ.

• ПРИГЛАШАЕМ НА ВЕБИНАРЫ, МЕРОПРИЯТИЯ ЧЕРЕЗ Л/С

•  ЗНАКОМИМ  НАШЕГО СПОНСОРА С АКТИВНЫМИ НОВИЧКАМИ

• ДЕЛИМСЯ ОБЩИМИ ОТЗЫВАМИ ПО УСЛУГЕ СТРАХОВАНИЯ ЖИЗНИ

• ОТСЛЕЖИВАТЬ ПОДПИСАНИЯ СВОИХ ПАРТНЕРОВ ЧЕРЕЗ Л.К. НА ПЛАТФОРМЕ 

ВЕКРОСТА.

• ПИСАТЬ ОТЧЕТЫ О РАБОТЕ ЗА КАЖДУЮ НЕДЕЛЮ.



ОШИБКИ ПРИ СОПРОВОЖДНИИ

• НЕ ВЫЯВЛЕНА ИСТИННАЯ МОТИВАЦИЯ

• В ОГОВОРЕННЫЙ ГРАФИК НЕ ПРОХОДЯТ ВСТРЕЧИ

• ВСТРЕЧИ ПРОВОДЯТСЯ В ОТСУТСТВИЕ СПОНСОРА

• НЕТ ОБСУЖДЕНИЕ РАБОТЫ НА НЕДЕЛЮ

• СОЗВОН С НОВИЧКОМ ПРОИСХОДИТ РЕДКО

• НЕТ ФОКУСА НА СПОНСОРА

• НЕ ОБЪЯСНИЛИ МП

• НЕТ ОБРАТНОЙ СВЯЗИ ПОСЛЕ ВЕБИНАРОВ И РАССЫЛКИ ОБУЧАЮЩЕГО МАТЕРИАЛА

• НЕТ АНАЛИЗА ПРОДЕЛАННОЙ РАБОТЫ ЗА НЕДЕЛЮ. 





СОВЕТЫ

• НЕТ ЛИЧНЫХ ПОДПИСАНИЙ. – ПРОГОВАРИВАЕМ « А КАК ТЫ ПОНЯЛ СМЫСЛ БИЗНЕСА?

• НЕТ РЕГИСТРАЦИЙ НОВЫХ КЛИЕНТОВ – ПРЕДЛАГАЕМ ПОКАЗАТЬ СВОЮ СТРАНИЧКУ В СОЦ. 
СЕТЯХ. ПОКАЗАТЬ ЕГО ДИАЛОГИ. ПОСМОТРЕТЬ ЕГО ПОСТЫ. ДАТЬ КОЛИЧЕСТВЕННУЮ 
СТАТИСТИКУ.

• МОЛЧИТ – СПРОСИТЬ НУЖНЫ ЛИ ЕМУ ДЕНЬГИ. Я ПОНИМАЮ ЕСТЬ КАКИЕ ТО СОМНЕНИЯ И 
ЭТО НОРМАЛЬНО. СКАЗАТЬ ЕМУ, ЧТО ЕСЛИ БЫ ЕМУ БЫЛИ НЕ НУЖНЫ ДЕНЬГИ ТО, ОН БЫ 
НЕ РЕГИСТРИРОВАЛСЯ. ДАТЬ ПОНЯТЬ, ЧТО ГЛАВНОЕ ПЕРВЫЕ ШАГИ.

• ЕСЛИ УДАЛЯЕТСЯ ИЗ ЧАТА – ЧТО СЛУЧИЛОСЬ? СКАЗАТЬ ЕМУ, ЧТО В ЛЮБОМ СЛУЧАЕ ПОД 
НИМ БУДЕТ ЕГО КОМАНДА И ПРОДАЖИ. ПРЕДЛОЖИТЬ ВЫПОЛНИТЬ УСЛОВИЯ АКТИВАЦИИ 
ДЛЯ ПОЛУЧЕНИЯ ВОЗНАГРАЖДЕНИЯ. РЕШИШЬ ДЕЙСТВОВАТЬ, ОБРАЩАЙСЯ Я ТЕБЯ ОБУЧУ  
И ПОМОГУ РАЗОБРАТЬСЯ. 





ИЩИТЕ СВОИХ КЛЮЧЕВЫХ ПАРТНЕРОВ!

• ОБУЧАЙТЕСЬ САМИ И ОБУЧАЙТЕ СВОИХ НОВИЧКОВ! 

• ГЛАВНОЕ ДЕЛАТЬ ДЕЙСТВИЯ КАЖДЫЙ ДЕНЬ ПО ВЫПОЛНЕНИЮ СВОИХ 

ЦЕЛЕЙ!

• ИСПОЛЬЗУЙТЕ В РАБОТЕ БАЗОВОЕ СОПРОВОЖДЕНИЕ, КОТОРОЕ МЫ С ВАМИ 

РАЗОБРАЛИ!

• ВЫПОЛНЯЙТЕ ДОМАШНЕЕ ЗАДАНИЕ ПО ДАННОМУ УРОКУ.

• И ПОСЛЕ ВЫПОЛНЕНИЯ, МЫ С ВАМИ РАССМОТРИМ ТЕМУ СОПРОВОЖДЕНИЕ 

ДАЛЬШЕ. 


