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Закупка товаров — это приобретение (купля) товаров для дальнейшего целевого 
использования. 































Безвозвратные затраты – это истекшие затраты, которые не могут быть 
изменены никакими управленческими решениями. Обычно они не учитываются при 
принятии управленческих решений. 

Вмененные (воображаемые) затраты присутствуют лишь в 
управленческом  учете.  Их добавляют при принятии решений в случае 
ограниченности ресурсов, но в реальности их может и не быть. Они характеризуют  
возможности по  использованию производственных ресурсов, которые либо 
потеряны, либо ими жертвуют в пользу другого альтернативного решения, если 
ресурсы не ограничены, вмененные затраты равны нулю. 

Приростные и предельные затраты. Приростные (инкрементные) затраты – 
являются дополнительными и возникают в результате изготовления и продажи 
дополнительной партии продукции. Предельные (маржинальные) затраты 
представляют собой дополнительные затраты в расчете на единицу продукции. 
Таким образом, обе категории затрат появляются в результате изготовления 
дополнительной продукции, одни в расчете на единицу, а другие – на весь выпуск. 



Планируемые и не планируемые затраты. Планируемые – это затраты, 
рассчитанные на определенный объем производства.  В соответствии с нормами, 
нормативами, лимитами, сметами они включаются в плановую себестоимость 
продукции. 
К ним относятся все производственные затраты организации. Не планируемые – 
это затраты, не включаемые в план и отражаемые только в фактической 
себестоимости продукции (потери от брака, простоев и т.п.). 

Регулируемые и нерегулируемые. Регулируемые затраты подвержены 
влиянию менеджера центра ответственности, на нерегулируемые он 
воздействовать не может. Например, затраты, связанные с нарушением 
технологической дисциплины в цехе, находятся в ведении начальника цеха, однако 
на общехозяйственные расходы он влиять не может, поскольку это прерогатива 
руководителей высшего звена, для него эти затраты – нерегулируемые. 



По участию в основном технологическом процессе производства:
- Основные затраты обусловлены технологией производства (сырье, материалы, 
топливо, энергия на производство, заработная плата производственных рабочих).
- Накладные затраты – по обслуживанию производства и управлению.

По степени однородности:
- Простые затраты представляют собой экономически одноэлементные затраты, 
неразложимые на составные части.
- Комплексные затраты состоят из разных элементов затрат.

По способу отнесения на себестоимость продукции:
- Прямые затраты относятся непосредственно на себестоимость продукции 
прямым счетом на основании первичных документов.
- Косвенные затраты рассчитаются на несколько видов продукции и 
распределяются на конкретные виды условными приемами.



По рациональности использования:
- Производительные затраты оправданы и связаны с получением полезного  
результата.
- Непроизводительные затраты часто неизбежны при недостатках  
технологического процесса и организации производства, например, потери от 
брака.

По сфере приложения:
 - Производственные связаны с производственной деятельностью предприятия.
- Внепроизводственные (коммерческие) связаны  с процессом реализации 
продукции и обслуживанием других направлений деятельности предприятия.



Структура себестоимости продукции (смета затрат) 
по экономическим элементам

№ 
п/п Элементы затрат

Значения Удельный 
вес 

элемента, %валовые удельные

1 Материальные затраты (за 
вычетом возвратных 
отходов)

2 Затраты на оплату труда 
(фонд оплаты труда)

3 Выплаты по страховым 
взносам в 
государственные 
внебюджетные фонды

4 Амортизационные 
отчисления

5 Прочие затраты

Итого затрат (себестоимость) 100





































Виды доходов:

- Доходы от обычных видов 
деятельности (выручка от продажи 
продукции, оказания услуг, 
выполнения работ);

- Прочие доходы (операционные, 
внереализационные, чрезвычайные).



Операционные доходы –  доходы 
извлекаемые фирмой из правообладания 
активами, либо доходы от реализации 
принадлежащих ей активов.

К операционным доходам относятся:
1) Доходы от сдачи имущества в аренду;
2) Проценты за пользование денежными 

средствами др. организаций;
3) Доходы от предоставления во временное 

пользование прав, возникающих из патентов 
на изобретения, промышленные образцы и др. 
виды интеллектуальной собственности;

4) Доходы от участия в уставном капитале др. 
организаций.



Внереализационные  доходы:
1) Активы полученные безвозмездно, в т.

ч. по договору дарения;
2) Прибыль прошлых лет выявленная в 

отчетном году;
3) Штрафы, пени, неустойки полученные 

за нарушение условий договоров.
4) Курсовая разница;
5) Сумма дооценки оборотных активов.



Чрезвычайные доходы – это 
возмещение органами 
соцстрахования чрезвычайных 
расходов связанных со стихийными 
бедствиями, пожарами, 
техногенными катастрофами, 
природными катаклизмами.







Прибыль :
- Важнейший экономический оценочный 

показатель;
- Цель деятельности любой 

коммерческой организации;
- Характеризует экономический эффект 

деятельности предприятия;
- Финансовый результат деятельности 

(итоговый показатель);
- Источник самофинансирования.

























Спасибо за внимание


