
 Торговый 
Представитель

Бизнес-кейс



 Бизнес-Кейс ТП

• 1. Курс ЕШКО
• 2. Логистика  ТП по ОКВЭД 
• 3.. Цели ТП 
• 4. Задачи ТП
• 5.   Контракт  ТП
• 6.   Структура связей
• 7.   Конъюнктура продаж



 БК ТП

• 8. Информация для заказчиков
• 9.  Каталог продукции
• 10. Формы договорных соглашений
• 11. М П ведения  переговоров
• 12.  Заявка на разработку
• 13. Цифровой Контракт
           



 Курс ЕШКО

1. Коммерческий представитель

Ссылка для загрузки  PDF  
Facebook@RYOURIK555



 Логистика ТП
     по ОКВЭД

2. ОКВЭД  Торгового Представителя для 
работы в технологической компании – 
разработчике – 52.45.4
Ссылка для открытия файла – 
правая кнопка 



Цели и задачи ТП

3. Цель Торгового Представителя –  поиск 
заказчиков для заключения Цифровых  
Контрактов

 4. Задача Торгового Представителя 
– Занять рыночную нишу торговли 

технологическими активами
– Получить доход 30% от результатов каждой 

сделки



 Контракт  ТП

5. Контракт Торгового Представителя
                      Образец   

Открытие файла –правая кнопка



Структура связей

Заказчик

Заявка

Цифровой Контракт

Разработчик

Опцион

     ТП6.



Конъюнктура продаж

                  

Прогнозирование 

Технологии  

Спецификации 

Бизнес - Планы 

Секреты прибыли               
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INFO-ПИСЬМО

• 8. Информация для заказчиков

Ссылка  для открытия файла – 
правая кнопка 



Каталог продукции

 9. Каталог продукции разработчика 
технологий

                           ОБРАЗЕЦ 
Ссылка для открытия файла – 
правая кнопка



ДОГОВОР

• 10.  Формы договорных соглашений

Ссылка для открытия файла – 
правая кнопка



МП ведения переговоров

 11. Международные Правила     
ведения переговоров

Ссылка для открытия файла- правая кнопка 



Заявка на разработку

12. Заявка на разработку – образец
Ссылка открытия файла – 
правая кнопка



Цифровой Контракт

13. Цифровой Контракт –  торговое 
соглашение

 
Ссылка для открытия  файла- 
правая кнопка


