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ПЛАН ПРЕДЛОЖЕНИЯ
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SmartExpert – LMS
нового поколения

Решение позволяет сделать:
- Систему адаптации/онбординга в компании

- Провести тестирование и аттестацию

- Организовать единую базу знаний

- Проводить обучение и повышение квалификации



Преимущества - 
SmartExpert

Простота и 
удобство

Индивидуальный 
подход к клиенту

Система 
геймификации

Инновационная платформа для корпоративного обучения



Полное брендирование под 
брендбук клиента

Ведение единой базы знаний и донесения 
информации к сотрудникам

Контроль и тестирование кандидатов по всем  
процессам в компании, в итоге - аттестация

Платформа представляет 
следующие возможности:

Организация постоянного обучения 
сотрудников

+

+

+

+

+

Адаптация/онбординг специалистов на период  
испытательного срока



Как выглядит корпоративный университет у клиентов



На 50% сокращаются затраты на поиск новых 
людей вместо уволившихся в первые два 

месяца ввиду плохой адаптации

В 2,5 раза сокращается время ввода нового 
сотрудника в должность

На 5—10% увеличивается прибыль за счет 
квалифицированного обучения персонала

Основные выгоды для 
клиентов

На 200% сокращаются затраты на проведение 
оффлайн обучение



Идеальный клиент для нашего 
продукта

03

Есть контент для 
обучения

Или же есть задачи по 
структуризации и 

диджитализации знаний

02

Больше 300 
сотрудников

Или же компания 
испытывает потребность в 
обучении от 100 человек

01

Есть отдел 
обучения

Или сотрудники которые 
отвечают за обучение



Тратится много времени на ручное обучение и 
получение данных и у персонала нет времени на 

нормальный ввод в должность

Тратится много времени на анализ и 
составления ручной отчетности

Большие траты времени для повторяющее 
обучение

Боли и потребности которые 
закрываем

Нет эффективного 
контроля обучения

Нет единого инструмента для 
комплексного обучения в компании



Этапы продаж

Продажа продукта на демонстрации
8-14 дней

Продажа встречи по продукту с экспертом
3-7 дней

Получение денег и выполнение обязательств
41-60 дней

Закрытие возражений и продажа по стоимости
15-40 дней

01

02

03

04



Материалы для продаж 

Этап/Процессы Продажа 
встречи по 
продукту

Продажа 
продукта

Закрытие 
возражений и 
продажа 
решения в 
целом

Получение 
денег и 
выполнение 
обязательств

Скрипты Ссылка Ссылка Ссылка Ссылка

Шаблоны Ссылка Ссылка Ссылка Ссылка

Возражения Ссылка Ссылка Ссылка Ссылка



Прайсинг



Прайсинг



Прайсинг

Что входит:
• 24/7 поддержка

•от 300 активных сотрудников в месяц

•Выделенная платформа (доступ  администратор)

•WhiteLable (брендирование и кастомизация)

•Обучающие курсы по платформе

•Консультация эксперта-методолога по  разработке онбординга, 

адаптации,  переквалификации именно для Вашей компании 

•Выделенный менеджер клиент сервиса

•  Помощь клиент-сервиса в загрузке материалов  на платформу и 

переноса их с другой  платформы



Успешные кейсы

✔ Медицинская лаборатория «Invivo»

✔ Банк «Home Credit Bank» (РФ и КЗ)

✔ Логистическая компания  «Delivery Auto»

✔ Горный университет (ЦДО)

✔ ИТ компания «Vaimo»

✔ Ритейл «USUPSO»

✔ Производство «Centravis»



Спасибо за 
внимание!


