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Содержание статьи:

• Роберт Тейлор и жидкое мыло

• «Oakley» и солнцезащитные очки

• «Puma» и завязывание шнурков

• «Asus» и производство компьютеров

• «MCI» и невнимательность потребителей

• «Colgate» и совет клиента

• «Lego» и рентгеновские снимки





1. КАКИЕ ЕЩЕ ПУТИ ПРИВЕЛИ РОБЕРТА 
ТЕЙЛОРА К УСПЕХУ?



2. СУЩЕСТВУЕТ ЛИ ЕЩЁ ПРИМЕР РЕКЛАМЫ, 
ПОДОБНОЙ ПРОДЕМОНСТРИРОВАННОЙ 
БРЕНДОМ OAKLEY?



3. ИЗВЕСТНО, ЧТО МНОГИЕ ЗВЁЗДЫ 
ЗАРАБАТЫВАЮТ НА РЕКЛАМНЫХ КОНТРАКТАХ. 
ВЫ ОПИСАЛИ СЛУЧАЙ С ПЕЛЕ И PUMA. 
ПРИВЕДИТЕ ПРИМЕР СТРАННОЙ РЕКЛАМЫ С 
УЧАСТИЕМ ЗНАМЕНИТОСТИ.?



4. ЧТО ПОЗВОЛИЛО ТАЙВАНЬСКОМУ ПАРТНЕРУ 
DELL ЗАВОЕВАТЬ РЫНОК И ВЫИГРАТЬ В 
КОНКУРЕНТНОЙ БОРЬБЕ?



5. ПРИМЕР ИСПОЛЬЗОВАНИЯ ЧЕЛОВЕЧЕСКОЙ 
НЕВНИМАТЕЛЬНОСТИ В КАЧЕСТВЕ 
МАРКЕТИНГОВОГО ИНСТРУМЕНТА
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