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ЧИСЛЕННОСТЬ НАСЕЛЕНИЯ, 
ПОТЕНЦИАЛ
МОСКВА

 ПО ПЕРЕПИСИ – 11 738 547 ЧЕЛ.

 ФАКТИЧЕСКИ – НЕ МЕНЕЕ 18 000 000 
ЧЕЛ.

МОСКОВСКАЯ ОБЛАСТЬ

 ПО ПЕРЕПИСИ – 6 860 074 ЧЕЛ.

 ФАКТИЧЕСКИ – НЕ МЕНЕЕ 9 000 000 
ЧЕЛ.

ОБЩАЯ ЧИСЛЕННОСТЬ НАСЕЛЕНИЯ МОСКОВСКОГО РЕГИОНА СОСТАВЛЯЕТ  НЕ 

МЕНЕЕ 25 МЛН. ЧЕЛОВЕК ( С УЧЕТОМ НЕ ЗАРЕГИСТРИРОВАННЫХ ПРИЕЗЖИХ).

ПОТЕНЦИАЛ ПРОДАЖ – НЕ МЕНЕЕ 20 000 000 РУБ. В МЕСЯЦ. ( ПРОДАЖИ ТМ VIS-A-VIS 6 

ЛЕТ НАЗАД ПО МОСК РЕГИОНУ БЫЛИ 10-13 МЛН. РУБ/ МЕС.)



ТЕРРИТОРИЯ
•В МОСКВЕ И МОСКОВСКОЙ 
ОБЛАСТИ ТЕРРТОРИИ МЕЖДУ 
МЕНЕДЖЕРАМИ И ТП ДЕЛИТЬСЯ 
ПО НАПРАВЛЕНИЯМ.

•ДЕЛЕНИЕ НАПРАВЛНИЙ ПО 
ЛУЧЕВЫМ ШОССЕ ЯВЛЯЕТСЯ 
ОПТИМАЛЬНЫМ.

•НАИБОЛЕЕ ПОТЕНЦИАЛЬНЫМИ 
НАПРАВЛЕНИЯМИ В МОСКВЕ 
ЯВЛЯЮТСЯ ТЕРРИТОРИИ ЗА ТТК, 
СТАНЦИИ МЕТРО, ПРИЛЕГАЮЩИЕ 
К НИМ ТОРГОВЫЕ ПЛОЩАДИ, 
РЫНКИ И ТЦ В СПАЛЬНЫХ 
РАЙОНАХ.

•В МОСКОВСКОЙ ОБЛАСТИ 
НАИБОЛЬШИМ ПОТЕНЦИАЛОМ 
ОБЛАДАЮТ ТЕРИТОРИИ ОТ 
ВОЛОКОЛАМСКОГО ШОССЕ ДО 
ТРАССЫ М4



ДЕЛЕНИЕ

Северное (Ярославское и 
Дмитровское шоссе)  

                                          781 365    

Северо-
Западное 
направление 
- 775 084 чел

Северное 
направление 
– 781 365 чел

Северо-
Восточное 
направление 
– 623 314 чел

Восточное 
направление 
– 668 589 чел

Юго-
Восточное 
направление 
– 723 111 чел

Юго-
Западное 
направление 
– 900 000 чел



ДЕЛЕНИЕ ТЕРРИТОРИИ



СКЛАД И ЛОГИСТИКА
•ДЛЯ ДОСТАВКИ ТОВАРА  ИСПОЛЬЗУЮТСЯ 2-3 АВТОМОБИЛЯ ВМЕСТИМОСТЬЮ 
ОКОЛО 4м/куб

•В ЗАВИСИМОСТИ ОТ РАССТОЯНИЯ ОТ МКАДа КЛИЕНТ ПОСЕЩАЕТСЯ 1-2 РАЗА 
В ДВЕ НЕДЕЛИ

•ТОВАРНЫЙ ЗАПАС НА СКЛАДЕ НА ПЕРВЫЕ ПОЛ ГОДА ДОЛЖЕН СОСТОВЛЯТЬ 
ОТ 5 ДО 8 МЛН В БАЗОВЫХ ЦЕНАХ

•ПОДСОРТИРОВКА СКЛАДА– 1-2 РАЗА В НЕДЕЛЮ



ПЕРСОНАЛ
РУКОВОДИТЕЛЬ

СТАРШИЙ 
КЛАДОВЩИК

КЛАДОВЩИК

КЛАДОВЩИК-
ГРУЗЧИК

СУПЕРВАЙЗЕР

МЕНЕДЖЕР-
ТОРГОВЫЙ 

ПРЕДСТАВИТЕЛЬ  - 8 
ЧЕЛ. (4 МОСКВА, 4 
МОСКОВСКАЯ 
ОБЛАСТЬ)

ОПЕРАТОР

БУХГАЛТЕР ВОДИТЕЛИ – 2 ЧЕЛ.



РАЗВИТИЕ ПРОДАЖ.ОСНОВНЫЕ 
МОМЕНТЫ
•ФОРМИРОВАНИЕ КОМАНДЫ ПРОФЕССИОНАЛОВ. ОБУЧЕНИЕ.

•ПОИСК КЛИЕНТОВ В ПОЛЯХ. НАРАБОТКА БАЗЫ

•ПРЕЗЕНТАЦИЯ И ПРОДАЖА ТОВАРА С БОРТА

•РАЗВИТИЕ ЛОЯЛЬНОСТИ К TM CLEVER

•ОТЛАДКА ВСЕХ БИЗНЕС-ПРОЦЕССОВ



SWOT АНАЛИЗ
СИЛЬНЫЕ СТОРОНЫ СЛАБЫЕ СТОРОНЫ

• САМЫЙ БОЛЬШОЙ РЕГИОН В РФ – 25 
МЛН. НАСЕЛЕНИЯ

• ТМ CLEVER ПОЧТИ НЕ ПРЕДСТАВЛЕНА НА 
РЫНКЕ

• САМЫЙ ВЫСОКИЙ УРОВЕНЬ ЗП В 
РОССИИ

• СОБСТВЕННЫЙ ФИЛИАЛ

• ВЫСОКАЯ КОНКУРЕНЦИЯ ВО ВСЕХ 
СЕГМЕНТАХ

• БОЛЬШОЕ КОЛИЧЕСТВО ТОРГОВЫХ 
ЦЕНТРОВ

• ЗАГРУЖЕННОСТЬ ДОРОГ
• ВЫСОКИЙ УРОВЕНЬ ЗП, АРЕНДЫ, 
ДОСТАВКИ

ВОЗМОЖНОСТИ УГРОЗЫ
• ПОТЕНЦИАЛЬНЫЙ ОБЪЕМ ПРОДАЖ 
ПОРЯДКА 20 МЛН. В МЕСЯЦ.

• ФОРМИРОВАНИЕ ЛОЯЛЬНОСТИ К ТМ 
CLEVER В САМОМ ЗНАЧИМОМ РЕГИОНЕ 
РФ

• ПОЛНОЕ И ПРОЗРАЧНОЕ УПРАВЛЕНИЕ 
БИЗНЕСОМ И КЛИЕНТСКОЙ БАЗОЙ

• ТЕКУЧЕСТЬ ПЕРСОНАЛА
• НЕДОСТАТОЧНОСТЬ ДИНАМИКИ В 
РАЗВИТИИ ПРОДАЖ

• НИЗКАЯ РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ



СПАСИБО!
И 

УСПЕХОВ!


