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 Новые виды встречных сделок

А - Расширение номенклатуры сделок встречной торговли 
путем включения в договор поставку материальных товаров 
(продукции военного назначения) одно- временно с 
предоставлением или встречной покупкой услуг различного 
характера.

B - Широкое вовлечение в процесс кооперации поставок из 
третьих стран с предприятий фирм, с которыми заключены 
соглашения об аутсорсинге.

C - Расширение партнерских связей на основе использования 
сети Интернет, что создает эффект физического присутствия 
партнера, даже если он находится на удалении в тысячи 
километров



Информация для запоминания
•Стремясь продать ПВН, экспортер делает покупателю 
широкие предложения товаров и технологии: демонстрирует 
готовность предоставить в распоряжение покупателя 
различные активы. 

•Вовлечение покупателей в механизм внутрифирменного 
инновационного процесса ведет к модификации 
инновационной деятельности в рамках корпораций-
экспортеров ПВН
•В условиях вовлечения покупателя в инновационный 
процесс по созданию ПВН отношения между экономической 
и научной сферами претерпели значительные качественные 
и количественные изменения, что привело к формированию 
между ними системы тесной взаимосвязи и взаимодействия



«Prosumer»

Появился новый термин, «prosumer” 

(сочетание французских слов “продукт” и “потребитель” по 
аналогии с тер минами “информатика” и т. д.), 
подразумевающий совокупность методов, которые позволяют 
увязать характеристики новой продукции с ожиданиями 
потребителей. 



Выводы

• обмен узлами, частями и готовыми изделиями военного 
назначения в рамках кооперационных соглашений в 
наибольшей степени способствует общей динамике 
экспорта ПВН на второй-третий год. Реализация 
кооперационных соглашений лидирующих 
многонациональных фирм с предприятиями стран-
импортеров открывают доступ к новым технологиям и 
создают новые возможности для «опоздавших» предприятий 
выйти на уровень производственных технологий ведущих 
фирм, занимающих господствующие позиции на рынке.
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