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ОПИСАНИЕ ИДЕИ
Индустрия музыки в России переживает бурный рассвет 

последние годы. Десятки тысяч артистов добиваются 

успеха. Тысячи битмейкеров зарабатывают на своем 

любимом деле. Сотни тысяч людей мечтают реализовать 

себя в музыке. А мы - помогаем им в этом.

- Огромный рынок позволяет легко найти своих клиентов

- Услуги можно заключать, реализовывать в интернете

- Слабый уровень навыков конкурентов позволяет делать 

продукт лучше и выигрывать конкуренцию



АРТИСТАМ НУЖНО ПРОДВИГАТЬ 

СВОЮ МУЗЫКУ, БИТМЕЙКЕРАМ - 

СВОИ УСЛУГИ. ДЛЯ ЭТОГО НУЖНО 

ЗНАТЬ РЕКЛАМУ, МАРКЕТИНГ, 

УМЕТЬ РАБОТАТЬ С АУДИТОРИЕЙ. 

МУЗЫКАЛИТИ - ПРОФЕССИОНАЛЫ 

В ЭТОМ.



ЦЕЛЕВАЯ АУДИТОРИЯ

Целевой аудиторией музыкалити являются 

молодые музыканты: артисты и битмейкеры 18-27 

лет, желающие развиваться в своей сфере.



ТОЧКА ПРОДАЖ

Продажи осуществляются через таргетированную рекламу 

в вк. Человек видит пост, переходит по ссылке, пишет в 

сообщения группы и мы договариваемся на созвон.



ТОЧКА ПРОДАЖ



СТАТЕГИЯ ПРОДВИЖЕНИЯ И 
ПРЕИМУЩЕСТВА

Основной поток клиентов музыкалити, до 80% - это 

таргетированная реклама вконтакте. Мы вкладываем 

ежемесячно более 30 тысяч рублей в продвижение.



СТАТЕГИЯ ПРОДВИЖЕНИЯ И 
ПРЕИМУЩЕСТВА

Также часть клиентов приходит по сарафанному 

радио и покупает услуги повторно.

Преимущества музыкалити:

- Работаем по договору, гарантируем результат

- Используем наработки лучших маркетологов всего 

мира

- Работаем не только с рекламой, но и образом, 

позиционированием клиента



БИЗНЕС-МОДЕЛЬ.
Музыкалити ориетируется на два сегмента целевой аудитории: битмейкеры 

и артисты.

Для артистов мы предлагаем продвижение в вк с проработкой образа и 

обложки группы. Цена такой услуги варьируется от 10 тыс. рублей (из 

которых 50% идёт в рекламный бюджет) до 100 тыс. рублей.

Для битмейкеров мы предлагаем продвижение вк и проработку системы 

продаж. Цена услуги начинается от 5 тыс. рублей (50% из которых бюджет 

для рекламы) до 30 тыс. рублей.



ФИНАНСОВАЯ МОДЕЛЬ



В РАМКАХ КУРСА МЫ ВНЕДРИЛИ 

СИСТЕМУ ПОВТОРНЫХ ОПЛАТ, 

КОГДА КЛИЕНТ ПЛАТИТ НАМ 

КАЖДЫЙ МЕСЯЦ. ОНА УЖЕ 

ПОКАЗАЛА СВОИ РЕЗУЛЬТАТЫ, НО 

МЫ ПЛАНИРУЕМ УВЕЛИЧИТЬ LTV 

ДО 1-2 ЛЕТ.



ИСТОЧНИКИ ФИНАНСИРОВАНИЯ:

Источниками финансирования являются личные 

средства участников, реинвестированные средства 

с проданных услуг и инвестиции знакомых 

предпринимателей.

Составили около 100 000 рублей. Средства пошли 

на таргетированную рекламу, оформление группы 

(дизайн) и оплату специализированных сервисов 

(targer hunter)



СОСТАВ КОМАНДЫ.

Леонард Зуев, образования не имеет. Основатель. 

https://vk.com/bogstil

Никаноров Всеволод, 3 курс, географический факультет. Партнер и 

маркетолог. https://vk.com/sevanikanor

Софья Степанова. образования не имеет. Контент-менеджмер. 

https://vk.com/fishkaaaaa 


