
ДОБРО 
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ВЗАИМОДЕЙСТВИЯ

Вовремя Фиксировать важноеЗадавать вопросы

Внимательно слушатьПравило поднятой руки

Уважать участников

Быть 
активным 
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Познакомиться с холдингом «Синергия»

Узнать продукты университета

ЦЕЛИ НА 
ОБУЧЕНИЕ

Рассмотреть структуру образования в РФ
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Выяснить потребности клиентов



ЗНАКОМСТ
ВО
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� Из какого города проходите 
обучение?

� Какой опыт в продажах?

� Почему именно «Синергия»
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2020

ЗАПУЩЕНА 
«НОВАЯ ШКОЛА 

МХАТ», 
ЦИФРОВАЯ 
ПЛАТФОРМА 

«SYNERGY.ONLINE», 2 
НОВЫХ 

ФАКУЛЬТЕТА
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Центр 
довузовской 
подготовки

Колледж

Университет

Школа бизнеса

ЦПП

Арт-академия

Центр 
языковых 
продуктов

Коммерческое 
направление Synergy Event

Synergy Travel

Synergy Soft

Synergy Bot

Synergy CRM
Адвокатский 
кабинет
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Ректор
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УНИВЕРСИТЕТ «СИНЕРГИЯ»

Департамент продаж 
3

Васильев Артем Игоревич
Ректор
Окончил Российский государственный торгово-экономический университет 
по специальности «Мировая экономика». В 2009 году защитил кандидатскую 
диссертацию по специальности «Экономика и управление народным хозяйством»

Верховская Елена 
Павловна

Проректор по 
образовательной 

деятельности



УНИВЕРСИТЕТ «СИНЕРГИЯ»

Департамент продаж 
3

Васильев Артем Игоревич
Ректор
Окончил Российский государственный торгово-экономический университет 
по специальности «Мировая экономика». В 2009 году защитил кандидатскую 
диссертацию по специальности «Экономика и управление народным хозяйством»

Верховская Елена 
Павловна

Проректор по 
образовательной 

деятельности

Гриценко Анатолий 
Григорьевич
Проректор по 
цифровизации



УНИВЕРСИТЕТ «СИНЕРГИЯ»

Департамент продаж 
3

Васильев Артем Игоревич
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Верховская Елена 
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Проректор по 
образовательной 

деятельности

Гриценко Анатолий 
Григорьевич
Проректор по 
цифровизации

Кудинов Михаил 
Владимирович

Проректор по организации 
зрелищных, спортивных и 

специальных программ
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ЛИЦЕНЗИЯ
Даёт право учебному 

заведению вести 
образовательную 

деятельность. 
Бессрочная.

АККРЕДИТАЦИЯ
Подтверждает, что качество 

образования учебного заведения 
соответствует стандартам. Даёт 

право выдавать дипломы 
государственного образца. Срок 

действия – 5 лет.
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студенто

в

> 200 
программ 

образования

> 500 
преподавателей23

факультет
а

130
представительс
тв и филиалов

>70 000
выпускников

Один из 
крупнейших 
частных 
вузов
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«Синергия»?2. Кто является президентом холдинга 
«Синергия»?3. Кто является ректором университета «Синергия»?

4. Какие документы необходимы университету для 
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5. Чем различаются государственные и частные 
вузы?
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СИСТЕМА ВПО

Департамент продаж 
3

Одноступенчатая



СИСТЕМА ВПО

Департамент продаж 
3

СПЕЦИАЛИТЕТОдноступенчатая



СИСТЕМА ВПО

Департамент продаж 
3

СПЕЦИАЛИТЕТОдноступенчатая
5 
лет



СИСТЕМА ВПО

Департамент продаж 
3

СПЕЦИАЛИТЕТОдноступенчатая

Двухступенчатая

5 
лет



СИСТЕМА ВПО

Департамент продаж 
3

СПЕЦИАЛИТЕТОдноступенчатая

Двухступенчатая

5 
лет

БАКАЛАВРИАТ



СИСТЕМА ВПО

Департамент продаж 
3

СПЕЦИАЛИТЕТОдноступенчатая

Двухступенчатая

5 
лет

БАКАЛАВРИАТ
4 года



СИСТЕМА ВПО

Департамент продаж 
3

СПЕЦИАЛИТЕТОдноступенчатая

Двухступенчатая

5 
лет

БАКАЛАВРИАТ
МАГИСТРАТУРА

4 года



СИСТЕМА ВПО

Департамент продаж 
3

СПЕЦИАЛИТЕТОдноступенчатая

Двухступенчатая

5 
лет

БАКАЛАВРИАТ
МАГИСТРАТУРА

4 года

2 года



ПОСТУПЛЕНИЕ ПОСЛЕ ШКОЛЫ

Департамент продаж 
3



ПОСТУПЛЕНИЕ ПОСЛЕ ШКОЛЫ

Департамент продаж 
3

9 классов



ПОСТУПЛЕНИЕ ПОСЛЕ ШКОЛЫ

Департамент продаж 
3

КОЛЛЕДЖ 
(СПО)

Без экзаменов

9 классов



ПОСТУПЛЕНИЕ ПОСЛЕ ШКОЛЫ

Департамент продаж 
3

КОЛЛЕДЖ 
(СПО)

Без экзаменов

9 классов 11 классов



ПОСТУПЛЕНИЕ ПОСЛЕ ШКОЛЫ

Департамент продаж 
3

КОЛЛЕДЖ 
(СПО)

Без экзаменов

9 классов 11 классов

КОЛЛЕДЖ 
(СПО)

Без экзаменов



ПОСТУПЛЕНИЕ ПОСЛЕ ШКОЛЫ

Департамент продаж 
3

КОЛЛЕДЖ 
(СПО)

Без экзаменов

9 классов 11 классов

УНИВЕРСИТЕТ 
(БАК/СПЦ)

ЕГЭ

КОЛЛЕДЖ 
(СПО)

Без экзаменов



ПОСТУПЛЕНИЕ ПОСЛЕ НПО/СПО

Департамент продаж 
3



ПОСТУПЛЕНИЕ ПОСЛЕ НПО/СПО

Департамент продаж 
3

ПТЛ/Колледж



ПОСТУПЛЕНИЕ ПОСЛЕ НПО/СПО

Департамент продаж 
3

ПТЛ/Колледж

УНИВЕРСИТЕТ (БАК/СПЦ)

Внутренние вступительные испытания



ПОСТУПЛЕНИЕ ПОСЛЕ ВУЗА

Департамент продаж 
3



ПОСТУПЛЕНИЕ ПОСЛЕ ВУЗА

Департамент продаж 
3

Бакалавриат



ПОСТУПЛЕНИЕ ПОСЛЕ ВУЗА

Департамент продаж 
3

УНИВЕРСИТЕТ 
(БАК/СПЦ/МАГ)
Внутренние 

вступительные 
испытания

Бакалавриат



ПОСТУПЛЕНИЕ ПОСЛЕ ВУЗА

Департамент продаж 
3

УНИВЕРСИТЕТ 
(БАК/СПЦ/МАГ)
Внутренние 

вступительные 
испытания

Бакалавриат Специалитет/Магистратура



ПОСТУПЛЕНИЕ ПОСЛЕ ВУЗА

Департамент продаж 
3

УНИВЕРСИТЕТ 
(БАК/СПЦ/МАГ)
Внутренние 

вступительные 
испытания

Бакалавриат

УНИВЕРСИТЕТ 
(БАК/СПЦ/МАГ/АСП)

Внутренние 
вступительные 
испытания

Специалитет/Магистратура



ЕГЭ

Департамент продаж 
3



ЕГЭ

Департамент продаж 
3

Срок действия результатов – 4 года с года 
следующего за годом сдачи экзамена



ЕГЭ

Департамент продаж 
3

Срок действия результатов – 4 года с года 
следующего за годом сдачи экзамена

Поступление на базе аттестата о среднем 
общем образовании             (11 классов) 

возможно ТОЛЬКО на основании ЕГЭ, вне 
зависимости от года получения аттестата.



ВОПРОСЫ

Департамент продаж 
3



ВРЕМЯ 
ПРАКТИКИ

Департамент продаж 
3



ВРЕМЯ 
ПРАКТИКИ

Департамент продаж 
3

1. Какие этапы содержит в себе структура 
образования?



ВРЕМЯ 
ПРАКТИКИ

Департамент продаж 
3

1. Какие этапы содержит в себе структура 
образования?2. Какие подуровни есть в ВПО?



ВРЕМЯ 
ПРАКТИКИ

Департамент продаж 
3

1. Какие этапы содержит в себе структура 
образования?2. Какие подуровни есть в ВПО?

3. Куда можно поступить после колледжа?



ВРЕМЯ 
ПРАКТИКИ

Департамент продаж 
3

1. Какие этапы содержит в себе структура 
образования?2. Какие подуровни есть в ВПО?

3. Куда можно поступить после колледжа?

4. Какие экзамены нужно сдать для поступления 
после 11 класса?



ВРЕМЯ 
ПРАКТИКИ

Департамент продаж 
3

1. Какие этапы содержит в себе структура 
образования?2. Какие подуровни есть в ВПО?

3. Куда можно поступить после колледжа?

4. Какие экзамены нужно сдать для поступления 
после 11 класса?

5. Сколько действуют результаты ЕГЭ?



ПЕРЕРЫВ

Департамент продаж 
3



ЕГЭ ОТСУТСТВУЕТ

Департамент продаж 
3



ЕГЭ ОТСУТСТВУЕТ

Департамент продаж 
3

Поступление через транзитный факультет.



ЕГЭ ОТСУТСТВУЕТ

Департамент продаж 
3

Поступление через транзитный факультет.

Поступление в Колледж.



ЕГЭ ОТСУТСТВУЕТ

Департамент продаж 
3

Поступление через транзитный факультет.

Поступление на программу «Слушатель».

Поступление в Колледж.



ПРОГРАММА «СЛУШАТЕЛЬ»

Департамент продаж 
3



ПРОГРАММА «СЛУШАТЕЛЬ»

Департамент продаж 
3

Обучение в течение первого курса.



ПРОГРАММА «СЛУШАТЕЛЬ»

Департамент продаж 
3

Обучение в течение первого курса.

Слушатель не является студентом.



ПРОГРАММА «СЛУШАТЕЛЬ»

Департамент продаж 
3

Обучение в течение первого курса.

Слушатель не является студентом.

До 31 января слушатель записывается на 
пересдачу ЕГЭ.



ПРОГРАММА «СЛУШАТЕЛЬ»

Департамент продаж 
3

Обучение в течение первого курса.

Слушатель не является студентом.

До 31 января слушатель записывается на 
пересдачу ЕГЭ.

С результатами ЕГЭ зачисляется на первый 
курс.



ПРОГРАММА «СЛУШАТЕЛЬ»

Департамент продаж 
3

Обучение в течение первого курса.

Слушатель не является студентом.

До 31 января слушатель записывается на 
пересдачу ЕГЭ.

С результатами ЕГЭ зачисляется на первый 
курс.

Обучается по индивидуальному, 
сокращенному учебному плану.



ПРОГРАММА «СЛУШАТЕЛЬ»

Департамент продаж 
3

Обучение в течение первого курса.

Слушатель не является студентом.

До 31 января слушатель записывается на 
пересдачу ЕГЭ.

С результатами ЕГЭ зачисляется на первый 
курс.

Обучается по индивидуальному, 
сокращенному учебному плану.

Не теряет год обучения.



ФОРМЫ ОБУЧЕНИЯ

Департамент продаж 
3



ФОРМЫ ОБУЧЕНИЯ

Департамент продаж 
3

Очная 
форма



ФОРМЫ ОБУЧЕНИЯ

Департамент продаж 
3

Очная 
форма Есть отсрочка от армии, право на продление регистрации.



ФОРМЫ ОБУЧЕНИЯ

Департамент продаж 
3

Очная 
форма Есть отсрочка от армии, право на продление регистрации.

Очно-
заочная 
форма



ФОРМЫ ОБУЧЕНИЯ

Департамент продаж 
3

Очная 
форма Есть отсрочка от армии, право на продление регистрации.

Очно-
заочная 
форма

Нет отсрочки от армии, есть право на продление 
регистрации.



ФОРМЫ ОБУЧЕНИЯ

Департамент продаж 
3

Очная 
форма Есть отсрочка от армии, право на продление регистрации.

Очно-
заочная 
форма

Нет отсрочки от армии, есть право на продление 
регистрации.

Заочная 
форма



ФОРМЫ ОБУЧЕНИЯ

Департамент продаж 
3

Очная 
форма Есть отсрочка от армии, право на продление регистрации.

Очно-
заочная 
форма

Нет отсрочки от армии, есть право на продление 
регистрации.

Заочная 
форма

Обучение проводится самостоятельно, в университет 
необходимо приехать 2 раза в год на сессию. Нет отсрочки, 

регистрации.



ПРОГРАММЫ ОБУЧЕНИЯ

Департамент продаж 
3



ПРОГРАММЫ ОБУЧЕНИЯ

Департамент продаж 
3

Программа 
классического 
обучения (ПКО)

Очная



ПРОГРАММЫ ОБУЧЕНИЯ

Департамент продаж 
3

Обучение очно в университете, 5-6 дней в неделю с 8.30.

Программа 
классического 
обучения (ПКО)

Очная



ПРОГРАММЫ ОБУЧЕНИЯ

Департамент продаж 
3

Обучение очно в университете, 5-6 дней в неделю с 8.30.

Программа 
классического 
обучения (ПКО)

Очная

Программа 
вечернего 

обучения (ПВО)

Очная

Очно-заочная



ПРОГРАММЫ ОБУЧЕНИЯ

Департамент продаж 
3

Обучение очно в университете, 5-6 дней в неделю с 8.30.

Обучение очно в университете, 2-3 дня в неделю с 19:00 – 
22:00

Программа 
классического 
обучения (ПКО)

Очная

Программа 
вечернего 

обучения (ПВО)

Очная

Очно-заочная



ПРОГРАММЫ ОБУЧЕНИЯ

Департамент продаж 
3

Обучение очно в университете, 5-6 дней в неделю с 8.30.

Обучение очно в университете, 2-3 дня в неделю с 19:00 – 
22:00

Программа 
классического 
обучения (ПКО)

Очная

Программа 
вечернего 

обучения (ПВО)

Очная

Очно-заочная

Программа 
выходного дня 

(ПВД)

Очная

Очно-заочная



ПРОГРАММЫ ОБУЧЕНИЯ

Департамент продаж 
3

Обучение очно в университете, 5-6 дней в неделю с 8.30.

Обучение очно в университете, 2-3 дня в неделю с 19:00 – 
22:00

Обучение очно в университете 1-2 дня по выходным.

Программа 
классического 
обучения (ПКО)

Очная

Программа 
вечернего 

обучения (ПВО)

Очная

Очно-заочная

Программа 
выходного дня 

(ПВД)

Очная

Очно-заочная



ПРОГРАММЫ ОБУЧЕНИЯ

Департамент продаж 
3



ПРОГРАММЫ ОБУЧЕНИЯ

Департамент продаж 
3

Программа 
очно-заочного 
обучения (ПОЗ)

Очно-заочная



ПРОГРАММЫ ОБУЧЕНИЯ

Департамент продаж 
3

Программа 
очно-заочного 
обучения (ПОЗ)

Очно-заочная

Обучение проводится самостоятельно, в университет 
необходимо приехать 2 раза в год на сессию. 



ПРОГРАММЫ ОБУЧЕНИЯ

Департамент продаж 
3

Программа 
очно-заочного 
обучения (ПОЗ)

Очно-заочная

Программа 
заочного 

обучения (ПЗО)

Заочная

Обучение проводится самостоятельно, в университет 
необходимо приехать 2 раза в год на сессию. 



ПРОГРАММЫ ОБУЧЕНИЯ

Департамент продаж 
3

Программа 
очно-заочного 
обучения (ПОЗ)

Очно-заочная

Программа 
заочного 

обучения (ПЗО)

Заочная

Обучение проводится самостоятельно, в университет 
необходимо приехать 2 раза в год на сессию. 

Обучение проводится самостоятельно, в университет 
необходимо приехать 2 раза в год на сессию. 



ПРОГРАММЫ ОБУЧЕНИЯ

Департамент продаж 
3

Программа 
очно-заочного 
обучения (ПОЗ)

Очно-заочная

Программа 
заочного 

обучения (ПЗО)

Заочная

Программа 
дистанционного 

обучения 
(ЗосДОТ)
Очно-заочная

Обучение проводится самостоятельно, в университет 
необходимо приехать 2 раза в год на сессию. 

Обучение проводится самостоятельно, в университет 
необходимо приехать 2 раза в год на сессию. 

Заочная



ПРОГРАММЫ ОБУЧЕНИЯ

Департамент продаж 
3

Обучение дистанционно, из любого региона, в университет 
приезжать не нужно.

Программа 
очно-заочного 
обучения (ПОЗ)

Очно-заочная

Программа 
заочного 

обучения (ПЗО)

Заочная

Программа 
дистанционного 

обучения 
(ЗосДОТ)
Очно-заочная

Обучение проводится самостоятельно, в университет 
необходимо приехать 2 раза в год на сессию. 

Обучение проводится самостоятельно, в университет 
необходимо приехать 2 раза в год на сессию. 

Заочная



ПРОГРАММЫ ОБУЧЕНИЯ

Департамент продаж 
3



ПРОГРАММЫ ОБУЧЕНИЯ

Департамент продаж 
3

Программа 
вечернего 

обучения (ПВО)

Заочная

Программа 
выходного дня 

(ПВД)

Заочная



ПРОГРАММЫ ОБУЧЕНИЯ

Департамент продаж 
3

Программа 
вечернего 

обучения (ПВО)

Заочная

Программа 
выходного дня 

(ПВД)

Заочная

Обучение проводится самостоятельно, в университет 
необходимо приехать 2 раза в год на сессию. 



ОПЛАТА ОБУЧЕНИЯ

Департамент продаж 
3



ОПЛАТА ОБУЧЕНИЯ

Департамент продаж 
3

На сайте



ОПЛАТА ОБУЧЕНИЯ

Департамент продаж 
3

На сайте

Переводом 
через Сбербанк 

онлайн



ОПЛАТА ОБУЧЕНИЯ

Департамент продаж 
3

На сайте

Переводом 
через Сбербанк 

онлайн

Через 
отделение 
Сбербанка



ОПЛАТА ОБУЧЕНИЯ

Департамент продаж 
3

На сайте

Переводом 
через Сбербанк 

онлайн

Через 
отделение 
Сбербанка

За счет 
материнского 
капитала



ОПЛАТА ОБУЧЕНИЯ

Департамент продаж 
3

На сайте

Переводом 
через Сбербанк 

онлайн

Через 
отделение 
Сбербанка

За счет 
материнского 
капитала

Рассрочка/кред
ит



ВОПРОСЫ

Департамент продаж 
3



ВРЕМЯ 
ПРАКТИКИ

Департамент продаж 
3

1. Что такое программа «Слушатель»? 



ВРЕМЯ 
ПРАКТИКИ

Департамент продаж 
3

1. Что такое программа «Слушатель»? 



ВРЕМЯ 
ПРАКТИКИ

Департамент продаж 
3

1. Что такое программа «Слушатель»? 

2. Какие формы обучения есть?



ВРЕМЯ 
ПРАКТИКИ

Департамент продаж 
3

1. Что такое программа «Слушатель»? 

2. Какие формы обучения есть?

3. Чем отличаются программы обучения?



ВРЕМЯ 
ПРАКТИКИ

Департамент продаж 
3

1. Что такое программа «Слушатель»? 

2. Какие формы обучения есть?

3. Чем отличаются программы обучения?

4. Что такое «Заочная с ДОТ»?



ВРЕМЯ 
ПРАКТИКИ

Департамент продаж 
3

1. Что такое программа «Слушатель»? 

2. Какие формы обучения есть?

3. Чем отличаются программы обучения?

4. Что такое «Заочная с ДОТ»?

5. Как можно оплатить обучение в «Синергии»?



ПЕРЕРЫВ

Департамент продаж 
3



ДОБРО 
ПОЖАЛОВАТЬ

ПЕРВИЧНОЕ 
ОБУЧЕНИЕ
ДЕНЬ 2
ДЕПАРТАМЕНТ ПРОДАЖ 3

Департамент продаж 
3



Группа обучения УПБ

РЕГЛАМЕНТ РАБОТЫ

Департамент продаж 
3



Группа обучения УПБ

РЕГЛАМЕНТ РАБОТЫ

10:00 – 14:00

Департамент продаж 
3



Группа обучения УПБ

РЕГЛАМЕНТ РАБОТЫ

ПЕРЕРЫВ

Департамент продаж 
3

10:00 – 14:00



Группа обучения УПБ

ПРАВИЛА 
ВЗАИМОДЕЙСТВИЯ

Вовремя Фиксировать важноеЗадавать вопросы

Внимательно слушатьПравило поднятой руки

Уважать участников

Быть 
активным 

Департамент продаж 
3



ПРОДУКТЫ 
СИНЕРГИИ

Департамент продаж 
3



ОБРАТНАЯ 
СВЯЗЬ

Департамент продаж 
3

ЧТО БЫЛО ПОЛЕЗНО?
ЧТО ПРИМЕНИТЕ В РАБОТЕ?



УСПЕХОВ!!!

Департамент продаж 
3


