
Современный способ купить и продать квартиру

БУДЬ В ТРЕНДЕ!



� Федеральная компания 

 13 лет на рынке

 Резидент «Сколково» 

📍 6 Офисов в Санкт-
Петербурге📍 4 Офиса в 

Москве

👭 Более 350 сотрудников



105+
Застройщиков

45+
Банков



Собственная 
обновленная 

база

Горячие клиенты 
за счет компании



Dashboard
Обновление каждый час

Взаимодействие всех 
специалистов в ЛК



Задачи менеджера Отдела Продаж

Показ объекта

Встречи online и offline 

Исходящие звонки по теплой базе

Входящие 

обращения



1-5 день обучения С 5 дня обучения

Теория + навыки
Offline

Практика с теплой 
базой клиентов



График 
Работы:

5|2

Дежурства 

на выходных 

1-2 раза в 

месяц

Официальное
Трудоустройство 
с первой сделки

Белый доход
ДМС 

Условия работы

Корпоративное 

такси для 

выездов на 

показ



 % 13,75 - 45% 

Стаж работы Кол-во сделок

Стоимость объекта:
 5 000 000

Комиссия от застройщика:
 200 000

Вариант мотивации № 1

Комиссия МОП (40 %) 
80 000

Комиссия МОП (25 %) 
50 000

Комиссия МОП (13,75 %) 
27 500



 Оклад 20 000

 + % от продаж (от 5% до 10%)

Стаж работы

Вариант мотивации № 2

Кол-во сделок



98% наших  руководителей выросли из 
менеджеров по продажам

3 месяца

Менеджер
отдела 
продаж

3-6 месяц

Заместитель
руководителя

группы
продаж

от 6 месяца

Руководитель
группы 
продаж



 Business casual

СТОП: 
Джинсы
Спортивная одежда
Спортивная обувь

Опрятность. Классика. 

Презентабельный внешний вид 


