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Продукт Маркетинг



1 . Проблема:
-теплоизоляция  
фундаментов, 
подземных стен с 
грунтом (укладка труб, 
кабеля); сырых 
помещений (ванные 
комнаты, подвалы).

4. Решение:
Производство 

полистирольных 
плит по технологии 

вакуумного 
трансфера

3. Ценностные 
предложения:

-изготовление 
на заказ и 
дизайн (цвет, 
логотип, 
толщина, 
рельеф плиты);

- доступность и 
уменьшение 
расходов (за 
счет  
(месторасполо
жения к 
строительным 
площадкам);

- снижение риска 
(низкая 
пожароопаснос
ть плит)

11.  Что сложно 
скопировать :

- технологию 
вакуумного 
трансфера

2. Сегменты рынка:
- Фирмы 
строящиеся жилые 
здания в г.Казани

9. Ключевые ресурсы:
-предпринимательски
й талант директора;

- линия для 
производства плит;

- 4 профессиональных 
сотрудника.

5. Каналы сбыта:
Прямые продажи:

-информационные 
(через интернет 
сайт);

- самовывоз со 
склада

6. Взаимодействие с 
клиентами:

-самообслуживание;
- сайт.

10. Ключевые 
партнеры

-учредители фирмы;
- поставщики сырья 
(полистирола).

8. Структура издержек:
-пенополистирол;
-газ;
-вода;
-электроэнергия;
-заработная плата и страховые взносы;
-упаковка;
-сопровождение сайта;
- аренда помещения;
- канцелярские товары;
-средства индивидуальной защиты;
- налог на имущество организации.

7. Потоки поступления доходов:
продажа плит

Продукт Маркетинг











Зубная щетка напоминающая, что 
нужно сменить через 3 месяца



Насадки для кисти



Гардеробная система



Система хранения



Насадка для дрели



Плечики для вешалки


