
� КОММУНИКАЦИИ
У вас всех есть входящие заявки и были. Удивляет?
Все лайки, комменты. Однако вы не знали как же человека расположить 
к себе.
Разбираем технику 3-х КАСАНИЙ.
Нельзя продавать в холодную.

1 Касание ПРИВЕТСТВИЕ+КОННЕКТ+ИНТРИГА
Цель УТЕПЛИТЬСЯ
Перед этим просмотреть страницу человека, кто оставил лайк, коммент, 
отметить что-то понравившееся, чтобы потом на этом можно было 
сделать присоединение
Пример:
_Привет, благодарю за лайк под моим постом. Глянула твою страницу, 
классная фотка…пост…крутые комменты тебе пишут….классно 
пишешь…и т.п.
_Вижу ты тоже интересуешься этой темой?

Когда ответ получаете одобрительный, продолжаем – ставим СИТО:
_Я буду в ближайшее время еще много полезной информации готовить, 
в этой теме, тебе(вам) сообщить? Или – оповестить?
_ДА
_Отлично тогда до связи, хорошего дня(настроения)



2 Касание ВОВЛЕЧЬ В ЗНАКОМСТВО – РАСКАЧАТЬ ИНТЕРЕС
Цель НАПОМНИТЬ О СЕБЕ. ДАТЬ ПОЛЕЗНОСТЬ. ВЫЯВИТЬ 
ВКЛЮЧЕННОСТЬ И ИНТЕРЕС.
2 Касание провести в течении 2-х дней.
Желательно наговорить аудио, так будет еще больше доверия.
«Привет, обещала делиться с тобой полезностями, что мне помогает. 
Слушай я тут провела эфир…буду проводить эфир….написала пост о том, 
как…Дальше озвучиваем тему, по теме которой у вас и завязалась 
коммуникация.
Пример:
_для утепления с ЦА
_для установления контакта с аудиторией
_как навести порядок на странице
В общем та тема, которую вы хотите предложить, и в которой понимаете.
А после этого спрашиваем «Тебе дать ссылку…тебя пригласить на 
трансляцию…тебе сообщить когда будет мероприятие…тебя оповестить 
когда….
После полученного ответа ДА, даем то что является предметом 2 Касания.

Помните! – на что не получили разрешения, после выявленной потребности 

СПАМ, и ваша страничка станет будкой для 



3 КАСАНИЕ КОНСУЛЬТАЦИЯ
РАЗБЕРЕМ НА ФИНАЛЕ

 КАК ЗАКРЫВАТЬ СДЕЛКИ, И 
ПЕРЕВОДИТЬ 

ЗАИНТЕРЕСОВАННУЮ ЦА В 
ПАРТНЕРЫ.









О РАБОТЕ СО 
СПАМЩИКАМИ






