
О чем я буду рассказывать

• О себе
• Об Ии Имшимецкой
• О книге «Не сезон»

• О своих впечатлениях
• О своем опыте



Кто я?



Как я купила эту книгу



Об авторе



Об авторе
• создатель технологии системного продвижения
• Продвижение — совокупность усилий по привлечению 

• и удержанию клиентов
• работаю в 7 странах
• Первый тренинг – в июле 1998г
• 100% авторские технологии
• Разработчик программ продвижения с 1993г
• Более 250 реализованных успешных проектов
• Автор 12 книг по продвижению



Написанные книги:

• «Креатив в рекламе» (М.:РИП-Холдинг, 2002) 

• «Ситуативный промоушн или искусство сесть кому-нибудь на хвост» (М.:РИП-холдинг, 2003)

• «Жанры печатной рекламы или сундук с идеями для копирайтера» (М.: РИП-холдинг, 2003)

• «Как продавать дорогие и очень дорогие товары» Технологии создания 

• искусственного дефицита (М.:Питер, 2005)

• «Программа сотрудничества с клиентом» (М.:РИП-холдинг, 2004)

• «Фабрика клиентов» Обучающая модель маркетинга. (Ростов-на-Дону: Феникс, 2011)

• «Территория торговой марки» (М.:Рип-холдинг, 2005)

• «Инструкция по продвижению услуг или как продать невидимку» 

• (Ростов-на-Дону: Феникс, 2011)

• Продвижение без бюджета. Возможно ли это? (Ростов-на-Дону: Феникс, 2011)

• Никаких скидок! Нематериальная мотивация клиентов» (Ростов-на-Дону: Феникс, 2014)

• Не сезон. как поднять продажи в период спада (М: Питер, 2017)



Стоимость книги, где 
продается



Структура книги, язык, специфика



Структура книги, язык, специфика



Структура книги, язык, специфика



Структура книги, язык, специфика



Что интересного для вас?



Примеры



Примеры моего бизнеса



Ваши вопросы


