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Новые розничные тарифы вводятся в 
соответствии со стратегией на 

увеличение клиентского пула Компании 
• Тарифные планы продаются в составе розничных сетов
• Каждый сет соответствует 50 баллам и стоит 130 $ для партнеров
• Тарифы называются:

- Персональный: Standard PERSONAL

- Семейный: Standard FAMILY

- Бизнес: Standard BUSINESS

• Отличаются количеством предоставляемых услуг и стоимостью 

• Партнер в праве закупать любое количество сетов, продавать их в розницу, получать доход от 
продаж как 100% прибыль на вложенные денежные средства

• Стоимость тарифных планов соответствует потребностям и возможностям большинства 
действующих и потенциальных клиентов

• Чтобы повысить свой тарифный план клиент должен приобрести новый план
• Для ведения бизнеса как партнер REWORLD, клиент/соискатель должен приобрести любой 
розничный тариф и пройти обучение



НОВЫЕ ТАРИФНЫЕ ПЛАНЫ
 Standard PERSONAL Standard FAMILY Standard BUSINESS

Устная правовая консультация 18 в год, не более 2 в 
месяц

36 в  год. Не более 3 в 
месяц без ограничений

Доверь переговоры юристу 10 в год, не более 1 в 
месяц

24 в год, не боолее 2 в 
месяц без ограничений

Предоставление шаблонов документов 
и инструкций по их заполнению без ограничений без ограничений без ограничений

Устная бизнес-консультация ------- -------
18 в год, не более 2 в 

месяц
Письменная консультация 4 в год, 1 в квартал 8 в год, 2 в квартал 12 в год, 3 в квартал
Звонок юриста Компании 1 в год 2 в год 4 в год

Рекомендуемая модель договора ------- ------- без ограничений
Письменное заключение по запуску 

бизнес-проекта ------- ------- 1 в год

Обзор изменений законодательства ------- ------- 1 отрасль права в год
"МЫ делаем мир лучше" консультация в 

отношении третьих лиц 2 в год 4 в год 4 в год 

Назначение представителя от Клиента ------- ------- 1 представитель
Сервис для семьи* 1 владелец до 4 человек 1 владелец

Области права все, кроме 
предпринимательства

все, кроме 
предпринимательства Все области права

Скидки на услуги Правового Центра 
ЕЮС 5% 10% 10%

Срок обслуживания 1 год 1 год 1 год
Территория обслуживания региональная региональная региональная
Цена 1 карты закупка ($)** 32,5 65 130

Розничная стоимость  65 $ 130 $ 260$
Количество карт в сете 4 2 1

Цена сета ($) 130 130 130



ДОПОЛНИТЕЛЬНЫЕ ПРИВЛЕКАТЕЛЬНЫЕ УСЛУГИ  
 

Устная правовая консультация
Доверь переговоры юристу

Предоставление шаблонов документов 
и инструкций по их заполнению*

Устная бизнес-консультация
Письменная консультация
Звонок юриста Компании

Рекомендуемая модель договора
Письменное заключение по запуску бизнес-проекта

Обзор изменений законодательства
«МЫ делаем мир лучше»

 консультация в отношении третьих лиц**

Назначение представителя от Клиента
Сервис для семьи*** - 4 человека

Скидки на услуги Правового Центра ЕЮС

* Услуга предоставляется в устной форме с последующей отправкой шаблона и инструкции на email Клиента. В эту услугу не входит 
предоставление рекомендуемой модели договора.
** При обращение Клиента в отношении третьих лиц, консультация предоставляется непосредственно Клиенту.
***В рамках тарифа предусмотрено обслуживание семьи: муж, жена, двое детей в возрасте от 14 до 18 лет. 
Под 1 звонком в ЕЮС подразумевается решение 1 правовой ситуации, даже если самих звонков по факту окажется несколько для оказания 
должной поддержки.
Услуги Правового центра – адвокатское обслуживание, представительство в суде, устные и письменные консультации, не предусмотренные 
действующим тарифным планом клиента, в том числе, которые можно докупить по требованию 



Упаковка и содержание розничной 
карты серии STANDARD

• Конверт 

•Лифлет с рекламной информацией
•Карта клиента с персональным номером
•Приветственное письмо Генерального директора 
Европейской  Юридической Службы









Приветственное письмо Генерального директора 
Европейской  Юридической Службы клиентам 

России и Казахстана 



Приветственное письмо Генерального директора 
Европейской  Юридической Службы клиентам 

Украины



Визуализация карты клиента











Иллюстрации лифлетов для клиентов Украины



Иллюстрации лифлетов для клиентов Казахстана



Розничные сеты – НОВЫЕ ВОЗМОЖНОСТИ
• Реализация стратегических инициатив Компании, укрепление на рынке 

• Существенное увеличение товарооборота
• Повышение привлекательности бизнеса Партнера за счет розничной 

составляющей 

• Активизировать партнеров в структуре с целями получения доп. дохода, 

частичной занятости – повышение товарооборота.

• Привлечение новых партнеров с различной мотивацией: строить бизнес 

через продажи, строить бизнес через создание новых структур 

• Получение «живых розничных денег» партнерами: 100% прибыль на 

вложенный капитал 

• Организация продаж через Интернет
• Создание широкой воронки различных контактов для построения бизнеса
•  Построение долгосрочных отношений с клиентами монетизация их из года в 

год (пролонгация) – общая цель Компании и Партнера



Розничные 
сеты:

Серия Standard

Создание широкой базы 
контактов
Продажи
Создание сети 
постоянных клиентов

Создание лояльной базы 
для привлечения клиентов 

в бизнес

Бизнес карты
Gold, Platinum,                       
Platinum Family

Привлечение новых 
партнеров с различной 

мотивацией – 

дополнительный доход,   
построение бизнеса

Привлечение лидеров и 
организаторов новых 

региональных
партнерских центров


