
Отрасль: Промоиндустрия и PR

Направление работы: Продажи 

Специализация работы: 
Визуализация проектов (дизайн, верстка)/ брендирование сувенирной 
продукции/ печать полиграфической продукции/ издательство/
копирайтинг

«Я не МЕНЕДЖЕР ПО ПРОДАЖАМ. Я ПРОСТО СЛУШАЮ, СЛЫШУ И ЗАБОЧУСЬ О СВОИХ 
КЛИЕНТАХ»

Всегда ваша Цой Наташа!



В рекламном агентстве работаю с 2017 года.  По направлению маркетинг и PR 
деятельность работаю более 10 лет. С 2008 по 2014 год возглавляла дошкольное 
учреждение. С 2014 года  работала над продвижением научных и образовательных 
проектов научного института по робототехнике (начальник сектора по организации и 
проведению научно-технических мероприятий). 
Имею высшее образования по специальности менеджмент, прошла обучение по 
Президентской программе переподготовки управленческих кадров в Высшей школе 
экономики. Работала в сфере закупок для государственных и муниципальных нужд, 
есть удостоверение контрактного управляющего.

Знания и опыт
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Сейчас имею свое ИП (Индивидуальный предприниматель Цой Наталия 
Владимировна), представляю интересы рекламного агентства «РА 
ФОРТУНА» и коммуникационного агентства «АртКом» и «Старый 
Петербург». Закрываю задачи, связанные с визуализацией рекламных 
проектов, изготовлением печатной продукции и брендированием 
сувениров и подарков.   

Обо мне



НАПРАВЛЕНИЯ 
РАБОТЫ
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Комплексная работа над реализацией 

проектов заказчиков   

«Решения для эффективной рекламы. 
Промоподарки»

Цели и задачи: Маркетинг. Укрепление лояльности 
клиентов, продвижение компании.

«EVENT. В ритме большого города»

Цели и задачи: Привлечение внимания к 
мероприятию (проблематике мероприятия). 
Повысить статус мероприятия и компании-
организатора. 

«Слава – самая мощная маркетинговая сила»

Цели и задачи: Выделиться на профильной 
выставке, создать концептуальную «раздатку» 
для привлечения внимания потенциальных 
клиентов и поддержания лояльности уже 
существующих.

«Помощь измеряется в страницах»

Цели и задачи: Издание книг для личного и общего 
пользования.

«Продаем прибыль просто»

Цели и задачи: Привлечение новых клиентов. 
Продажа своего бренда.





Направления 
работы
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Комплексная работа над реализацией 
проектов заказчиков

«Новый год – повод для встреч и 
благодарности» 

Цели и задачи: Поддержка лояльности 
сотрудников и ВИП-клиентов. 
Выражение благодарности. Повод для 
встречи.

«Встречают по одежке, 
провожают по уму»

Цели и задачи: Оформление 
пространства для  информирования о 
себе, красоты и вдохновения. Офисы, 
витрины, баннеры, постеры, наклейки 
на окна.

«Награды и подарки»

Цели и задачи: Доставить радость 
одаряемому. Выразить свое личное 
уважительное отношение.





Комитет Общего и Профессионального образования ЛО 
(Ленинградский институт развития образования ЛО); 
СПб ГБУ «Центр содействия занятости и 
профессиональной ориентации молодежи «ВЕКТОР»; 
Законодательное собрание Ленинградской области; 
СПГБУ «Городской центр социальных программ и 
профилактики асоциальных явлений среди молодежи 
«КОНТАКТ»; ВНИИМ им. Д.И.Менделеева; Центральная 
библиотека Колпинского района Санкт-Петербурга; 
Университет ИТМО; НМИЦ онкологии им. Петрова; 
Федеральное казначейство; Физико-технический 
институт им. А.Ф. Иоффе; Муниципальный округ Озеро 
Долгое; ГНЦ РФ ЦНИИ РТК; ГБОУ школа-интернат № 357 
Приморского района Санкт-Петербурга «Олимпийские 
надежды»; Конституционный Суд Российской 
Федерации; Тринадцатый арбитражный апелляционный 
суд; Комитет по внешним связям Санкт-Петербурга; 
Комитет по физической культуре и спорту ЛО; СПб ГУП 
«Пассажиравтотранс»; Управления государственного 
авиационного надзора и надзора за обеспечением 
транспортной безопасности в Северо-Западном 
федеральном округе; СПбГУБУ «Центр развития и 
поддержки предпринимательства»; МБДОУ Детский сад 
№ 14 поселка Тельмана; СПб ГБУ «Центр физической 
культуры, спорта и здоровья Приморского района»; 
ГКОУ Тельмановская СОШ; Молодежный творческий 
форум КИТЕЖ ПЛЮС.

ГОСУДАРСТВЕННЫЕ ПРОЕКТЫ
МОИ КЛИЕНТЫ

Участие в закупочных 
процедурах:

- Федеральный закон 44-ФЗ;

- Федеральный закон 223-
ФЗ.

Подготовка и расчет 
технических заданий.

Предоставление 
необходимой документации.



МОИ КЛИЕНТЫ
Коммерческие проекты

Компания «Макро Групп»; Отель «Macon» Болгария; Отель 
«Репино Cronwell Park» и «Балтийский чемпион»; Группа 
компаний «АВТОграф»; Коммуникационное агентство 
«СЕТТЕРС»; Сеть салонов «ЧИКАГО»; Компания «Аврора 
Мобайл Технолоджи»; Агентство Event «Антреприза»; 
Производственная компания «АФЕСПРО»; Гандбольный клуб 
«Балтийская заря»; Федерация бокса по Санкт-Петербургу; 
Оптово-розничная компания «БалтКо-Нева»; Компания 
«Benovy-company»; Ресторан «BоBо»; Пышечная 
«БулкиБаранки»; Ферма «Мелькеля»; Мультимодальная 
логистика «Гермес Логистик»; База отдыха «Ильичево»; Бутик 
«Concept Store»; Загородный курорт-отель «Лесная Рапсодия»; 
Частный детский сад-лицей «САША»; Event агентство «Самый 
лучший день»; Медицинский центр «Мир здоровья» г. Колпино; 
Туристической агентство «Моби Дик»; Загородный Клуб 
"Терийоки«; Акционерное общество «Российский институт 
радионавигации и времени»; Санкт-Петербургский социально-
экономический институт; Компания «ТЭКО»; Компания 
«ЮНИТЕК»; «Компания «Юнифест»; Федеральное агентство 
новостей; Компания «АФЕСПРО».



Консультирую по всем 
каналам связи: 

NT@RA-FORTUNA.RU

@PRODAGITSOY

+7 921 312 98 11 


