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Этапы 
конкурса:Первый-Второй тур – отборочный этап 
бизнес моделей проектов.

Третий тур (1 неделя) – недельные дебаты 
в текстах/скринах/фото-видео фактах 
– проработка в деталях бизнес-моделей 
проектов друг друга. Проверка гипотез.

Четвертый тур (2 неделя)– дебаты онлайн – 
проработка soft skills команды проекта.

Члены жюри - Сотрудники ЦИП, бизнес-инкубаторов, бизнес-
сообществ, предприниматели. Участники конкурса заходят на стартап-
ринг с разной степенью проработки идеи/проекта – поэтому основная 
задача членов жюри оценить не столько качество проекта, сколько 
качество работы над проектом в течение конкурса. Насколько 
конкурсанты грамотно умеют парировать вопросы и аргументировать 
ответы, готовы к самоанализу, решительны на действия и проверку 
собственных гипотез на практике. 



Третий 
тур:Все проекты разделяются по 
тройкам/четверках (Рингам), 
близким по тематике и 
качеству проработанности 
проектов. Для каждой 
тройки команд создаются 
отдельные социальные 
группы, в которых участники 
публикуют свои видео-
презентации. 

В третьем туре дебаты 
происходят параллельно в каждой 
тройке команд. Команды задают 
вопросы только друг другу, 
отвечая на них строго по 
регламенту. Все вопросы и ответы 
публикуются под видео-
презентациями в виде 
комментариев к посту. 

К комментариям участники 
прикрепляют ссылки на источники 
и скрины презентаций друг друга 
для аргументации своих вопросов 
и ответов. Ежедневно каждая 
команда должна задать по два 
вопроса двум другим командам и 
ответить на 4 вопроса оппонентов. Соц. группы для каждого 

Ринга в ВК 



Конкурсанты задают друг другу 
вопросы и отвечают на них приводя 
аргументы и ссылки



Вызовы 3 
этапа:

Также, параллельно каждая 
команда выбирает себе вызов на 
неделю от соперников для 
тестирования одной из гипотез 
своего проекта «в полях». 
Например: провести опрос 
целевой аудитории, созвониться с 
подрядчиками и обсудить цены на 
услугу, произвести первую 
продажу. Все это позволяет не 
только облекать в форму, но и 
оценивать трезвость собственных 
предположений.

В конце недели команды 
предоставляют результаты и 
доказательства своей работы 
(результаты вызова, ответка, 
вторая версия видео-презентации), 
на основе которых судьи отбирают 
по одной команде из каждой тройки 
в четвертый тур. 



Конкурсанты публикуют видео-
презентации в своих группах и 
предлагают друг другу несколько 
вызовов. Каждый конкурсант 
выбирает 1 вызов и описывает 
своими словами, что он сделает в 
рамках вызова за неделю.



Ниже представлены примеры оформления результатов 
вызовов. 
Каждая команда прикрепляет видео, фото, аудио, ссылки 
в качестве доказательств своих результатов



В конце третьего этапа 
объявляется несколько 
дней тишины, за которые 
каждая команда готовит 
свой анализ преимуществ 
и недостатков проектов 
всех участников своего 
ринга, включая свой 
собственный в виде видео 
с аргументацией и 
доказательствами. Этот 
формат называется 
ответкой. 

Очень важно заранее 
настроить всех участников 
на менторскую волну, 
чтобы в самом видео 
конкурсанты не доносили 
судьям на недостатки 
других проектов, а 
обращались друг к другу, 
выступая менторами друг 
для друга.



Также, конце третьего этапа 
участники готовят вторую 
версию видео-презентации с 
учетом всех замечаний, 
которые были получены за 
неделю дебатов.

Участники также могут 
осуществить полный пивот 
своего проекта, главное, чтобы 
новая версия проекта 
слаженно отвечала на все 
ранее заданные вопросы 
прошедшего ринга. 

Например, в этом году одна из 
команд решилась на пивот и 
смогла убедить судей вывести 
их в финал.



Регламент 2 
этапа:1. Опубликовать видео от своего лица постом в группе до 21:00 ВС

а. Название проекта
б. Краткое описание проекта
в. Члены команды
г. Дата первых продаж

2. Задавать по 2 вопроса 2 командам - до 15:00 ПН-ЧТ
Отвечать на все вопросы до 20:00 ПН-ЧТ
- Все вопросы нумеровать
- Все ответы нумеровать

3. Задать по 2 вызова двум участникам своего ринга – до 15:00 ПН 
Выбрать 1 вызов или микровызов до 20:00 ПН 
Опубликовать результаты Вызовы до 15:00 СБ
- Нужно подписать «Вызов принят»
- Что будет выполенено и предоставлено к СБ (15:00)

4. Ответка до 15:00 СБ
5. Вторая версия Видео-презентации до 18:00 СБ
  



Важно
:1. Концентрироваться на цели: ради чего вы здесь

2. Уважать других участников (регламент)
3. Помогать друг другу становиться лучше
4. Отрефлексировать полученный опыт

  



Четвертый 
тур:Команды выбирают очередной вызов и готовятся к дебатам в 
онлайн-режиме (подготавливая 5-минутное выступление о своем 
проекте, 3-минутную презентацию результатов вызовов за две 
недели, вопросы для других команд, карты преимуществ и 
недостатков каждой из команд, включая собственную). Финалистов 
ждет динамичный формат, в котором нет ни минуты покоя. 

Команды по очереди выходят на ринг, где в режиме реального 
времени представляют свои проекты и результаты.

Видео Финала Стартап-
Ринга можно посмотреть 
по ссылке:

vk.com/wall-193368945_424



Каждую команду ожидают цепочки заранее продуманных вопросов 
(пенальти) от оппонентов, которые заранее проанализировали их проект на 
основе результатов предыдущего этапа, нашли слабые места и теперь знают 
как завести в логический тупик. 

Также каждая команда подготавливает слайд с анализом преимуществ и 
недостатков всех проектов 4 тура (включая собственный), чтобы по итогу 
презентации сравнить представление о проекте с представлением 
сторонних наблюдателей. Это показатель того, насколько команды 
научились самоанализу за последние две недели. Такая карта называется 
«Карта ценностей и потребностей»

Каждой команде задаются вопросы экспертов и зрителей, на которые нужно 
суметь ответить как можно лаконичнее и конструктивнее.



Подведение итогов:
По итогам третьего тура члены жюри определяют 
3 победителей Стартап-Ринга, учитывая такие показатели как: 

– нацеленность на результат (оценивая результаты вызовов за две 
недели) 
– качество самоанализа 
– аргументированность 
– изящность заданных 
вопросов другим командам,
 заводящих в тупик 
– находчивость при 
неудобных вопросах 
– вера судей в реализацию 
проекта


