
Продажа урока “ИДС”
в проекте Be.a.doc

Маркетинговый отчет о продукте, целях, аудитории и 
бюджете.



Аналитика спроса и актуальности темы.
Анализ запросов за месяц яндекс.директ и гугл эдводс.



Продажа урока “ИДС” в проекте Be.a.doc

План продаж в цифрах (когда?)
100 * 590 = 59 000
Расходы
Продакшн 5000 (аренда студии, оператор, монтаж)
Продвижение: 29000
ЗП сотрудников 50000%
Процент от продажи эксперту юристу 10%

Каналы продвижения:
Первый месяц ВК, Инстаграм, Телеграм
Далее подключаем контекстную рекламу
(Яндекс.Директ и Гугл Эдводс).



Урок “ИДС”

Образовательный результат:

Правильно заполненные документы, как гарант безопасности врача и пациента. (это не обр рез)

Основные офферы продаж:

1. Работай на профилактику проблемы, чтоб не пришлось лечить. 

2. Грамотно заполненный ИДС - залог безопасности и спокойного сна.

3. Не потеряй годами наработанный авторитет из-за проблем с неправильным ИДС

4. Залог спокойного сна - порядок в медицинской документации.

5. Не надо сглаживать последствия. Предотврати крах своей карьеры. Заполни идс.

6. Клиника не защитит! Правильно заполненный идс - только твоя ответственность и безопасность.

7. Не полагайся на интернет. как правильно заполнить идс расскажет наш юрист.

8. “ПРОКАТИТ, ПОЙДЕТ, НОРМАЛЬНо, ЭТОГО ДОСТАТОЧНО, МЫ ВСЕГДА ТАК ЗАПОЛНЯЛИ, ДУМАЛА ВСЕ 

НОРМАЛЬНО.”

С такими фразами приходят в суд из-за неправильного ИДС. Действуй на опережение. Заполняй правильно. 



Продажа урока “ИДС” в 
проекте Be.a.doc

Контент 
Рубрикатор:

Выгорание
Коммуникация с пациентом
Права врача
Новости науки и медицины
Медицинские стереотипы
Юмор
Помощь психолога
Самопомощь психологическая

Стратегия

Инстаграм:
Прогрев в сториси + посты от юриста + рилс с учетом 
триггеров сегментов аудитории
Реклама у блогера. (у какого? Гже аналитика?)

Вк:
Таргет с постами, учитывая триггеры, закрытие 
потребностей аудитории.
Розыгрыш книга+брошь.

Телеграм:
Реклама в телеграм-каналах с ц/а
Публикация постов, Клинические случаи и 
интерактивы + анонсы бесплатных мероприятий НМО, 
переброс аудитории в вк с помощью дайджестов 
интересных постов.



Продажа урока “ИДС” в проекте Be.a.doc

Цели на ноябрь:

1. Запуск в работу второго урока от юриста.
2. Запуск в работу урока от психотерапевта. 

3. Изучение и составления нового сегмента аудитории для продаж 
уроков и циклов.

Ожидаемый результат:

Первый месяц минимум 100 продаж. Желательно выход в ноль!
Запуск урока на постоянную продажу с планом продаж на сумму 100.000 рублей = 
170 продаж.
Анализ дополнительных каналов трафика и тестирование контекстной рекламы.


