
1. Начинают с возможностей

Текущий вариант:
AutoSale – электронная торговая площадка по продаже спецтехники, автомобилей̆, оборудования и 
другого имущества. 

Предложение, как переформулировать и раскрыть возможность: 

AutoSale – это онлайн аукцион с возможностью продажи автомобилей оборудования и другого 
имущества с наилучшей ценой, делегировав весь процесс профессионалам!



2. Убеждают 
 
Компания ЧЕП сравнивают себя с альтернативной бизнес-моделью.

Мы также можем провести аналогичную параллель.

Далее предлагаю разместить список партнеров. Они помогут отразить выбор пользую онлайн-
аукциона.

Продажа самостоятельно Продажа через онлайн аукцион

… Дополнительная выгода

… Снятие рутины

… Безопасность



3. Рассказывают о бизнес-модели

 Как я предлагаю это сформулировать:

В связи с тем, что рынок быстро и динамично меняется, нужно успеть вовремя продать вышедшее 
имущество из оборота. AutoSale– это высокотехнологичная торговая платформа, которая  обеспечит весь 
процесс от и до: 
Осмотрит имущество - Выставит на торги - Проведёт рекламную компанию и реализуем по рыночной 
стоимости! 

Также, тут важна командная работа, в связи с этим специалисты тут логичны (нужно выровнить на сайте 
картинки – скачут):



4. Рассказывают об операционной схеме

Здесь необходим аналог, 6 шагов, но на продажу:



5. Рассказывают, в чем эффективность для Клиента от использования бизнес-модели, 
операционной схемы Chep

У нас есть такой блок:



6. Рассказывают, как просто и легко начать с ними работать

У нас есть такой блок, почему с нами просто:



7. И приятный бонус (предлагают латентные выгоды - экспертизу и "клубную" клиентскую 
базу/чуть ли не контакты действующих партнеров)

Во втором блоке предложила бы заменить картинку со скайпом на другую – она не совсем вписывается в 
концепцию.



8. И отдельно про стоимостную цепочку/value chain

Мы можем здесь заявить, что у нас нет скрытых платежей:



И уже в конце поставить форму обратной связи:


