
МОЯ БУДУЩАЯ ПРОФЕССИЯ

МЕНЕДЖЕР ПО ПРОДАЖЕ
   АВТОМОБИЛЕЙ



Автоменеджеры- это настоящая элита среди профессионалов автобизнеса. Это самая 
востребованная профессия в автобизнесе.  

Особенности профессии

Жил был один менеджер по продажам. Пошел 
устраиваться на работу. Долго ли коротко ли резюме 
рассылал, а как-то пришел в одну контору на 
собеседование с генеральным директором. И шло у них 
собеседование шесть часов. Уже и директор взмок, и 
менеджер три раза воды просил. А все никак не могут 
договориться. Начинали с двухсот баксов в месяц - а уже 
за два с половиной килобакса спорят, и проценты, и 
бонусы, и какие-то еще там спортзалы, мобильные связи, 
обеды, подъемные, страховки, отпуск, командировочные, 
машину служебную, ноутбук, кучу всякого менеджер 
себе выбил. Сдался в итоге генеральный директор, все 
условия выполнил. Все, что менеджер просил - дал. 
Приступил менеджер к работе, и за первый месяц 
увеличил продажи втрое, потом вдесятеро, потом в сто 
раз, потом вообще все в конторе продал, включая мебель, 
канцтовары, базу данных клиентов - конкурентам, а 
самого шефа - налоговой. 
Потому что это был очень хороший менеджер по 
продажам..



МЕНЕДЖЕР ПО ПРОДАЖЕ 
АВТОМОБИЛЕЙ

Задача автоменеджера:

� продажа

� Поиск и привлечение новых клиентов (обработка входящих заявок, активный поиск клиентов, переговоры,
    заключение договоров).

� Поддержание взаимоотношений с наработанной клиентурой.

� Ведение отчетности по работе с текущими клиентами и поступающим обращениям.

� Консультирование по ассортименту и техническим параметрам товара (услуги).

� Прием товара и поддержание его выкладки в торговых залах.

� Проведение презентаций и тренингов по новым продуктам и 
    акциям компании.

� Участие в выставках.



� уметь общаться, 

� строить диалог,  

� работать с возражениями клиентов,  

� грамотно проводить презентацию товара своей 

     компании 

� просчитывать будущую сделку и   

    прогнозировать результаты переговоров.

ДОЛЖЕ
Н:


