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Типовой контракт 
- ЭТО ПРИМЕРНЫЙ ДОГОВОР ИЛИ РЯД 

УНИФИЦИРОВАННЫХ УСЛОВИЙ, ИЗЛОЖЕННЫХ 
В ПИСЬМЕННОЙ ФОРМЕ, СФОРМУЛИРОВАННЫХ 
ЗАРАНЕЕ С УЧЕТОМ ТОРГОВОЙ ПРАКТИКИ ИЛИ 
ОБЫЧАЕВ, ПРИНЯТЫХ ДОГОВАРИВАЮЩИМИСЯ 

СТОРОНАМИ, ПОСЛЕ ТОГО КАК ОНИ БЫЛИ 
СОГЛАСОВАНЫ С ТРЕБОВАНИЯМИ КОНКРЕТНОЙ 

СДЕЛКИ.

Он применим 
только к 

определенным 
товарам или 

определенным 
видам торговли.



⦿ Типовые контракты используются чаще всего в 
торговле между партнерами, ведущими регулярные 

внешнеторговые операции (как и применение общих 
условий поставки) в часто встречающихся видах сделок 

на промышленное сырье на долгосрочной основе. 

⦿ Типовой контракт не имеет юридической 
силы, и стороны, заключающие договор, не 
обязаны строго следовать его содержанию. 

⦿ Типовой контракт позволяет не тратить много 
времени на поиск необходимых формулировок 

условий договора, помогает сформировать 
скелет реального договорного отношения.



ПО ФОРМЕ ТИПОВЫЕ КОНТРАКТЫ МОГУТ 
БЫТЬ РАЗЛИЧНЫ.

⦿ Во-первых, контракт 
может быть представлен 
в виде документа, 
который его участники 
могут использовать как 
сам контракт в том 
случае, если они его 
подпишут и заполнят 
статьи, требующие 
согласования (например, 
наименование сторон, 
количество, качество, 
цена, срок и место 
поставки, платеж). 

⦿  Во-вторых, 
типовым 
контрактом часто 
называют и 
общие условия 
купли-продажи. 



⦿  Общие условия - это список статей контракта, 
разработанных с учетом торговой практики в 
зависимости от базисных условий поставки, 

которые участники договора могут включать в 
свой контракт или ссылаться на них. Сам 

напечатанный документ, содержащий только 
общие условия купли-продажи, не является 

контрактом; он составляет неотъемлемую его 
часть.

� Общие условия поставки могут быть 
оформлены отдельным соглашением между 

партнерами, которые сотрудничают на 
протяжении ряда лет, со сроком действия 3-5 
и более лет. Ссылка на это соглашение делает 
контракт коротким и существенно сокращает 

процесс самих переговоров.



ТИПОВОЙ КОНТРАКТ МОЖЕТ 
ИСПОЛЬЗОВАТЬСЯ ДВУМЯ СПОСОБАМИ:
⦿ путем безоговорочного принятия одной из 

договаривающихся сторон условий окончательной 
формы типового договора, предложенной другой 
стороной, которая не изменяется, за исключением 
незначительных деталей;

⦿ путем применения типового контракта как 
образца, который может быть изменен в 
соответствии с условиями конкретной сделки. 
Наиболее часто типовой контракт, 
разработанный одним из контрагентов, берется 
за образец и на его основе путем согласования 
каждого условия разрабатывается 
индивидуальный контракт, который и 
подписывается сторонами.



ТИПОВЫЕ КОНТРАКТЫ ПРИМЕНЯЮТСЯ 
ЧАЩЕ ВСЕГО ПРИ ЗАКЛЮЧЕНИИ СДЕЛОК:

✔ на стандартные виды машин и 
оборудования, потребительские товары;
✔ на промышленное сырье, поставляемое 

на долгосрочной основе;
✔ на биржах на массовые сырьевые и 

продовольственные товары.



⦿ В определении типов и содержания контрактов 
большую роль играют Международные правила по 
унифицированному толкованию торговых терминов 
(ИНКОТЕРМС), являющиеся по своей юридической 

природе обычаями. 

⦿ Первая редакция ИНКОТЕРМС была принята в 
1936 г., последняя, действующая сейчас, - в 2000 
г. ИНКОТЕРМС являются источником 
международного частного права не сами по себе.

⦿  Нормы, составляющие их содержание, 
представляют собой сложившиеся в 

международной коммерческой практике правила, 
приобретшие или приобретающие качество 

юридической обязательности. Стороны, 
желающие применить ИНКОТЕРМС, должны 

сделать специальную отсылку к ним в контракте.



ИНКОТЕРМС В РЕДАКЦИИ 2000 Г. СОДЕРЖАТ 
ДЕТАЛЬНУЮ РЕГЛАМЕНТАЦИЮ ТИПОВ КОНТРАКТОВ, 
ПРИМЕНЯЕМЫХ В МЕЖДУНАРОДНОЙ ПРАКТИКЕ. ТИП 
КОНТРАКТА ПОЗВОЛЯЕТ ОПРЕДЕЛИТЬ ЕГО БАЗИСНЫЕ 
УСЛОВИЯ, ОТЛИЧАЮЩИЕ ЕГО ОТ ДРУГОГО. БАЗИСНЫЕ 
УСЛОВИЯ ВКЛЮЧАЮТ В СЕБЯ:

⦿ перевозку товара;
⦿ страхование товара;
⦿ момент перехода права собственности на 

товар от продавца к покупателю;
⦿ момент перехода риска случайной гибели и 

повреждения товара с продавца на 
покупателя;

⦿ передачу товара продавцом покупателю.


