
Специфика 
технологии как 

товара



� Неравномерность развития научно-технического прогресса 
создает значительные технологические различия между 
отдельными странами. Поэтому международное перемещение 
технологий сглаживает технологические различия между 
странами.  

� Под понятием международного технологического обмена в 
широком смысле подразумевается проникновение любых 
научно-технических знаний и обмен производственным опытом 
между странами, а в узком — передача научно-технических 
знаний и опыта, относящихся к воспроизводству конкретных 
технологических процессов. 

� Технологический обмен в широком смысле осуществляется, как 
правило, в некоммерческих формах: 

� — научно-технические публикации; 
� — проведение выставок, ярмарок, симпозиумов; 
� — обмен делегациями и встречи ученых и инженеров; 
� — миграция специалистов; 
� — обучение студентов и аспирантов; 
� — деятельность международных организаций по 

сотрудничеству в области науки и техники и др. 



� Технологический обмен в узком значении осуществляется, как правило, 
в коммерческих формах: 

� -  патентные соглашения — торговая сделка, при которой владелец 
патента уступает свои права на использование изобретения 
покупателю патента;

� -  лицензионные соглашения — торговая сделка, при которой 
собственник нематериальных активов предоставляет другой стороне 
разрешение на использование прав на интеллектуальную 
собственность в определенных пределах;

� -  ноу-хау — предоставление технического опыта и секретов 
производства, включающих сведения технологического, 
экономического, административного, финансового характера, 
использование которых обеспечивает определенные преимущества. 
Предметом купли-продажи являются незапатентованные изобретения, 
имеющие коммерческую ценность; 

� - инжиниринг — предоставление технологических знаний, необходимых 
для приобретения, монтажа и использования купленных или 
арендованных машин и оборудования. Сюда входит широкий комплекс 
мероприятий по подготовке технико-экономического обоснования 
проектов, осуществлению консультаций, надзора, проектирования, 
испытаний, гарантийного и послегарантийного обслуживания.



� - франчайзинг- контракт на передачу торговой марки. Продавец 
не только передает покупателю право на использование 
торговой марки, но и оказывает ему постоянную помощь в 
ведении бизнеса. Эта помощь выражается в оказании 
технических услуг, подготовке кадров и повышении их 
квалификации, управлении предприятием за определенную 
плату и т. д.;

� - контракты «под ключ» как форма международной передачи 
технологий предполагают заключение соглашения на 
строительство объекта, который после его полной готовности к 
эксплуатации передается заказчику. Такие проекты обычно 
реализуют крупные строительные фирмы и фирмы-
изготовители промышленного оборудования, между которыми 
поделены соответствующие рынки;

� - контракты на управление являются специфической формой 
международной передачи технологий, суть которой состоит в 
том, что фирма одной страны направляет своих менеджеров в 
зарубежную фирму для выполнения управленческих функций.

� - проведение опытно-конструкторских работ, научно-
производственная кооперация.



� Главной формой международного технологического обмена в 
настоящее время является лицензионная торговля. Она стабильно в 
3—4 раза превышает темпы торговли традиционными товарами. 
Лицензионные операции сконцентрированы в промышленно развитых 
странах — свыше 90% купли-продажи. Ведущее место занимают США, 
Япония, Великобритания. 

� Лицензионная торговля обладает отраслевой специализацией — 
основной объем лицензионной торговли сконцентрирован в 
электротехнике, электронной и химической промышленности. 
Основной объем купли-продажи лицензий совершается между 
материнскими компаниями и филиалами. 

� Передача технологии в коммерческих формах подразумевает, что 
технология является специфическим товаром. Покупатель новой 
технологии получает в свое распоряжение научно-технические 
разработки или созданные производственно-технологические 
процессы. Использование таких разработок и процессов в качестве 
элементов производительного капитала позволяет выпускать товарную 
продукцию, обладающую повышенной конкурентоспособностью, и 
получать в течение продолжительного периода дополнительную 
прибыль вследствие ее уникальности либо меньших издержек 
производства в расчете на единицу готовой продукции. 

� Международная передача технологий способствует повышению 
конкурентоспособности фирм на внутреннем и мировом рынках. Чем 
более совершенен рыночный механизм передачи технологий, тем 
более эффективно распределение этого фактора производства в 
обществе и тем большую выгоду получает как продавец, так и 
покупатель технологически применимого знания.


