
Работа со спонсорами

Рабочая группа



▪ Как представить себя перед спонсором
▪ Как составить коммерческое предложение
▪ Как работать с крупными партнерами
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▪ Что такое поиск средств?
▪ Где найти средства?
▪ Как найти средства?
▪ Для чего мы ищем 
▪ средства?
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▪ Фандрайзинг и его цели.
▪ Из чего складываются ресурсы 

организации. 
▪ Три «золотых» правила.
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▪ Что спонсорство дает фирме?
▪ Составление списка 

потенциальных дарителей
▪ Составление коммерческого 

предложения
▪ Работа с письмами
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▪ Как «продать» свой проект
▪ Личная встреча и 
                             шаги общения
▪ Работа с возражениями
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Спасибо за внимание!


