
КАК ПОЛЬЗОВАТЬСЯ 
СОЦИАЛЬНЫМИ 

СЕТЯМИ?
ВАША СТРАНИЦА 

В «ОДНОКЛАССНИКАХ»



ЧТО ТАКОЕ «ОДНОКЛАССНИКИ»?

Вторая по популярности социальная 
сеть России

Официальная группа Mary Kay® 
Россия в «Одноклассниках» – самая 
большая площадка бренда в 
соцсетях

Группа на 2ом месте по популярности среди всех 
групп косметических брендов в «Одноклассниках»

4,5 миллиона интернет-пользователей используют 
только эту социальную сеть

Эта социальная сеть популярна, прежде всего, 
среди женщин



КАК ПОПАСТЬ НА САЙТ?

Адрес сайта: http://www.odnoklassniki.ru/ 

Так выглядит окно, в котором открыта главная 
страница сайта.



ПРОЙДИТЕ РЕГИСТРАЦИЮ

Используйте 
только реальные 
имя и фамилию!

Пожалуйста, 
никому не 
сообщайте 
пароль от 
вашего аккаунта.

В случае необходимости воспользуйтесь 
кнопкой «Помощь с регистрацией».



РАЗДЕЛ «ПОМОЩЬ»



ПРОЙДИТЕ РЕГИСТРАЦИЮ

Так выглядит письмо с подтверждением вашего логина – 
адреса электронной почты.

Отправитель: Одноклассники bezotveta@odnoklassniki.ru

Если отправитель другой и само письмо выглядит не так – 
рекомендуем его удалить (спам) или обратиться в службу 
поддержки «Одноклассников».



ТАК ВЫГЛЯДИТ ВАША СТРАНИЦА



ДОБРО ПОЖАЛОВАТЬ В «ОДНОКЛАССНИКИ»!



ДОБРО ПОЖАЛОВАТЬ В «ОДНОКЛАССНИКИ»!

Обратите внимание на 
настройки страницы:

•Уведомления, которые будут 
приходить вам на почту;

•Информация о вас, которая 
будет открыта или видна 
только друзьям;

•Короткая ссылка на профиль 
(например, 
www.odnoklassniki.ru/kseniya.iva
nova.): такую ссылку вы 
сможете публиковать в своих 
письмах или на визитках.



ВСЕГДА НА СВЯЗИ!

УСТАНОВИТЕ НА СВОЙ ТЕЛЕФОН / ПЛАНШЕТНЫЙ КОМПЬЮТЕР 
ПРИЛОЖЕНИЕ «ОДНОКЛАССНИКИ», ЧТОБЫ:

•Всегда быть на связи и не пропустить сообщение от потенциального клиента.
•Вовремя информировать своих коллег и друзей о важных новостях – из любой 
точки земного шара!

•Следить за новостями и событиями других людей или полезных сообществ.

КАК УСТАНОВИТЬ ПРИЛОЖЕНИЕ

- иконка Play Маркет - иконка AppStore - иконка Windows 
Phone



КАК ЗАПОЛНИТЬ СТРАНИЦУ ИНФОРМАЦИЕЙ?

• Загляните в раздел «О себе»: 
информация о вашем родном 
городе, образовании и увлечениях 
поможет вам найти знакомых и 
друзей по интересам.

• Поставьте статус «Независимый 
Консультант по красоте Mary Kay®» и 
не меняйте его – так другие 
пользователи смогут сразу узнать о 
вашем бизнесе и обратиться к вам.

• Добавьте несколько фотоальбомов: 
ваши увлечения, ваша семья, ваш 
отдых – все, чем вы хотите 
поделиться с другими.

• Используйте сайт www.marykay.ru и 
официальную группу в 
«Одноклассниках», чтобы 
поделиться интересной 
информацией.

• Публикуйте опросы, делитесь своим 
мнением, обращайтесь к своим 
друзьям и рассказывайте новости – 
активность приветствуется!



С ЧЕГО НАЧАТЬ РАБОТУ?

• Найдите всех своих знакомых 
или пообщайтесь с новыми 
людьми;

• Разошлите приглашения на 
свой мастер-класс;

• Создайте группу по 
интересам.

Используйте простые формулировки и дружеский стиль при общении с незнакомыми 
людьми:

«Здравствуйте, меня зовут Мария. 
Мое хобби – это уход за своей внешностью, и я часто устраиваю мастер-классы по 
макияжу или заботе о коже.
Возможно, вам будет интересно со мной пообщаться – если да, то добавляйтесь ко 
мне в друзья, я буду очень рада!
Маша, Независимый Консультант по красоте «Мэри Кэй» ☺»



ПОИСК ДРУЗЕЙ

ВЫ МОЖЕТЕ ОТПРАВЛЯТЬ 
ЗАПРОС НА ДРУЖБУ НЕ БОЛЕЕ 30 
РАЗ В СУТКИ!

• С помощью расширенного поиска найдите своих 
знакомых, которые уже зарегистрировались в 
«Одноклассниках».

• Попросите друзей прислать вам свои запросы на 
дружбу.

• Загляните на страницы к друзьям: возможно, кто-то 
из их друзей знаком и вам.

• Зайдите в группы вашего города/ интересной вам 
темы/ ваших друзей – будьте коммуникабельны, 
вежливы и позитивны, чтобы наладить контакты с 
другими людьми.

• Отправьте запрос на дружбу незнакомому 
пользователю.



ПРИГЛАШЕНИЕ НА МАСТЕР-КЛАСС

Необходимая информация:
•Яркое название, яркая фотография 
(сделанная вами);

•Дата, адрес и подробная информация о 
мероприятии;

•Фотографии с прошлых мастер-классов;
•Фотографии макияжей, которые делают 
клиентки на ваших мастер-классах;

•Фотографии продукции, которая будет 
представлена на мастер-классе, сделанные 
вами;

•Ежедневные обновления: интересные 
подробности, напоминания.



СОЗДАНИЕ ГРУППЫ ПО ИНТЕРЕСАМ

Создайте свою группу и вступите в несколько 
групп по интересам!

Важные настройки:
•Посмотрите «Правила создания и 
администрирования групп» в 
«Одноклассниках»: 
http://odnoklassniki.ru/regulations.

•Тип группы – группа по интересам, 
открытая.

•Посмотрите «Настройки публичности»: 
пусть каждый сможет создать тему в 
вашей группе (следите за спамом!).

•Добавьте ссылки на другие группы, 
которые могут полезны участникам 
вашей.

•Добавьте ключевые слова (не более 7).



СОЗДАНИЕ ГРУППЫ ПО ИНТЕРЕСАМ

ЧТО ДОБАВЛЯТЬ В ГРУППУ:
•Новости!
•Приглашения на ваши мастер-классы.
•Ваши фотографии: продукция, 
макияжи, фото с мастер-классов и 
другие личные фотографии, 
которыми вы захотите поделиться.

•Ссылки на www.marykay.ru: вашим 
будущим клиентам будет интересно 
узнать об идеях для подарков или 
модных макияжах.

•Опросы!
•Конкурсы!
•Картинки и цитаты из приложений 
«Виртуальный макияж» и «Наследие 
Мэри Кэй Эш».

•Ссылки на интересные посты в других 
группах.

*Важно ежедневно обновлять вашу 
группу – чем активнее и ярче она 
будет, тем больше людей захотят в 
нее вступить.



КАК ПРИВЛЕЧЬ КЛИЕНТОВ?

ФОТОГРАФИИ:
•Фото макияжей.
•Свотчи (фото оттенков) косметики.
•Фото с мероприятий.

НОВОСТИ:
•Новости о мастер-классах.
•Информация о косметике, новинках, 
любимых средствах.

•Интересные новости по тематике 
группы.

ВИДЕОРОЛИКИ:
•Видеоуроки по макияжу* и 
собственные впечатления от 
использования косметики.
*Условия «Видеомарафона» 
смотрите на сайте Mary Kay 
InTouch®.

ОПРОСЫ:
•Впечатления о косметике.
•Любимые макияжи, прически, образы.
•Каких косметических средств не хватает 
вашим клиентам, каковы их потребности?

ССЫЛКИ:
•На сайт www.marykay.ru и на онлайн-
каталог.

•На сайты, которые могут быть 
интересны или полезны вашим 
клиентам.

КОНКУРСЫ:
•Подарки на праздники.
•Возможность рассказать о новинках.



ПРАВИЛА РАЗМЕЩЕНИЯ ФОТОГРАФИЙ

МОЖНО НЕЛЬЗЯ

Добавляйте описание к каждой 
фотографии:

•Приглашение на мастер-класс.
•Ссылку на страницу средства на сайте 
Компании.

•Пишите названия средств или оттенков, 
добавляйте интересную информацию – 
совет визажиста или способ 
использования.

Избегайте рекламы:
•Не указывайте на фотографии свои 
контакты, стоимость средства.

•Не пишите стоимость средства в описании 
– для этого есть личные сообщения.

•Не пишите о продаже или наличии у вас 
средств, не указывайте кодов.



КАК ДОБИТЬСЯ ПОПУЛЯРНОСТИ

1. Расскажите друзьям в 
«Одноклассниках» о ваших 
мастер-классах и группе.

2. Станьте участником популярных 
групп – не бойтесь высказывать 
свое мнение, общаться с другими 
участниками и заводить 
знакомства.

3. Попросите друзей рассказать 
своим друзьям о вашей группе!

4. Отправьте запросы на дружбу 
новым людям: ищите их с 
помощью совпадений по 
интересам или личной 
информации.

5. Обновляйте информацию как 
можно чаще!

6. В интернете ценится 
уникальность: добавляйте только 
свои фотографии и видео, 
рассказывайте интересные 
подробности, радуйте 
пользователей конкурсами и 
внимательным отношением.



ЧЕГО СЛЕДУЕТ ИЗБЕГАТЬ

СПАМ: Внимательно следите за 
тем, кто присылает вам запросы на 
дружбу, сообщения, оставляет 
комментарии в группе.

РЕКЛАМА: Не используйте 
рекламу как средство продвижения 
группы.

ПЛАТНАЯ РАССЫЛКА 
СООБЩЕНИЙ И ЗАПРОСОВ НА 
ДРУЖБУ: Данная рассылка 
запрещена сайтом 
«Одноклассники».



ПОМОЩЬ!

ПОСМОТРИТЕ ОСТАЛЬНЫЕ ВЕБИНАРЫ О РАБОТЕ В ИНТЕРНЕТЕ НА 
ОБРАЗОВАТЕЛЬНОМ ПОРТАЛЕ http://portal.marykay.ru/

•«Правила работы в сети Интернет»
•«Как создать страницу в ВКонтакте»
•«Как развивать собственный бизнес с помощью страницы ВКонтакте»

ПРИСЫЛАЙТЕ СВОИ ВОПРОСЫ НА helpdesk@mkcorp.com 

БРОШЮРА «ПРАВОВЫЕ АСПЕКТЫ 
ДЕЯТЕЛЬНОСТИ»:

http://www.marykayintouch.ru/newspage?
newsid=61 

Сайт Mary Kay InTouch® -> Раздел 
«Бизнес-инструменты»



ПРАВИЛА ПОВЕДЕНИЯ В СОЦИАЛЬНЫХ СЕТЯХ

СПАМ. Не будьте назойливы.

СОДЕРЖАНИЕ. Будьте уникальны.

ИМИДЖ. Сохраняйте репутацию.

ВЫБОР. Определите целевую 
аудиторию.

ЗОЛОТОЕ ПРАВИЛО! Относитесь к другим 
так, как вы хотели, чтобы относились к 
вам.

ПРОФЕССИОНАЛИЗМ. Будьте 
профессионалом, мнению которого 
доверяют. 



СПАМ. Не будьте назойливы.

СОДЕРЖАНИЕ. Будьте уникальны.

ИМИДЖ. Сохраняйте репутацию.

Спасибо 
за внимание!


