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В соответствии с Главой IV Гражданского 
кодекса Российской Федерации:

❑ Юридическим лицом признается организация, которая имеет в собственности, 
хозяйственном ведении или оперативном управлении обособленное имущество и 
отвечает по своим обязательствам этим имуществом, может от своего имени 
приобретать и осуществлять имущественные и личные неимущественные права, нести 
обязанности, быть истцом и ответчиком в суде;

❑ Правоспособность юридического лица возникает в момент его создания и 
прекращается в момент внесения записи о его исключении из единого государственного 
реестра юридических лиц;

❑ Юридическими лицами могут быть организации, преследующие извлечение прибыли в 
качестве основной цели своей деятельности (коммерческие организации) либо не 
имеющие извлечение прибыли в качестве такой цели и не распределяющие полученную 
прибыль между участниками (некоммерческие организации);

❑ Юридические лица, являющиеся коммерческими организациями, могут создаваться в 
форме хозяйственных товариществ и обществ, производственных кооперативов, 
государственных и муниципальных унитарных предприятий;

❑ Юридические лица, являющиеся некоммерческими организациями, могут создаваться в 
форме потребительских кооперативов, общественных или религиозных 
организаций (объединений), учреждений, благотворительных и иных фондов, 
АНО.



Краткая характеристика организационно-
правовых форм ЮЛ

Общество с ограниченной 
ответственностью

Обществом с ограниченной ответственностью признается общество, уставный 
капитал которого разделен на доли; участники общества с ограниченной 
ответственностью не отвечают по его обязательствам и несут риск убытков, 
связанных с деятельностью общества, в пределах стоимости принадлежащих им 
долей.
Число участников – не более 50
Уставный капитал – не менее 10 000 руб.

Акционерное общество Акционерным обществом признается общество, уставный капитал которого 
разделен на определенное число акций; участники акционерного общества 
(акционеры) не отвечают по его обязательствам и несут риск убытков, связанных с 
деятельностью общества, в пределах стоимости принадлежащих им акций.
Акционерное общество, участники которого могут отчуждать принадлежащие им 
акции без согласия других акционеров, признается открытым акционерным 
обществом. Такое акционерное общество вправе проводить открытую подписку на 
выпускаемые им акции и их свободную продажу на условиях, устанавливаемых 
законом и иными правовыми актами.
Акционерное общество, акции которого распределяются только среди его 
учредителей или иного заранее определенного круга лиц, признается закрытым 
акционерным обществом. Такое общество не вправе проводить открытую 
подписку на выпускаемые им акции либо иным образом предлагать их для 
приобретения неограниченному кругу лиц.

Автономная некоммерческая 
организация

Не имеющая членства некоммерческая организация, учрежденная гражданами 
и/или юридическими лицами на основе добровольных имущественных взносов в 
целях предоставления услуг в области образования, здравоохранения, культуры, 
науки, права, физической культуры и спорта и иных услуг.



Финансы предприятия – это финансовые отношения, 
возникающие в ходе предпринимательской деятельности в 
процессе формирования собственного капитала, целевых фондов 
денежных средств, их распределения и использования.

Сфера финансовых отношений предприятия



ПРИНЦИП РАСШИФРОВКА ПРИНЦИПА
 Полная самостоятельность Этот принцип предполагает самостоятельность в 

использовании собственных и приравненных к ним 
средств, что позволяет хозяйствующим субъектам 
самостоятельно определять сферу экономической 
деятельности, источники финансирования, направления 
вложения денежных средств в целях извлечения прибыли;

 Самоокупаемость Данный принцип означает, что организация должна 
покрывать все свои расходы за счет собственной 
производственной деятельности, тем самым обеспечивая 
возобновляемость производства и кругооборот ресурсов 
организации;

Ответственность за результаты хозяйственной 
деятельности

Ответственность организации по поводу всех рисков, 
которые она на себя принимает

Финансовое планирование  Принцип определяет направление денежных потоков на 
ближайшее будущее и на перспективу

 Обеспечение финансовых резервов Реализация указанного принципа предполагает 
формирование финансовых резервов, которые 
обеспечивают устойчивую производственную 
деятельность в условиях возможного колебания рыночной 
конъюнктуры

Финансовая дисциплина  В соответствии с этим принципом организация 
своевременно и полно выполняет свои обязательства 
перед партнерами, государством, своими работниками.

Принципы организации финансов коммерческих 
организаций



Финансовые ресурсы предприятия
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Три наиболее важных финансовых показателя 
деятельности любого предприятия

1. Выручка от реализации; 
2. Прибыль;

3. Поток денежных средств

Совокупность значений этих показателей и 
тенденций их изменения характеризует 

эффективность работы предприятия и его 
основные проблемы



Основные понятия



Управление денежными потоками включает:
- учет движения денежных средств;
- анализ потоков денежных средств;

- составление бюджета денежных средств
и охватывает основные аспекты управления деятельности 

предприятия



Поток денежных средств по основной 
деятельности предприятия

Основная деятельность – поступление и использование денежных средств, 
обеспечивающих выполнение основных производственно-коммерческих 

функций. Является  основным источником денежных средств



Поток денежных средств по инвестиционной 
деятельности предприятия

Инвестиционная деятельность включает поступление и использование денежных 
средств, связанных с приобретением, продажей долгосрочных активов и доходы 

от инвестиций.
Поскольку при благополучном ведении дел компания стремится к расширению и 

модернизации производственных мощностей, инвестиционная деятельность в 
целом приводит к временному оттоку денежных средств



Поток денежных средств по финансовой 
деятельности предприятия

Финансовая деятельность включает поступление денежных средств в результате 
получения кредитов или эмиссии акций, а также оттоки, связанные с погашением 

задолженности по ранее полученным кредитам и выплату дивидендов.
Финансовая деятельность призвана увеличивать денежные средства в 

распоряжении компании для финансового обеспечения основной и 
инвестиционной деятельности.



Связь между основной, инвестиционной и 
финансовой деятельностью предприятия



Методы расчета потока денежных средств



Отчет о движении денежных средств 
(прямой метод)



Отчет о движении денежных средств 
(прямой метод)



Отчет о движении денежных средств 
(косвенный метод)



Составление отчета о движении денежных 
средств (косвенный метод)



Составление отчета о движении денежных 
средств (косвенный метод). Продолжение



Схема движения денежных средств



Платежный календарь предприятия



Что показывает анализ денежных потоков?



Дефицит денежных средств
Последствия дефицита 

денежных средств:
1.Задержки в выплате заработной 

платы;
2.Рост кредиторской задолженности 

перед поставщиками и бюджетом;
3.Рост доли просроченной 
задолженности по кредитам 

банков;
4.Снижение ликвидности активов 

компании;
5.Увеличение длительности 

производственного цикла из-за 
несвоевременной поставки сырья 

и комплектующих



Причины дефицита денежных средств
Внутренние Внешние

Падение объема продаж: - Кризис неплатежей
- Потеря одного или более крупных 

потребителей
- Неденежные формы расчетов

- Недостатки в управлении 
ассортиментом продукции

- Конкуренция со стороны других 
товаропроизводителей

Недостатки в системе управления 
финансами:

- Рост цен на энергоносители

- Слабое финансовое планирование - Потери от экспорта из-за заниженного 
обменного курса

- Отсутствие оптимальной структуры 
оргструктуры финансовых служб

- Давление налогового законодательства

- Отсутствие управленческого учета - Высокая стоимость заемных средств
- Потеря контроля над затратами - Давление инфляции

Низкая квалификация кадров



Меры по увеличению потока денежных средств



Меры по увеличению потока денежных средств



Внешние источники финансирования 
дефицита денежных средств

Основанием для принятия решения о выборе 
источника финансирования должна быть 

альтернативная стоимость привлекаемых 
средств



Неденежные формы расчетов



Потенциальные выгоды, которые 
предприятие может извлечь от бартерных 

сделок



Негативные стороны бартерных сделок



Оценка эффективности бартерной сделки

Выводы:  
Если ТС > 0, то сделка эффективна,

   Если ТС < 0, то сделка не эффективна.



В качестве ставки дисконтирования может 
быть использована:

После выбора ставки дисконтирования определяется 
коэффициент дисконтирования



Расчет коэффициента дисконтирования



Экономический анализ – это комплекс процедур, с помощью 
которых оценивается текущее состояние предприятия, выявляются 
существенные связи и характеристики и прогнозируется будущее 
развитие предприятия в самых существенных аспектах 
деятельности: производственном, финансовом, инвестиционном.

Информационное обеспечение 
экономического анализа



Аналитические возможности форм 
бухгалтерской отчетности

Форма отчетности Содержание

Бухгалтерский баланс Является основой для оценки структуры и динамики 
имущества и источников его формирования, а также 
анализа рискованности организации, поскольку 
позволяет оценить степень ликвидности, 
платежеспособности и финансовой устойчивости

Отчет о прибылях и убытках Информационная основа для анализа эффективности 
организации (позволяет оценить структуру, динамику 
прибыли организации, рентабельность продукции)

Отчет об изменениях капитала Позволяет анализировать собственный капитал 
организации, причины его изменения, факторы 
увеличения и уменьшения УК

Отчет о движении денежных средств Дает информацию для анализа движения денежных 
средств, их структуры; соотношения поступлений 
денежных средств и выручки от реализации продукции

Приложение к бухгалтерскому балансу Содержит информацию, позволяющую анализировать 
более тщательно активы и ресурсы организации.



Схема экономического анализа



Кто основные пользователи 
экономического анализа организации?



Финансовая устойчивость организации - это такое состояние ее 
финансовых ресурсов, их распределение и использование, которое 
обеспечивает развитие организации на основе роста прибыли и 
капитала при сохранении платежеспособности и кредитоспособности. 

Факторы, позволяющие определить 
финансовую устойчивость организации



Основные типы финансовой 
устойчивости организации

Тип финансовой устойчивости Характеристика

Абсолютная устойчивость финансового 
состояния

это состояние, когда организация покрывает все 
свои запасы и затраты за счет собственных 
оборотных средств и совершенно не зависит от 
внешних источников.

Нормальная устойчивость финансового 
состояния 

это состояние, когда организация для покрытия 
своих запасов и затрат успешно комбинирует как 
собственные, так и привлеченные источники. 

Неустойчивое финансовое состояние это состояние, характеризующееся нарушением 
платежеспособности, при котором сохраняется 
возможность ее восстановления.

Кризисное финансовое состояние это состояние, при котором организация 
находится на грани банкротства, так как 
денежные средства, краткосрочные ценные 
бумаги и краткосрочная дебиторская 
задолженность не покрывают ее кредиторской 
задолженности и просроченных ссуд.





Ликвидность – это способность хозяйствующей единицы покрывать 
свои ежедневные затраты и выполнять краткосрочные обязательства по 
мере наступления срока их оплаты (см. «золотое правило 
финансирования»)

Активы по степени ликвидности Норм. соотно-
шение

Пассивы по сроку 
погашения

А1. Высоколиквидные активы (ден. 
средства + краткосрочные фин. 

вложения)

≥ П1. Наиболее срочные 
обязательства (привлеченные 

средства) (текущ. кред. 
задолж.)

А2. Быстрореализуемые активы 
(краткосрочная деб. задолженность)

≥ П2. Среднесрочные 
обязательства (краткосроч. 

кредиты и займы)
А3. Медленнореализуемые активы 

(долгосроч. деб. задол. + прочие 
оборот. активы)

≥ П3. Долгосрочные 
обязательства

А4. Труднореализуемые активы 
(внеоборотные активы)

≤ П4. Постоянные пассивы 
(собственный капитал)

Анализ соотношения активов по степени ликвидности и 
обязательств по сроку погашения



«Золотое правило финансирования»



Активы по степени 
ликвидности

На конец 
отчетного 

периода, тыс. 
руб.

Норм. соотно-
шение

Пассивы по сроку 
погашения

На конец 
отчетного 

периода, тыс. 
руб.

Излишек/
недостаток

платеж. средств
тыс. руб.,

(гр.2 - гр.5)
1 2 3 4 5 6

А1. Высоколиквидные 
активы (ден. ср-ва + 
краткосрочные фин. 

вложения) 20 333 033 ≥

П1. Наиболее 
срочные 

обязательства 
(привлеченные 

средства) (текущ. 
кред. задолж.)

7 716 437 +12 616 596

А2. Быстрореализуемые 
активы (краткосрочная 

деб. задолженность) 10 515 122 ≥

П2. Среднесрочные 
обязательства 
(краткосроч. 

кредиты и займы)

2 127 601 +8 387 521

А3. 
Медленнореализуемые 
активы (долгосроч. деб. 
задол. + прочие оборот. 

активы)

701 075 ≥

П3. Долгосрочные 
обязательства

4 437 585 -3 736 510

А4. Труднореализуемые 
активы (внеоборотные 

активы) 39 183 600 ≤

П4. Постоянные 
пассивы 

(собственный 
капитал)

56 451 207 -17 267 607

Анализ соотношения активов по степени ликвидности и обязательств по 
сроку погашения (на примере ОАО «Ростелеком»)



Показатель ликвидности Расчет, рекомендованное значение
1. Коэффициент текущей 

ликвидности
Отношение текущих активов к 
краткосрочным обязательствам. 
Нормальное значение: 2 и более.

2. Коэффициент промежуточной 
ликвидности

Отношение ликвидных активов к 
краткосрочным обязательствам. 
Нормальное значение: 1 и более.

3. Коэффициент абсолютной 
ликвидности

Отношение высоколиквидных активов 
к краткосрочным обязательствам. 
Нормальное значение: 0,2 и более.

Расчет коэффициентов ликвидности

(1) – показывает, какую часть краткосрочных обязательств организация может 
погасить в течение операционного цикла;

(2) - показывает, какую часть краткосрочных обязательств организация может 
погасить по мере погашения дебиторской задолженности;

(3) - показывает, какую часть краткосрочных обязательств организация может 
погасить немедленно



Основные показатели финансовой 
устойчивости организации

Показатель Описание показателя и его нормативное значение

1. Коэффициент автономии Отношение капитала и резервов к общей сумме пассивов.
Нормальное значение для данной отрасли: 0,55 и более 
(оптимальное 0,65-0,8).

2. Коэффициент финансового левериджа Отношение заемного капитала к собственному. 
3. Коэффициент обеспеченности собственными 

оборотными средствами
Отношение собственного капитала к оборотным активам. 
Нормальное значение: не менее 0,1.

4. Коэффициент покрытия инвестиций Отношение собственного капитала и долгосрочных 
обязательств к общей сумме пассивов.
Нормальное значение для данной отрасли: 0,85 и более.

4. Коэффициент маневренности собственного 
капитала

Отношение собственных оборотных средств к источникам 
собственных средств.
Нормальное значение: 0,05 и более.

6. Коэффициент мобильности имущества Отношение оборотных средств к стоимости всего имущества. 
Характеризует отраслевую специфику организации.

7. Коэффициент мобильности оборотных средств Отношение наиболее мобильной части оборотных средств 
(денежных средств и финансовых вложений) к общей 
стоимости оборотных активов.

8. Коэффициент обеспеченности запасов Отношение собственных оборотных средств к величине 
материально-производственных запасов.
Нормальное значение: 0,5 и более.

9. Коэффициент краткосрочной задолженности Отношение краткосрочной задолженности к общей сумме 
задолженности.



Показатели достаточности 
денежного потока

Показатель Расчет Интерпретация

Степень 
платежеспособности, 

мес.

(П3+П2+П1)/Вб/12 Показывает, сколько месяцев 
потребуется организации для 

погашения своих обязательств, если на 
эти цели она будет направлять всю 

выручку от продажи

Степень 
платежеспособности по 
кредитам и займам, мес.

(П3+П2)/Вб/12 Показывает, сколько месяцев 
потребуется организации для 
погашения кредитов и займов

Коэффициент покрытия 
процентов

Пд/пр > 2 Показывает, во сколько раз прибыль до 
налогообложения и выплаты процентов 

превышает процентные платежи

Отношение долга 
(кредиты и займы) к 

сумме прибыли и 
амортизации

(П3+П2)/(Пч+Аг) < 
0,5

Показывает соотношение 
задолженности организации по 
кредитам и займам с ее годовым 
денежным потоком от текущей 

деятельности (прибыль и амортизации)



Анализ прибыли и рентабельности 
организации

Анализ показателей прибыли и рентабельности – это один из 
способов оценки инвестиционной привлекательности 

организации и определения того, насколько перспективен бизнес.
Факторы, определяющие уровень прибыли организации:



В финансовой отчетности организаций представлены 
следующие виды прибыли:

- валовая прибыль - разность между выручкой нетто (выручкой за 
минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и др.) и 
себестоимостью проданной продукции (товаров, работ, услуг);
- прибыль (убыток) от продаж - валовая прибыль, уменьшенная 
на сумму коммерческих и управленческих расходов;
- прибыль (убыток) до налогообложения - прибыль от продаж, 
увеличенная на сумму прочих доходов (проценты к получению, 
доходы от участия в других организациях, прочие операционные и 
внереализационные доходы) и уменьшенная на прочие расходы 
(проценты к уплате, прочие операционные и внереализационные 
расходы);
- чистая прибыль (убыток) - прибыль (убыток) до 
налогообложения, уменьшенная на величину отложенных 
налоговых обязательств, величину текущего налога на прибыль и 
увеличенная на величину отложенных налоговых активов.



Анализ показателей рентабельности
Показатель Расчет

Валовая маржа, % (Валовая прибыль/выручка)* 100%
Рентабельность продаж, % (Прибыль от продаж/выручка)* 100%

Коэффициент затрат 
(ресурсоемкость)

(Себестоимость проданных 
товаров/выручка)* 100%

Рентабельность основной 
деятельности, %

(Прибыль от продаж/себестоимость 
проданных товаров)* 100%

Рентабельность активов, % (Прибыль до налогообложения и 
выплаты процентов/Активы)* 100%

Рентабельность финансовых 
вложений, %

(Доходы от участия и проценты 
полученные/финансовые вложения)* 

100%
Рентабельность собственного 

капитала, %
(Чистая прибыль/собственный 

капитал)* 100%



Расчет показателей деловой активности 
(оборачиваемости)

Оборачиваемость оборотных средств
(отношение выручки в годовом исчислении к среднегодовой величине оборотных активов; нормальное 

значение для данной отрасли: не более 138 дн.)
Оборачиваемость запасов

(отношение выручки в годовом исчислении к среднегодовой стоимости запасов; нормальное значение 
для данной отрасли: не более 32 дн.)

Оборачиваемость дебиторской задолженности
(отношение выручки в годовом исчислении к среднегодовой величине дебиторской задолженности; 

нормальное значение для данной отрасли: 54 и менее дн.)
Оборачиваемость кредиторской задолженности

(отношение выручки в годовом исчислении к среднегодовой краткосрочной кредиторской 
задолженности; нормальное значение для данной отрасли: 75 и менее дн.)

Оборачиваемость активов
(отношение выручки в годовом исчислении к среднегодовой стоимости активов)

Оборачиваемость собственного капитала
(отношение выручки в годовом исчислении к среднегодовой величине собственного капитала)

Цель анализа деловой активности – оценка качества менеджмента по 
критерию скорости преобразования активов организации в денежные средства



Маркетинговый анализ
Цель маркетингового анализа – оценка положения организации на 

товарных рынках. Составляющие этого анализа – анализ 
конкурентоспособности выпускаемой продукции, анализ систем 

распространения и стимулирования сбыта товаров, оценка 
конкурентоспособности самой организации.

АНАЛИЗ КОМПЛЕКСА МАРКЕТИНГА

Анализ выпускаемой 
продукции

 (анализ продукции, объема 
и структуры заказов, анализ 

выполнения договорных 
обязательств, АВС – анализ, 
анализ структуры продаж, 
анализ позиционирования 

товаров, анализ фазы 
жизненного цикла товара, 

анализ хозяйственного 
портфеля по методике БКГ)

Анализ ценовой политики 
организации

 (характеристика стратегии 
установления цены, оценка 

эластичности спроса по 
цене, оценка себестоимости 

продукции и расчет 
наценки, анализ цен и 
товаров-конкурентов, 

анализ системы скидок, 
анализ контролируемости 

цен конечным 
потребителем) 

Анализ системы 
распределения товара
 (характеристика вида 

каналов распределения 
товара, пропускная 

способность каналов 
распределения, затраты на 

эксплуатацию канала 
распределения, 

эффективность канала 
распределения) 

Анализ системы 
стимулирования товара

 (характеристика 
комплекса стимулирования 

сбыта, характеристика 
стратегии стимулирования, 

эффективность системы 
стимулирования, учет 

потока обратной связи)

 



Характеристика фаз жизненного 
цикла товара

Показатель Фаза жизненного цикла товара

Внедрение Рост Насыщение Упадок

Сбыт Медленный 
рост

Значительный 
рост

Стабилизация Падение

Товар Основной 
вариант

Усовершенство-
ванный вариант

Дифференциро-
ванный вариант

Модификация с 
макс. рентаб.

Символ товара 
по методике 

БКГ

«Дети» «Звезды» «Коровы» «Собаки»

Себестоимость 
продукции

Максимальная Снижение Стабильная Увеличение

Цена Максимальная Снижение Минимальная Увеличение

Стратегия 
маркетинга

Расширение 
рынка

Проникновение 
вглубь рынка

Отстаивание 
своей рыночной 

доли

Поиск 
рентабельной 

ниши



Матрица БКГ
«Дети» - новые 

товары, требующие 
вложений в 

производство и 
продвижение на 

рынках

«Звезды» – товары на 
фазе роста, требующие 

значительных 
инвестиций в 

производство и 
маркетинг

«Собаки» – товары 
на фазе упадка, не 
дающие денежных 

ресурсов и не 
требующие 
вложений

«Коровы» – товары на 
фазе насыщения, 
обеспечивающие 

денежные ресурсы для 
других товаров

Рыночная доля (объем реализации)

Те
м

п 
ро

ст
а 

ры
нк

а

• «Проблемные 
дети» или «знаки 

вопроса» способны 
при правильной 

стратегии стать 
«звездами»

• Рано или поздно 
«звезды» падают; 

главное, чтобы, 
падая, они 

превращались в 
«дойных коров»

• Дойные коровы 
следует 

использовать для 
«кормления» 

проблемных детей
• Одна «звезда» 

приходится на 
целую свору 

«собак»



Виды распределения товара
Параметр Исключительное 

распределение
Выборочное 

распределение
Интенсивное 

распределение
Образцы товаров Товары роскоши, 

товары 
долгосрочного 
использования

Одежда, товары со 
средним сроком 
использования

Продукты питания, 
другие товары 

краткосрочного 
использования

Возможность 
контроля со 

стороны 
производителя

Полный Значительный Отсутствие 
контроля

Поддержка дилера Значительная Ограниченная Незначительная

Степень 
насыщения рынка

Незначительная Средняя Высокая



Схема учета потока обратной связи

100% целевого 
рынка

Из них 
информированы 

____ %
Из них 

попробовали 
товар ____ %

Из них 
попробовали 
товар ____ %



Оценка кредитоспособности заемщика 
по методике Сбербанка

Показатель Фактическое 
значение  (1) Категория (2) Вес показателя 

(3) 
Расчет суммы 
баллов (2*3)

 Справочно: категории показателя  
  1 категория  2 категория 3 категория

Коэффициент 
абсолютной 
ликвидности 

X,XX X X,XX 0,1 и выше 0,05-0,1 менее 0,05

Коэффициент 
промежуточной 
(быстрой) 
ликвидности 

X,XX X X,X 0,8 и выше 0,5-0,8 менее 0,5

Коэффициент 
текущей 
ликвидности 

X,XX X X,X 1,5 и выше 1,0-1,5 менее 1,0

Коэффициент 
наличия 
собственных 
средств (кроме 
торговых и 
лизинговых 
организаций)

X,XX X X,X 0,4 и выше 0,25-0,4 менее 0,25

Рентабельность 
продукции X,XX X X,X 0,1 и выше менее 0,1 нерентаб.

Рентабельность 
деятельности 
предприятия 

X,XX X X,X 0,06 и выше менее 0,06 нерентаб.

Итого х х X,XX  



По методике Сбербанка все заемщики 
делятся в зависимости от полученной 

суммы баллов на три класса:
первоклассные – кредитование которых не 
вызывает сомнений (сумма баллов до 1,25);

второго класса – кредитование требует 
взвешенного подхода (свыше 1,25 но меньше 

2,35);
третьего класса – кредитование связано с 

повышенным риском (2,35 и выше).



Предполагаемая вероятность банкротства в зависимости от значения Z-счета Альтмана составляет:
• 1,8 и менее – очень высокая; 

• от 1,81 до 2,7 – высокая; 
• от 2,71 до 2,9 – существует возможность; 

• от 3,0 и выше – очень низкая. 

Прогноз банкротства
В качестве одного из показателей вероятности банкротства организации ниже 

рассчитан Z-счет Альтмана:
Z-счет = 1,2К1 + 1,4К2 + 3,3К3 + 0,6К4 + К5 , где 


