
Сущность 
предпринимательства и 
предпринимательской 

деятельности



Под предпринимательством, или 
предпринимательской 

деятельностью, понимают 
инициативную самостоятельную 

деятельность граждан и их 
объединений, осуществляемую на 

свой риск и под свою имущественную 
ответственность, направленную на 

получение прибыли.



«Предприниматель — это бедолага и вечный 
должник: неуемный оптимист, добровольно 
избравший для себя жизненную карьеру, в 

которой ему не раз придется сменить объект 
и, может быть, сферу хозяйствования, 

вероятно, разориться и вновь пытаться встать 
на ноги; немилосердный самоэксплуататор без 

нормированного рабо чего дня и отпусков, не 
позволяющий себе даже при успешном ходе 

тратить на собственное потребление больше, 
чем квалифицированный наемный работник».

В. Богачев



Выделим необходимые (базовые) и 
возможные (вторичные) свойства 

предпринимательства. К необходимым 
(базовым) следует отнести 

организационно-хозяйственное 
новаторство и 

экономическую свободу. 



Другие характеристики:
риск, 

принятие решений, 
владение ресурсами, 

лидерство 
являются возможными (вторичными) 
свойствами предпринимательства.



Виды 
предпринимательской 

деятельности



По виду или назначению 
предпринимательскую деятельность 

можно подразделить на 
производственную, коммерческую, 

финансовую, консультативную, 
инженерное предпринимательство и 

др.



К производственной предпринимательской 
деятельности относится деятельность, в условиях 

которой предприниматель непосредственным 
образом осуществляет производство продукции, 
товаров, работ, услуг, информации, духовных 

ценностей, подлежащих последующей реализации 
потребителям (покупателям). При этом функция 

производства является для предпринимателя 
основной, определяющей, тогда как другие 

сопровождающие производство функции, такие как 
сбыт продукции, играют вторичную роль, служат 

дополнением основной.



Для осуществления производства предприниматель 
должен иметь в своем распоряжении (либо 

приобрести) факторы производства, к которым 
относятся: рабочая сила, производственные фонды, 

материалы, информация. Частично факторы 
производства могут изначально принадлежать 

предпринимателю, например, собственная рабочая 
сила, заранее накопленные производственные 

ресурсы в виде орудий труда, материалов, 
информации. Недостающие факторы производства 
предприниматель вынужден приобретать до начала 

или в самом процессе осуществления 
предпринимательской деятельности.



Наряду с упомянутыми выше факторами 
производства предпринимателю для осуществления 
намеченной им деятельности могут понадобиться 

работы и услуги (строительные работы, 
транспортные, информационные и интеллектуальные 
услуги), которые он не способен выполнить своими 
силами и потому вынужден привлекать сторонние 
организации и лица. Естественно, что такие услуги 

потребуют денежной оплаты со стороны 
предпринимателя или иных форм их компенсации.



Осуществление предпринимательской сделки 
неизбежным образом связано с денежными 
затратами (Дз), которые можно определить 

следующим образом:

Дз = Др + Дм + Дс + Ди + Ду



Др — денежные средства, необходимые для оплаты 
труда наемных работников      
Дм — денежная оплата стоимости материалов, 
сырья, энергии, полуфабрикатов 
Дс — денежные фонды, связанные с использованием 
основных фондов, средств труда, сооружений, 
помещений      
Ди — денежная оплата приобретаемой 
предпринимателем информации      
Ду — оплата услуг сторонних организаций и лиц



Результатом производственной 
предпринимательской 

деятельности 
является реализация покупателю, 

потребителю определенного объема 
произведенных производителем 

товаров (услуг) с получением за них 
денежной выручки.



Индивидуальное 
предпринимательство



Индивидуальным предпринимателем является 
физическое лицо (гражданин), которое лично ведет 

дело от своего имени, на свой счет и свой риск, 
самостоятельно принимает хозяйственные решения. 

Индивидуальный предприниматель несет личную 
полную ответственность за результаты своей 

деятельности. Это означает, что в случае 
образования долга предприниматель расплачивается 
всем своим имуществом. При этом предприниматель 

трудится сам, не привлекая дополнительную 
рабочую силу. Такое предпринимательство 

классифицируется как индивидуальная трудовая 
деятельность и регистрируется в местных органах 

власти, осуществляется на основе патента, а 
предприниматель уплачивает налоги как физическое 

лицо.



Однако предприниматель может привлечь 
дополнительную рабочую силу и зарегистрировать 
индивидуальное (семейное) частное предприятие. 

Для этого представляется устав предприятия, 
отражающий его цель и виды деятельности. При этом 

действует система налогообложения для 
предприятий и имущественная ответственность 

распространяется лишь на капитал данного 
предприятия.



Индивидуальный предприниматель может 
использовать в предпринимательской деятельности 
собственное имущество и по договору имущество 

других лиц. Он может взять деньги взаймы, получить 
кредит у банков, других организаций или частных 

лиц.
Индивидуальный предприниматель самостоятельно 

распределяет прибыль от своей деятельности, 
оставшуюся после уплаты налогов.



Индивидуальное предпринимательство основано на 
частной собственности и чаще всего носит характер 

малого бизнеса. 
В этом качестве индивидуальное 

предпринимательство способствует демонополизации 
экономики, усиливает конкурентные начала. Оно 

делает экономику более гибкой, способной к быстрой 
саморегуляции без госбюджетных инъекций.



Индивидуальное предпринимательство отличается 
высоким уровнем риска и недостатком 

специализированного менеджмента. Обычно 
предприниматель является собственником и 

выполняет все функции по управлению 
предприятием (производство, снабжение, сбыт, 
финансы), что требует универсальных знаний по 

многим областям производства. Отсутствие 
финансовых средств и невозможность привлечь к 
управлению специалистов-менеджеров приводит к 

принятию неоптимальных решений.


