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Общая информация

• Более 48000 автомобилей продано за время работы
• Является официальным дилером 11 мировых брендов
• К концу 1 квартала ГК МОДУС представлена 23 дилерскими центрами в 8 

городах России: Краснодар, Ростов-на-Дону, Ставрополь, Пятигорск, 
Липецк, Воронеж, Новороссийск, Сочи. 

• Является единственным официальным дилером:
– BMW: в Липецке, Воронеже, Новороссийске
– Hyundai: в Пятигорске, Новороссийске, Липецке
– Skoda: в Ставрополе, Пятигорске
– Suzuki: в Ростове-на-Дону, в Краснодаре

• Доля рынка компании в регионах присутствия составляет 13%

• Выручка ГК МОДУС в 2009 году составила более 5,5 млрд. руб.

• Является крупнейшей сетью дилерских центров по марке Hyundai 

ГК МОДУС является крупнейшей дилерской сетью на Юге 
России
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Деятельность ГК МОДУС
• Осуществляется на территории 

Южного и Центрального 
федерального округа

• Услуги:

• Собственные СТО, оборудованы 
согласно требованиям 
дистрибьюторов

• Представляет 11 мировых брендов в 
своем портфеле

BMW

Fiat

Ford

Hyundai

Kia

Chance

Nissan

Renault

Suzuki

Skoda

SsangYong
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Общий анализ ситуации с Trade In в регионах 
присутствия 
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• Краснодар: 29 дилеров, 90% из них предлагают услугу Trade In.

• Рынок по продаже автомобилей с пробегом (хобби выходного 
дня)



Общий анализ ситуации с Trade In в регионах 
присутствия

• Ростов–на–Дону: 50 дилеров, 95% из них предлагают услугу 
Trade In.

• 2 Рынка по продаже автомобилей с пробегом (хобби выходного 
дня)
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Что востребовано клиентом? 

• Желаю продать, а по факту:

•50% - Комиссия
•30% - Комбинированный 

выкуп
•20% - Обмен на новый
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Что не устраивает клиента
• Основные возражения:

ЦЕН
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Что делает МОДУС
• Создание критической массы

• Краснодар площадка на 150 
автомобилей

• Ростов площадка на 200 автомобилей
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Что делает МОДУС

• Один бренд, единые стандарты
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Что делает МОДУС
• Максимальное количество вариантов услуг:

Обмен 
Срочный выкуп
Комбинированный выкуп
Комиссия
Оформление сделок
Выкуп залоговых авто
Организация и проведение аукционов
Виртуальные площадки продаж и аукционы
Гарантия на автомобили с пробегом
………и так далее
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Что делает МОДУС
• Использование инновационных 
решений для бизнеса
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Факты, Стратегия, Прогнозы

Факты европейской жизни (в принципе в России то же самое):
1. Это не  основной вид деятельности Продавца новых авто: оборот 

таких авто с пробегом около 30% всего от объема продаж новых авто; 
рентабельность виду деятельности от 2% до 7%.

2.  В 80-90% всех случаев сток авто с пробегом у дилера наполняется за 
счет, покупки с рук предыдущих владельцев авто.

3. На продаже авто с пробегом хорошо зарабатывают те, кто 
специализируется на продаже таких авто, и кто предпочитает 
быстрее продать, хоть и заработать меньше (объемы продаж в этом 
случае больше, и в денежном выражении это приносит больше 
объем, чем в случае с высокой наценкой и низкими объемами 
продаж).

Хотим продавать больше? Снижаем наценки, используем 
альтернативные пути  снижения рисков, оказываем услуги 

качественно.
Критическая масса совершенных сделок приведет к увеличению 

нашей ликвидности и как следствие, к большему числу 
обращений за нашими услугами.

До «созревания» клиента осталось 1,5-2 года!   
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СПАСИБО

• Телефоны:
• +7 (495) 974-7291

• +7 (495) 618-0854

• E-mail:
• info@modusgroup.ru 
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