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Позиционирование решения

• «Альфа-Авто 4.0» – новое решение, предназначенное 
для автоматизации бизнес процессов управления и 
оперативного учета на следующих  предприятиях 
автобизнеса:
– любых предприятий автобизнеса, на которых стоит задача 

автоматизировать не только оперативный, но и планирование 
производства и продаж, систему внутренних и внешних заказов, а 
так же предоставить менеджерам мощное средство для 
многогранного анализа текущей деятельности предприятия

– имеющих разветвленную организационную (в.т.ч. и 
распределенную) структуру подразделений, сетей предприятий

• «Альфа-Авто 4.0» разработано с использованием 
«Технологической платформы «1С-Рарус» на 
платформе 1С:Предприятия 8.0



Позиционирование решения

АЛЬФА-АВТО 
4.0

Автосалон+Автосервис+Автозапчасти

Автосервис+Автозапчасти

Автозапчасти+Автошины

❖Состав продукта:



Позиционирование решения
• Возьмем в качестве примера автотехцентр:

Головной офис Оптовая продажа 
запасных частей и 
автомобилей

Розничная продажа 
запасных частей и 
автомобилей

Цеха по ремонту 
техники

Центр 
распределения, 
Основной склад

Финансовый и 
коммерческие 

директора

ТОП-Менеджеры

Гл. Инжинер

Бухгалтерия

Отгрузка товаров 
на реализацию.
Доставка и контроль 
доставки

Передача в ЦР 
первичной 
информации о 
Продажах и оказанных услугах

Получение 
обработанной 
информации

Построение сети 
Поставщиков.
Договора, 
взаиморасчеты



Основные подсистемы конфигурации
Второго уровня

Взаиморасчеты и
кредитование

Ценообразование

Складской учет 
и реализация

Производство

Розничная торговля

Оперативное
планирование

Учет дополнительных
расходов

Планирование 
производства

и продаж

Поддержка
торгового оборудования 

CRM

Первого уровня

Ячеистый склад 



Краткое описание подсистем

• Структура компании:
– Учет от имени нескольких организаций на любом количестве 

складов, управленческий учет по компании в целом
– Ведение управленческого и «регламентного» учета в одной 

информационной базе, система префиксации
– Оформление документов от имени различных организаций

(собственных юридических лиц)
• Взаиморасчеты:

– Представление контрагента в виде группы юр.лиц
– Использовании подсистемы «свойства объектов» для 

контрагентов
– Ведение взаиморасчетов в разрезах: <контрагент>, <договор>, 

<сделка>. Под сделкой понимается любой документ 
изменяющий состояние контрагента

– Индивидуальная стратегия отгрузки или оплаты для каждого 
контрагента или группы контрагентов



Краткое описание подсистем

• Управление поставками:
– Оперативное планирование закупок
– Оформление заказов поставщикам и контроль их исполнения, 

корректировки заказов и возвраты
– Формирование внутренних заказов
– Прием на комиссию
– Контроль оплаты и поставки
– Регистрация и хранение цен поставщиков

• Управление складскими запасами:
– Учет по алгоритмам: FIFO, LIFO и по «Среднему»
– Учет дополнительных расходов
– Учет товаров по дополнительным характеристикам
– Перемещения, инвентаризация, списание
– Пересортица товаров



Краткое описание подсистем

• Производство:
– Быстрое оформление заявок на ремонт, с выводом 

информации на печать
– Расчет стоимости услуг в зависимости от класса автомобиля 

местам реализации товаров и блюд компании
– Контроль сроков выполнения работ
– Четкое планирование работ мастеров в соответствии с 

инструкциями по сервисным работам и пожеланиями клиентов
– Быстрый поиск информации о клиентах и транспортных 

средствах
– Гибкая настройка базовых временных нормативов
– Гибкий расчет расценок на все виды работ
– Формирование типовых пакетов услуг
– Перенос калькуляций стоимости ремонтов из каталога DAT 

(поставляется дополнительно)



Краткое описание подсистем

• Ценообразование:
– Неограниченное количество отпускных цен
– Возможность задания и хранения цены в любой валюте
– Формирование наценок и скидок
– Различные методы округления цены
– Хранение цен поставщиков

• Управление продажами:
– Разделение оптового и розничного документооборота
– Учет оказываемых услуг
– Проведение переоценки
– Расширенный анализ продаж



Краткое описание подсистем
• Получение отчетов:

– Анализ продаж
– Анализ цен
– Взаиморасчеты 
– Денежные средства компании
– Доходы и расходы
– Стоимостная оценка склада в ценах компании
– Управленческий баланс
– Остатки и обороты товаров и партий товаров
– Состояние заказов покупателей и поставщикам
– ABC-анализ покупателей, товаров.
– XYZ- анализ покупателей, товаров



Функциональные особенности

Работа с торговым оборудованием

АРМ Кассира



Функциональные особенности

Фронт
кассира



Краткое описание подсистем

• Розничная торговля:
– Система Альфа-Авто позволяет Оформление розничных 

продаж товаров и услуг с учетом скидок. При продаже можно 
предоставлять следующие виды скидок:

• Скидка на сумму чека
• Скидка на накопленную сумму
• Скидка на дисконтную карту.

– Различные операции в Типовом решении могут выполняться 
при помощи карт. Например: предоставление скидки на 
сумму чека (дисконтная карта). Карты могут быть 
магнитными или штриховыми; изготовленными на заказ или 
напечатанными на принтере. 



Контактная информация

– Дополнительную информацию Вы можете получить по адресу:

Москва, 1-й Кожевнический пер., д. 10
– На сайте компании  www.1ab.ru
– Или по телефонам:

• (495) 937 - 6635


