
Продуктовая линейка 
компании СОЛЛЕРС-ФИНАНС

июнь 2011



Действующие лизинговые продукты компании

ОПТИМАЛЬНЫЙ

• С проведением финансового  анализа 
Лизингополучателя

ПРИОРИТЕТ

•Финансовый анализ не проводится

• Предоставление документов ЛП         
на момент подписания Договоров

ДОКУМЕНТЫ ПОТОМ

•Финансовый анализ не проводится

• Предоставление документов ЛП            
в течение 15 дней с даты подписания 
Договоров и передачи автомобиля

ПОВТОРНЫЙ КЛИЕНТ

•Финансовый анализ не производится

• Дополнительные документы не 
запрашиваются

• Автоматически утвержденный лимит  на 
приобретение ПЛ общей стоимость по 
ДКП 2,5 млн. руб.

С 10 июня 2011 года в действие вводятся 
следующие лизинговые продукты компании
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Параметры продуктов по финансовому лизингу

 
ОПТИМАЛЬНЫЙ ПРИОРИТЕТ ДОКУМЕНТЫ ПОТОМ ПОВТОРНЫЙ КЛИЕНТ

ПРЕДМЕТ ЛИЗИНГА (ПЛ) Новые легковые авто 
всех брендов

Новые легковые авто иностранных брендов;                                                               
Коммерческие и грузовые авто всех брендов 

Новые коммерческие и 
грузовые авто всех 

брендов, спецтехника, 
оборудование для 

отдельных клиентов 

СРОК ПОСТАВКИ Любой Не более 3х месяцев В наличии Не более 3х месяцев

ПОСТАВЩИК Официальный и 
неофициальный дилер Официальный дилер Официальный дилер Официальный и 

неофициальный дилер

СТОИМОСТЬ ПЛ И 
КОЛИЧЕСТВО ПЛ НА 
КЛИЕНТА (ГРУППУ 
КОМПАНИЙ) 

Без ограничений

Общая стоимость ПЛ по ДКП на 1 (одного) клиента или группу, связанных с 
ним лиц в рамках данной Программы  - не более 2,5 млн руб с НДС, 
количество ПЛ – не более 2 (Двух), стоимость каждого ПЛ- легкового 

автомобиля не более 1,5 млн руб с НДС 

ЛИЗИНГОПОЛУЧАТЕЛЬ (ЛП) 

ИП или юридическое лицо 

Действующий клиент СФ, с 
положительной кредитной 

историей (совершено 5 и более 
платежей)

СРОК ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ЛП Без ограничений 2 (Два) и более года с момента регистрации Без ограничений
РЕГИОНЫ ДЕЙСТВИЯ 
ПРОГРАММЫ Без ограничений Регионы присутствия СФ Без ограничений
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Схемы продуктов по финансовому лизингу

Шаг 1 Шаг 2 Шаг 3 Шаг 4

ОПТИМАЛЬНЫЙ

Заявка + Анкета клиента + 
Пакет документов

Анализ сделки и клиента, 
Решение МКК или СД  2 дня

Договоры лизинга, 
аванс 1 день

Оплата и передача предмета 
лизинга

ПРИОРИТЕТ

Заявка + Анкета клиента
Анализ анкеты, 

решение по сделке, 
Договоры лизинга 2 дня

Подписание договоров и 
передача Пакета документов 

Клиентом

Оплата и передача предмета 
лизинга

ДОКУМЕНТЫ ПОТОМ

Заявка + Анкета клиента + 
Паспорт генерального 

директора

Анализ анкеты, 
решение по сделке, 

договоры лизинга 1 день

Аванс, 
Оплата и передача предмета 

лизинга

Получение пакета документов 
от Клиента 

ПОВТОРНЫЙ КЛИЕНТ

Заявка Договоры лизинга, 
аванс  1 день

Оплата и передача предмета 
лизинга



Контакты SOLLERS-FINANCE

115419, г. Москва, ул. Орджоникидзе, д. 11, стр.9
тел. +7 (495) 646-19-68, факс +7 (495) 213-08-10
www.sollers-finance.ru

Руководитель филиала 
в г. Волгоград

Полянин Владимир
+7 (988) 059-64-11

Руководитель филиала 
в г. Екатеринбург

Плащенков Андрей
+7 (912) 049-71-31

Руководитель филиала 
в г. Казань

Семагина Марина
+7 (987) 223-88-24

Руководитель филиала 
в г. Кострома

Кошев Семен
+7 (915) 900-11-11

Руководитель филиала 
в г. Краснодар

Зайченко Светлана
+7 (918) 683-65-76

Руководитель Отдела продаж № 1 
в г. Москва

Молчанов  Валентин
+7 (916) 999-19-20

Руководитель Отдела продаж № 2 
в г. Москва

Дрожжин Дмитрий
+7 (916) 999-19-23

Руководитель филиала 
в г. Нижний Новгород

Писеева Наталья
+7 (915) 955-61-01

Руководитель филиала 
в г. Ростов-на-Дону

Горбунов Сергей
+7 (918) 558-73-27

Руководитель филиала 
в г. Самара

Волкова Олеся
+7 (917) 012-01-01

Руководитель филиала 
в г. Санкт-Петербург

Яковлева Екатерина
+7 (911) 961-77-59

Руководитель филиала 
в г. Челябинск

Мелентьева Ольга
+7 (912) 300-99-05

Руководитель 
Департамента развития бизнеса

Перельдик  Александр
+7 (916) 392-68-11

Директор по продажам Токмаков Михаил
+7 (915) 291-79-27

Руководитель направления 
Операционного лизинга

Фролов Михаил              
+7 (906) 065-57-87 
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