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 Оперативный лизинг называют:
- операционным
- эксплуатационным
- сервисным 
- лизингом с неполной амортизацией.

Мировая практика в развитии оперативного лизинга:

1. Объем сделок оперативного лизинга автотранспорта в мире 
составляет 50% от всей суммы контрактов лизинга авто;

2. В строительстве, с/х в развитых странах 90% техники 
эксплуатируется по лизинговым технологиям; 

3. В строительной отрасли США 53% договоров аренды 
заключаются на срок менее одной недели
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    Факторы и особенности развития оперативного 
лизинга в РБ:

1.  Получение банковского кредита для предприятий часто 
затруднено;

2.  Оперативный лизинг вбирает в себя:
      - свойства кредита;
      - услуги;
      - сервиса.
3.  Клиент предпочитает видеть лизинговую компанию в 

качестве полноценной сервисной фирмы, а не только как 
финансовый институт.

4.  Лизингодатели начинают брать на себя реальный риск 
остаточной стоимости актива.

5.  Необходимо наличие развитого вторичного рынка 
оборудования.(Пример: Германия – длинная аренда)

6.  Формирование новых партнерских отношений  между 
участниками лизинговых сделок
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• Апробация машины до покупки
• Нет необходимости в ремонтной мастерской
• Нет потребности в площадях для хранения техники
• Отсутствие платежей по налогам на имущество
• Возможность использования новой техники
• Увеличение МТБ без капиталовложений
• Увеличение производственных мощностей предприятия в 

пиковый (сезонный) период
• Высвобождение капитала для более выгодного использования
• Выгоден в сезонных отраслях и при выполнении разовых 

контрактов

Преимущества оперативного лизинга
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Определение  цены  легкового автомобиля при 
возврате  в лизинговую компанию.

Мировая практика предполагает:
1. Признать приоритет лизингодателя в назначении 
остаточной цены;

2. Если цена на возвращенный автомобиль меньше по 
техническим причинам или условиям рынка, 
лизингополучателю необходимо доплатить разницу;

3. Если цена на возвращенный автомобиль выше, 
лизингодатель делится выгодой – 75% 
(лизингополучателю), 25% (лизингодателю) 

Пример:                                                                                Латвия
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1-й год 2-й год 3-й год 4-й год 5-й год 6-й год 7-й год 8-й год
55% 50% 40% 30% 20% 17% 15% 12%

Остаточная стоимость при оперативном лизинге (может меняться в зависимости от дилера и 
предложенной марки, модели транспортного средства)
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Для работы:
 
• Выгодно
• Удобно
• Оперативно

Аренда спецтехники
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Кстати:

• Работа 24 часа в сутки
• Прохождение ТО на
     фирменных сервисных
     центрах
• Современные модели
• Полная готовность к 
     работе

Незаменимые помощники
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Техника и не только:

• Квалифицированный 
     экипаж
• Доставка техники
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Сопутствующие услуги
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Используйте все
возможности:

• Мобильность
• Навесное 

оборудование
• Производительность

Функциональность техники
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Покупка и передача в
аренду спецтехники
для Клиентов. 

Индивидуальный подход
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СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ !

Директор ИООО «Парекс Лизинг» Андренко А.А.

            

ИООО «ПАРЕКС ЛИЗИНГ»

Республика Беларусь

г. Минск, ул. Аэродромная - 125

 Тел.:        +375-17-297-3333

VELCOM    397-3333

MTC          277-3333


