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Продажа мобильного ПО своими руками



• Разработчик и издатель ПО для мобильных 
платформ

• Более 2,6 миллиона загрузок в Nokia Ovi Store
• Победитель конкурса Calling All Innovators Russia
• Продукты компании постоянно находятся в 

Top-20 приложений Ovi Store
• Изначально Symbian-ориентированная 

компания, в настоящее время фокусируется на 
разработке контент-ориентированных сервисов 
для всех основных мобильных платформ

О компании Tarasov Mobile



Как заработать 
деньги, создавая 
мобильный софт?

Главный вопрос разработчика 



Типы разработчиков мобильного ПО

Наемные 
разработчики

Фрилансеры Независимые 
разработчики

Стабильность Высокая Низкая Отсутствует как 
класс

Риски Малые Средние Высокие

Заработок Средний Средний и выше Как пойдет



1. Продукт
2. Средство оплаты продукта
3. Желание заниматься 

продвижением продукта
4. Готовность много и упорно 

работать

Что нужно, чтобы стать индивидуальным 
разработчиком?



• Должен быть качественным
• Не обязан быть уникальным
• Не обязан основываться на гениальной идее
• Не обязан быть новым

Продукт

Пример – Blacklist Mobile
• Основывается на банальной идее
• Не имеет уникальных функций
• На момент создания уже имел несколько 

успешных конкурентов
• На данный момент один из самых популярных 

черных списков для Nokia



• Должен позволять производить оплату непосредственно на 
мобильном телефоне

• Должен поддерживать оплату с помощью Premium SMS
• Если для регистрации лицензии необходим доступ к компьютеру, то 

теряется до 95% потенциальных покупателей

Механизм оплаты



• На разработку уходит 15% времени. Остальное – 
на его продвижение

• Продажа ПО – это бизнес. Со всеми 
вытекающими последствиями

• Создать продукт легко, а продать его – очень 
сложно

• Придется заниматься не только разработкой, но и 
маркетингом, PR, работой с пользователями и 
партнерами

• Приложение – это такой же продукт, как и все 
остальное

Продвижение



Продается только то, что видно



Договаривайтесь с магазинами приложений 
об эксклюзивных условиях



Добивайтесь публикаций о вас и ваших 
продуктах на тематических сайтах



Используйте нестандартные маркетинговые 
приемы



Продажа мобильного ПО – это бизнес. 

Один хорошо раскрученный качественный 
продукт может принести больше денег, чем 
несколько гениальных, но плохо 
продвигаемых программ.



Web: www.tarasov-mobile.com
Email: dmitriy@tarasov-mobile.com

Mobile: +7(916)219-8255
Twitter: dtarasov

ЖЖ: http://dtarasov.livejournal.com
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