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❑ Кто мы? 
Профессионалы рынка ИТ…

❑ Что мы призваны предлагать клиенту (наша миссия)?
 Эффективность

❑ Помогаем ли мы нашим клиентам воспользоваться 
преимуществами современных Интернет-технологий для 
повышения эффективности? 
Нельзя сказать, что помогаем

❑ Всем ли доступна та «эффективность», 
которую мы предлагаем?
А есть ли достойная альтернатива?

4 вопроса
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Эффективность доступна!

Есть ли альтернатива? Да!
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❑ Интернет-сервис управления торговлей и 
складского учета

❑ Управленческий учет, печать первичных 
документов и данные для бухгалтерии

❑ Для малых и средних компаний, в том числе с 
распределенной структурой

❑ Оптовая/розничная торговля и производство, а 
также интернет-магазины 

МойСклад – что это и для кого?
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Функциональные возможности

❑ Продажи
Обработка заказов, резервирование, выставление счетов

❑ Закупки
❑ Складской учет
❑ Аналитические отчеты

Задолженность, взаиморасчеты, прибыльность и т.д. 

❑ Договоры и проекты
❑ Печать документов
❑ Интеграция

1С:Бухгалтерия (8), движки интернет-магазинов, сканеры 
штрих-кодов, Excel, CSV, XML, YML, веб-службы
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МойСклад – это веб-приложение
13

❑ Интуитивно понятный интерфейс, без лишних функций

❑ Распространяется по модели SaaS («ПО как услуга»)
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1. Легко освоить и начать работу

2. Оптимизация затрат

3. Актуальные данные всегда под рукой

4. Контроль и эффективное взаимодействие

5. Больше времени на развитие бизнеса

6. Поддержка и консультирование

7. Безопасность данных

Преимущества
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❑ Минимальные инвестиции со стороны продавца
❑ Одна продажа – постоянный доход
❑ Сложности:

❑ Предприниматели пока с опаской относятся к облачным 
продуктам

❑ Необходимо терпеливо объяснять преимущества
❑ Прямые продажи могут быть эффективны

❑ Отрасли:
❑ Оптовая / Розничная торговля
❑ Малые производственные компании
❑ Интернет-магазины

❑ От 2-3 до 50 сотрудников

Как продавать?
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❑ Немного истории:

❑ Март 2008: официальный запуск сервиса МойСклад на 
собственной площадке

❑ Первый российский интернет-сервис управления 
торговлей и складского учета

❑ Сентябрь 2010: размещение сервиса на площадке СКБ 
Контур

❑ МойСклад сегодня:

❑ Один из лидеров российского рынка облачных сервисов

❑ Больше 200 компаний-заказчиков

О компании Логнекс
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❑ Предложите своим клиентам доступную 
эффективность

❑ Помогите им воспользоваться 
преимуществами, которые может дать 
Интернет для ведения бизнеса

❑ Теперь у Вас ЕСТЬ новый инструмент 
автоматизации!

Что в итоге?
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СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ!

Спасибо за внимание!
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