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платежных систем.
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Подходы к созданию 
интернет-магазина

1. Заказать у компании-подрядчика
2. Заказать у фрилансера(студента).

3. Подбор тиражируемого решения, с адаптацией.

4. Написать решение под себя(внутренняя разработка).



1.Заказ у компании 
подрядчика

+

Решение под ключ
Максимальное соответствие требованиям 

-

Сравнительно дорого(от 50 до 1000 т.р.) 



2. Заказ у фрилансера

+
Низкая цена

-
Низкая надежность решения

Отсутствие поддержки



3. Подбор тиражируемого 
решения с адаптацией.

+
Невысокая цена (средняя стоимость коробок от 3до 20т.р.)

Получение поддержки продукта(исправление ошибок, консультирование)
Доступ к новым версиям продукта

-
Необходимо разбираться в чужом коде (если поддержка будет 

осуществляться Вами самостоятельно)



4.Самостоятельная 
разработка

+
Проектирование под требования

Не нужно разбираться в чужом коде для поддержке
-

Дорогое удовольствие(отладка, тестирование,…)
Вопросы с масштабируемостью



Внедрение тиражируемого 
решения

+
1. Сравнительно низкая цена получения функционала.

2. Возможность получать новые функции решения бесплатно.
3. Поддержка продукта командой разработчиков (в отличии от самописных решений).

4. Возможность участвовать в развитии продукта.
-

1. Необходимо разбираться в продукте.
2. Необходимо адаптировать продукт под свою логику.



Специфика типовых 
решений для электронной 

коммерции
1. Заточены на работу с продаваемыми продукта, заказами, 

пользователями. (В отличии, от CMS-систем, где 
ориентация идёт на контент).

2. Включает в себя возможности оплаты, доставки товара.
3. Должен помогать продавать сразу (быть интуитивно 

понятным для продажи).
 





Решения для электронной 
коммерции

Рассмотрим вопросы классификации решений и варианты 
решений



Классификация решений
Разделение по платформе:

PHP/ASP.NET

Разделение по способу распространения кода:
Передача прав на конечный код:

Бесплатные
$50 - $300 – Платные недорогие
$300 - $10000 – Платные дорогие

Аренда интернет-магазина

Локализация решения
Мировой рынок
Российский рынок



Технология/Стоим
ость Бесплатные Платные 

недорогие (до 300$)
Платные дорогие 
(свыше 300$)

ASP.NET nopCommerce AdVantShop.NET, 
Vevocart AspDotNetStorefront

PHP
Magentocommerce, 
osCommerce, 
Vituemart

x-cart, cs-cart Magento Commerce 
Enterprise

Технология/Стоим
ость Бесплатные Платные 

недорогие (до 300$)
Платные дорогие 
(свыше 300$)

ASP.NET - AdVantShop.NET ECF Mediachase
PHP Virtuemart, др. Shop-script, phpshop -

Мировой рынок. 

Российский рынок. 



Принципиальные моменты в 
решениях для электронной 

коммерции

1. Принципиальные моменты для пользователя
2. Принципиальные моменты для администратора
3. Принципиальные моменты для программиста



1. Что принципиально для 
пользователя?

1. Работа с каталогом товаров.

2. Работа с заказом/корзиной.

3. Личный кабинет.



2. Что принципиально для 
администратора

1. Администрирование каталога
2. Администрирование пользователей.

3. Администрирование заказов.
4. Работа с платежными системами

5. Гибкость настройки



3. Что принципиально для 
программиста

1. Возможность быстро разобраться в решении.

2. Гибкость модификации, добавления функционала
3. Возможность получить консультацию разработчика



Специфика подключения 
платежных систем и систем 

доставки
-B2С-сегмент (сегмент магазинов для розничных покупателей)

-Оплата наличными курьеру.
Квитанция Сбербанка.

Электронные деньги (WebMoney, Яндекс.Деньги)
Оплата с кредитных карт.

- B2B-сегмент (сегмент магазинов для покупателей-организаций)
Счет (оплата безналичным расчетом).



Доставка

Виды систем доставки
- Сумма, определяемая из логики товара (вес, цена).

-Сумма, определяемая компанией-доставщиком.

- DHL

- FeDEX



Спасибо за внимание!

Задавайте вопросы!
Контакты:

http://advantshop.net/
kamil@itmcompany.ru

Тел.+7(8422) 65-25-81, 45-92-60
Сот. +7-9510-95-36-37


