
Ответ на потребность компании 
в привлечении лояльных 

клиентов

Регистратор 
желаний



Продвижение товаров и услуг

Товар / 
Услуга

Реклам
а

Покупк
а

Регистратор 
желаний Традиционные 

методы 



Потребитель формулирует запрос

Компания – производитель товара или услуги 
                       получает  сформулированный 
запрос

Регистратор 
желаний Логика 

проекта



Пользователи НадоБы:

1

2

3

Партнерская сеть: 
крупные ресурсы, где встроена форма регистрации запроса 
НадоБы:

Приложения и виджеты для социальных сетей и крупных 
порталов:

Сервис вопросов и ответов     www.                         
.ru

Регистратор 
желаний



Как работает НадоБы:

1 Заводим личный 
кабинет

http://www.nadoby-clientov.ru http://www.nadoby-clientov.ru

Регистратор 
желаний



Как работает НадоБы:

2 Создаем фильтры сообщений: теги, рубрики, 
регионы…

http://www.nadoby-clientov.ru

Регистратор 
желаний



Как работает НадоБы:

3 Получаем сообщение о новых 
лидах.

http://www.nadoby-clientov.ru

Регистратор 
желаний



Как работает НадоБы:

4 Принимаем решение о покупке 
лида.

Важно! 
После покупки лида, его цена для следующего покупателя 
повышается.

http://www.nadoby-clientov.ru

Регистратор 
желаний



Почему НадоБы?

1

Эффективно
–

вы покупаете только конкретный запрос, 
а не оплачиваете просмотр вашей рекламы 

большим количеством не заинтересованных людей.

Регистратор 
желаний



2

Вы самостоятельно определяете, 
какие взаимоотношения выстроить с покупателем:

1. Отправить автоматический 
ответ
2. Связаться по почте
3. Позвонить 

Регистратор 
желаний Почему НадоБы?



3

По ходу покупки лидов  вы формируете реальную клиентскую базу.

Регистратор 
желаний Почему НадоБы?



Регистратор 
желаний Контакты:


