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Цели и задачи сайта

1. Увеличение объема заказов/продаж с сайта.

2. Создание положительного образа компании.

3. Увеличение целевых посетителей на сайте.

4. Достижение определенных показателей в рейтингах.



Цели и задачи сайта
Расчет стоимости увеличения продаж:

Вид рекламы Конвертация Стоимость 
посетителя

Стоимость 
покупателя

Контекст 15% 0,35 у.е. 2,3 у.е.

SEO 20% 0,6 у.е. 3 у.е.

Баннеры 1% 0,15 у.е. 15 у.е.

Блоги 5% 0,25 у.е. 5 у.е.



Воронка продаж

Стоимость 1 посетителя 0,35 у.е.

175 посетителей

Конвертация 15%

26 покупателей

Средняя покупка 150 у.е.

Доход 3900 у.е.

Наценка 15%

Прибыль 585у.е.

Рекламный бюджет  на контекст: 500 у.е.
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Определение позиций сайта
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Прогноз посещаемости
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Основные показатели конкурентов
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Анализ обратных ссылок
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Генератор карты сайта
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Генератор ссылок



Спасибо за внимание!
Ждем Ваших вопросов.

Не забудьте посетить наш сайт:
http://www.seolib.ru – анализ сайта для вебмастеров

               и   оптимизаторов

support@seolib.rusupport@seolib.ru             
manager@seolib.ru

Телефон в Одессе: (048) 785-81-90
Телефон в Москве: (495) 662-87-28


