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Все герои и события являются вымышленными и все совпадения случайны.

Клиенты



1. Маленькие
2. Начинающие стартаперы
3. Средние с маленьким чеком
4. Средние со средним чеком
5. Крепкие средние с большим чеком
6. Крупные с маленьким чеком
7. Крупные с средним чеком
8. Крупные с большим чеком

Клиенты.Размеры



1. Хорошо монетизируема, конкурентна. Высокая маржинальность. 
(пластиковые окна, металлочерепица, фанера, кондиционеры, 
ипотека, кредит, свадебные платья).

2. Средне монетизируема (лазерная резка, станки..)

3. Плохо монетизируема (  азот, OSB, аукцион, окна)

Клиенты.Тематика



1. Молодой (младше года)

2. Средний (год — три)

3. Старый и трастовый (старше трех лет)

Клиенты.Возраст сайта



1. Мы с Тамарой ходим парой
2. Торгаши
3. Семейный бизнес
4. Не адекватные
5. Адекватные
6. Правильные менеджеры по маркетингу
7. Менеджеры отрицательные
8. Менеджеры нейтральные
9. Рыбы, растения
10. Потребители
11. Бюрократия

Клиенты.Тип



ТАБЛИЦА



ТАБЛИЦА



Схемы оплаты



Схемы оплаты



         2 года назад  Сейчас

Схемы оплаты



ВОПРОСЫ?


