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СЕТЬ

1. Продавцы бизнеса
2. Пот. покупатели бизнеса
3. Бизнес-Брокеры
4. Оценочные компании
5. Юридические компании
6. Банки
7. Франчайзеры
8. Инвесторы

9. … И многие другие, кто 
связан с темой «Бизнес»



Кто будет участником сети и 
почему?

■ Продавец бизнеса.
■ Желание быстрее продать, популярный тематический ресурс, 

большой приток потенциальных покупателей.
■ Размещение бесплатное

■ Потенциальный покупатель
■ Желание найти в одном месте, максимальное кол-во объектов на 

продажу (продажа бизнеса, франчайзинг, инвестиции)
■ Возможность получить ответ на вопрос от продавца и специалистов.
■ Возможность увидеть компетентные мнения специалистов в области 

продажи бизнеса, оценки, инвестирования, франчайзинга.



Кто будет участником сети и 
почему?

■ Бизнес-брокерские компании.
■ Возможность привлечь клиента на оказание услуг в области купли-продажи 

бизнеса.
■ Большая база объектов на продажу бизнеса.
■ Бесплатная регистрация.
■ Возможность попасть в список компаний «Бизнес-Брокеров», которые будут 

представлены пот. клиентам, как участники рынка в сфере оказания 
комплексных услуг купли-продажи бизнеса.

■ Оценочные компании
■ Возможность привлечь клиента на оказание услуг в области оценки.
■ Большой приток пот. клиентов.
■ Бесплатная регистрация.
■ Возможность попасть в список компаний «Оценка бизнеса», которые будут 

представлены пот. клиентам, как участники рынка в сфере оценки объектов.



Кто будет участником сети и 
почему?

■ Юридические компании.
■ Возможность привлечь клиента на оказание услуг в области юридического 

сопровождения сделок.
■ Бесплатная регистрация.
■ Возможность попасть в список Юридических компаний, которые будут 

представлены пот. клиентам, как компании куда можно обратиться за 
юридической помощью при покупке-продаже.

■ Банки
■ Размещение информации о банке и его услугах, для пот. клиентов 

(участников сети), которым возможно понадобятся деньги  на покупку.
■ Бесплатная регистрация.
■ Возможность попасть в список «Банков», которые будут представлены пот. 

клиентам, как участники рынка предоставления кредитов на покупку бизнеса, 
покупку франниз или инвестирования.



Кто будет участником сети и 
почему?

■ Франчайзеры.
■ Реклама своей франшизы в тематической социальной сети, 

размещение информации о компании франчайзере.
■ Бесплатная регистрация.
■ Возможность привлечения пот. покупателей франшиз из числа 

посетителей социальной сети.
■ Возможность отслеживать кол-во посещений своей страницы

■ Инвесторы
■ Большая База потенциальных объектов для инвестиций, поиск 

партнеров.
■ Бесплатная регистрация.
■ Возможность участия в любой ветке обсуждений.



Чем привлекательна будет сама 
социальная сеть?

■ Большая тематическая сеть обсуждений во всех бизнес сферах, 
направленная на извлечение выгоды для всех её участников.

■ Возможность привлечь клиента, оказав ему инфомационно-
консультационную помощь по интересующему его объекту.

■ Реклама и имидж компании-участника, которая своими 
комментариями поможет пот. покупателю/продавцу в процессе 
купли/продажи.

■ Получение максимального кол-ва мнений об объекте 
купли/продажи, принятие более взвешенного решения, и как 
результат: более высокий процент обращений к профессионалам.



Чем привлекательна будет сама 
социальная сеть?

■ Возможность задать вопрос любому участнику, будь это сам 
продавец, или специалист по оценке или специалист по 
юридическому сопровождению сделок или .

■ Возможность платной рекламы своего объекта на главной 
странице сети.



Как заработать на социальной 
сети?

■ Платная реклама объектов, тем для обсуждений (продажа бизнеса, 
франчайзинг, инвестиции) на главной странице.

■ Баннерная реклама в сети
■ Платная рассылка по Базе участников

■ Будущие доходы:
■ Платная регистрация новых участников (бизнес-брокеров, 

франчайзеров, инвесторов, банков)
■ Поднятие позиций объявления в общем списке







Управление социальной сетью

■ Управление будет осуществляться операторами 
сети (оператор – сотрудник Вашей компании).
■ Удаление некорректных сообщений
■ Блокирование участников сети
■ Информационная поддержка участников.

■ В будущем, управление можно передать самым 
активных и авторитетным участникам сети.



Составные части стоимости 
проекта

■ Техническая разработка социальной сети
■ Группа программистов
■ Дизайнеры
■ Менеджер проекта

■ Раскрутка сети
■ Баннерная реклама
■ Контекстная реклама
■ Печатная и  др.

■ Техническое обеспечение функциональности сети.
■ Покупка серверов в будущем (через полгода). 


