
Слайд 1

Факторинг от ВТБ – новые 
возможности для развития 
бизнеса

ООО ВТБ Факторинг



Слайд 2

О ВТБ Факторинг

В рамках диверсификации своей деятельности, расширения спектра услуг, 

предоставляемых клиентам, выполняя поручение Правительства Российской 

Федерации и своевременно реагируя на потребности рынка,  группа ВТБ 

приняла решение о развитии факторингового бизнеса путем  создания 

дочерней компании – ВТБ Факторинг

Факторинг – один из стратегических видов бизнеса нескольких ближайших лет. 

У нас есть все шансы в течение очень короткого времени занять лидирующие 

позиции  среди игроков на рынке факторинга не только в России, но и на всём 

европейском пространстве

Компания ВТБ Факторинг была официально зарегистрирована в декабре 2008 

года. Быстрый старт стал возможен благодаря тому, что в новую компанию 

пришла работать команда опытных профессионалов, владеющих багажом 

специализированных знаний, современными технологиями, всеми тонкостями 

ведения этого бизнеса  и отлично зарекомендовавших себя на российском 

рынке факторинга



Слайд 3

 Региональная сеть ВТБ Факторинг

Регион «Центральный и Уральский» Регион «Приволжский»

Брянск
Воронеж
Екатеринбург
Ижевск
Курск
Липецк

Орел
Пермь
Рязань
Тамбов
Тула

Волгоград
Нижний Новгород
Пенза
Самара
Уфа

Саратов
Ульяновск
Чебоксары
Челябинск

Регион «Сибирский, Восточный и Южный» Регион «Северо-
Западный»

Регион «Москва и 
Северо-центральный»

Владивосток
Кемерово
Краснодар
Красноярск

Новосибирск
Омск
Тюмень

Санкт-Петербург
Мурманск

Москва
Смоленск
Тверь
Ярославль



Слайд 4

• Факторинг —  это купля-продажа дебиторской задолженности, обеспечивающая 
немедленное получение клиентом средств за поставленные с отсрочкой платежа 
товары, работы, услуги

Принцип работы факторинга



Слайд 5

Факторинг – это комплекс услуг

Финансирование
Страхование 

несвоевремен-ного 
платежа 

Управление  и 
сбор дебиторской 

задолженности

Счета-фактуры, которые 
Компания-поставщик 

выписывает переданным на 
факторинг дебиторам, сразу 

превращаются в живые 
деньги, которые можно 

пустить в оборот

Ежедневный мониторинг состояния 
дебиторской задолженности и специально 
разработанная процедура напоминания при 
задержках платежей. Обеспечение доступа к 
специализированному программному 
обеспечению

Осуществление аудита 
платежеспособности и деловой 
репутации Дебиторов, а также их 
кредитный анализ

Предоставление льготного 
периода Компании-продавцу в случае 
неполучения платежа от Компании-
покупателя в связи с его 
неплатежеспособностью, отсрочкой 
платежа

Кредитный 
менеджмент
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Спасибо!


