
«Продавая в Сети»!
Как построить очередь из 

клиентов с помощью Интернет.



Привлекать клиентов с помощью 
Интернет реально!



C чего начать?



• Часть I . Базовые знания Интернет - 
маркетинга! Фундамент для ваших 
продаж!
– Важно настроить себя на достижение 

результатов в Интернет. 
– Понимание того, что несёт ваша компания

(какие проблемы человека решает) 
– Онлайн и реальность взаимосвязаны
– Необходимо знать, кто Ваш Идеальный 

клиент»



– База клиентов-главный актив вашего 
бизнеса! 

– Принцип продажи в 2 шага! Фронтэнд и 
бэкэнд 

– 1 сообщение-1идея-1отклик 
– Создаём активы, которые работают на нас
– Ключевые формулы Интернет-маркетинга 



• Делим продажи на 2 шага: 

� Выявление потенциальных клиентов
� Конвертация потенциальных клиентов в 

реальных покупателей



Формула Объёма Продаж

• Объем продаж = количество клиентов * средний чек

В свою очередь, количество клиентов = Leads * Cv,

• где Leads — число потенциальных (обратившихся) 
клиентов, а Cv — коэффициент конверсии (сколько из 
обратившихся потенциальных клиентов превращается в 
реальных).

• Средний чек = $ * #,
• где $ — средняя покупка, а # — количество транзакций 

(покупок клиента за период).

В итоге получаем:
• Объем продаж = Leads * Cv * $ * #



Как же увеличить продажи?



Способ №1

• Увеличиваем количество лидов 
(заинтересованных потенциальных 
клиентов). Реклама, подключение новых 
баз.



Способ №2

Увеличиваем % Конверсии (%CV)

✔ Продающие тексты
✔ Личный дожим



Способ №3

Увеличиваем средний чек! 

– Увеличиваем среднюю покупку! 
– Увеличиваем количество транзакций за период!

(Работа с клиентской базой - основные деньги 
именно здесь!)



Формула продажи:

• Продающий Текст + клиент, который 
хочет купить + правильная подача. 



Часть  II. Пошаговая инструкция 
достижения первых денег с 

помощью Интернет.



1. Проверяем востребованность вашего 
продукта/услуги сервиса в Интернет.

2. Создаём продающий сайт. 
3. Настраиваем входящий поток клиентов
4. Закрываем продажу. Работаем с вышедшими 

на нас клиентами до финансового 
результата. 

5. Увеличиваем продажу
6. Регулярно работаем с клиентской базой. 

Автоматически и вручную.



Часть III. Успешные примеры и 
грубейшие ошибки при привлечении 

клиентов. Опыт компаний из 
Тюменской области. 







• За 90 дней рекламной кампании потрачено 
22 590 рублей на контекстную рекламу.

Результаты: 
• 1294 человека перешли через на сайт 

клиента, 
• 17% из них оставили контактную 

информацию о себе(не считая телефонных 
звонков)
То есть получено 227 контактов 
потенциальных клиентов(лидов)! 

• Цена 1 контакта(лида) 99,5 рублей





Часть IV. Что делать, когда получается 
и хочется Ещё больше?



• Социальные сети! Современные трэнды, 
приумножающие результаты. 

• Кто ваш гид в мире Интернет-маркетинга 
• 10 фишек для увеличения ваших продаж. 

– Аудио 
– Видео
– Видео+www.Easyvideoplayer.com  – Интеграция в видео 

кнопки купить, подписаться…
– Вэбинары, как способ сделать ваш бизнес 2х шаговым
– Живой чат
– Регулярное ведение блога
– Партнёркские программы
– Кросспостинг. ЖЖ+вконтакте+Facebook+Twitter+….
– Вёрстка при копирайтинге(кнопки, стрелки, списки)
– Таймер обратного отсчёта! Время утекает… Визуально! 



Часть V.  Другая сторона жизни! 

Внедряйте до нужного вам результата!
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