
Предлагаем рекламную услугу! 

Всем, кому нужен рост продаж
(не в разы, но 25-30% точно)

Нужную! … И новую!



Этот человек смотрит на рекламный щит 
Что он сделает дальше?   

Позвонит, поговорит 
и будет потом 

искать телефон в 
списке звонков

Дождется конца 
разговора, не отводя 
глаз от рекламы

Милая, я тебе 
перезвоню! и 
бросает трубку

Подумает «Неплохо 
бы записать 

номер»

Крикнет «Эй, кто-
нибудь! Где здесь 

ближайшее 
интернет-кафе?»



Что мы предлагаем?
Добавить в макет вашей рекламы ТРЕТИЙ канал 
коммуникации клиента с вами – кодовое слово для 
отправки по смс и повысить этим отклик от рекламы



Любой пассажир метро 
может легко отправить смс

И кстати! Рекламодатель может каждому отправителю смс 
помимо предоставления подробной информации еще и 

давать скидку при визите в магазин!

Вот так имиджевая реклама стала 
продающей



Кто может воспользоваться 
нашей услугой?

Могут
• Пассажиры метро
• Водители «в пробке»
• Покупатели магазина
• Посетители выставки
• Каждый ленивый 

зритель печатной или 
наружной рекламы

Не могут
• Фанаты интернета
• Водители при 

быстрой езде



Часто покупатель не реагирует на 
рекламу

В каком 
кармане моя 

записная 
книжка?

Телефон в лифте всё 
равно плохо берет, 

только смс и 
«проходит»

по техническим причинам



Или получать информацию таким 
путём ему 

У кого тут 
что 

спросить?
Куда тут 

надо 
нажать?

непривычно или неудобно



Мы обещаем рост 
эффективности вашей рекламы

• потому, что:
• Делаем рекламу 

удобной для 
потребителя и не 
даём о ней забыть

             =
• Превращаем 

«холодных» 
клиентов в 
«горячих»

• и потому, что
• Делаем рекламу в 

недоступных местах 
- доступной для 
обратной связи

            =
• Превращаем 

имиджевую рекламу 
в продающую



Вчера звонил в 
М-Видео, чтобы 

прислали каталог, 
Сказали: «Ищите на 

нашем сайте!»

«А меня 
отправили в 

торговый зал!» 
Не знают, что 

Рузвельт ходил 
на костылях.

А я просто отправил смс 
«дай телевизор» и сами 

всё прислали! Еще и 
купон на скидку тоже.

Удобна ли наша услуга покупателям?  
Вам решать, но…зачем решать за них?



На каком этапе запоминаемости
         рекламы мы работаем

Импульсная реклама в местах продаж 
достучится до клиента  на этом уровне

Вижу
и покупаю

Уточняю 
и покупаю
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Реклама в прессе работает вот так

Запоминаю, 
уточняю 

и покупаю

Имиджевая реклама и 
наружная так

Мы «берем» 
покупателя 

тут и тут

Запоминаю, 
узнаю, уточняю 

и покупаю

спам



• Наш сервис нужен:
• в метро, в лифте 
• на вывеске, на штендере
• на листовке, в буклете, на плакате
• на стенде

Мы не конкурируем
 с сайтами и 

менеджерами на 
телефоне

Мы не  
соревнуемся с 

Google и Яндексом Мы нужны там, где 
неудобно пользоваться 
иными средствами связи 
или надо рассказать 
больше о себе …

Мы не заменяем 
смс или емейл 

рассылки

Мы не конкурируем с традиционной 
рекламой, мы её дополняем



Чем вы 
СЕЙЧАС 

мне можете
  помочь?

Хочу купить!



Можем!

www.ZakazPoSMS.ru
info@zakazposms.ru

Каждому отправителю смс мы помимо 
предоставления информации еще и делаем скидку на 

наши услуги!


