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   «Глубочайшая правда войны 
в том, что исход битвы 
решается в разумах 
военачальников, а не в телах 
их воинов»

   Б.Г. Лиддел Гарт



• Прямая атака на 
противника, занявшего 
укреплённую позицию, 
практически никогда не 
даёт результата и 
применяться не должна.

• Чтобы победить 
противника, его надо 
вывести из равновесия, 
что не может быть 
достигнуто основной 
атакой, однако должно 
быть сделано, чтобы 
основная атака 
увенчалась успехом. 

Б.Г. Лиддел Гарт

Стратегия непрямых действий



• Обычная баннерная реклама в 
интернет давно стала 
малоэффективной 

• Всплывающие rich-носители 
раздражают пользователя 

• Дорогая контекстная реклама 
стимулирует мошенничество с 
кликами



Как преодолеть 
• эшелонированную психологическую 

оборону в голове пользователя 
• комплекс средств технической 

защиты от рекламы на компьютере

 ?



Product Placement:
реклама в интернет-играх



VIP-PRO.COM



Загрузочная страница
в интернет-кафе



• Применение приемов вчерашнего 
дня – удел лузеров и банкротов. 

• Приемы сегодняшнего дня 
применять можно, но для этого 
нужен не креатор, а исполнитель.

• Побеждает тот, кто первым 
приходит на новый 
перспективный рынок. 


