
Презентация проекта Deal.by 



Что такое Deal.by?
 

Интернет-портал товаров и 
услуг



Владельцы Deal.by

Deal.by принадлежит компании «УАПРОМ», 
которая развивает локальные торговые 
онлайн-площадки в Украине, России, 
Беларуси, Казахстане, Молдове, Турции, 
Польше, Индии, Испании, Мексике, Колумбии, 
Чили, Аргентине и Бразилии.



Владельцы Deal.by

Deal.by является также частью Allegro Group - 
крупнейшего интернет-холдинга в области 
электронной коммерции в Центральной и 
Восточной Европе, в том числе и его 
владельца – компании Naspers.



Мы помогаем 
предпринимателям  продавать, 

а потребителям покупать 
товары и услуги 
в интернете

Наша миссия



Немного цифр о нас
• №1 в категории Бизнес и Экономика рейтинга 

Akavita.by

• №4 по среднесуточной посещаемости среди 
всех сайтов Беларуси по рейтингу Open.by

• 80 000+ посетителей в день (Liveinternet)

• 25 000+ зарегистрированных компаний и 800 
000+ добавленных ними товаров и услуг



Что делают на Deal.by?

Покупатели:

✔ выбирают среди сотен тысяч предложений от 
различных поставщиков

✔ находят именно те товары, которые ищут
✔ имеют широкие возможности поиска товаров и 
услуг



Компании:

✔ могут создать сайт компании, и в частности 
интернет-магазин

✔ привлекают целевых посетителей и 
партнеров

✔ получают дополнительные возможности 
интернет-рекламы

Что делают на Deal.by?



Наши конкурентные 
преимущества



Широкие функциональные 
возможности для осуществления 

продаж в интернете
• Возможность создать интернет-магазин
• Удобный и простой в пользовании «Личный кабинет» 
сайта

• Возможность выбрать доменное имя, настроить 
дизайн, указать наличие товаров, управлять заказами



Поисковая оптимизация
● Автоматическая индексация сайта поисковиками 

Google и Яндекс
● Попадание в ТОП-5 в поисковой выдаче по 
ключевым запросам



Контекстная реклама
● Контекстная реклама позволяет привлекать 
посетителей, которые активно ищут информацию 
о Ваших товарах и услугах, и направлять целевую 
аудиторию непосредственно к Вашим 
предложениям.

● Профессиональная настройка контекстных 
рекламных кампаний в Google AdWords и Яндекс.
Директ нашими менеджерами



Огромные возможности рубрикатора 
портала

• Отображение Ваших товаров и услуг не только на 
самом сайте, а и в соответствующих рубриках портала

• Выдача Ваших товаров при поиске по порталу



Товарные информеры
• Товарный информер — это реклама ваших товаров 
и услуг в категориях каталога
• Товарные информеры в целевых рубриках — 
узнаваемость + повышение доверия
• Информеры отображаются в результатах поиска по 
конкретному запросу



Университет привлечения клиентов



Поддержка пользователей

● Постоянная профессиональная поддержка 
клиентов

● Оперативное решение проблем 
пользователей, консультации

● Сопровождение персональным менеджером



Надежность

● Доступность сайта 99.65% времени (статистика за 
последние 18 месяцев)
o Вспомните как часто Ваш сайт бывает недоступен?

● Ежедневная резервная копия данных всех клиентов 
сохраняемая в разных датацентрах
o Что будет с Вашим сайтом в случае отказа оборудования? 
o Кто будет заниматься восстановлением работоспособности?

● Высокий уровень безопасности
системы



Низкая стоимость

● Стоимость создания и продвижения сайта ниже в 5-10 
раз по сравнению с обращением к веб студии. 

● Дешево, не всегда значит плохо!

Почему дешево?
● Вы создаете и наполняете сайт самостоятельно
● Единая инфраструктура (разделение затрат на 
хостинг и поддержку)
● Единая платформа для управления и отображения 
сайтов (разделение затрат на создание платформы)



Даже если у Вас есть сайт

Deal.by не навредит, потому что:
• Клиентов много не бывает
• Стоимость привлечения посетителя в 
среднем ниже чем через Яндекс Директ или 
Google AdWords

• Целевые посетители
• Посетители попадают именно на
те страницы с товарами, которые 

ищут



Обзор основных конкурентов 
Deal.by



Основные конкуренты
• Подобные Prom.ua ресурсы: by.all.biz, shop.by, 

b2b.by

• Узкоспециализированные каталоги
• Региональные порталы
• Доски объявлений



Основные показатели по конкурентам 
(данные за февраль 2012 г.)

Площадка Посещений Просмотров 
страниц

Зарегистрирован
ых участников

Размещенных 
товаров и 
услуг

Платных 
подписчиков

Deal.by 1 415 970 9 727 500 23 410 819 590

by.all.biz 3 599 022 20 107 273 926 256

Shop.by более 500 000 более 1000
более 1 000 000 

товаров
заявляют, что 
более 1000

b2b.by 330 270 1 186 950 90 000  - 



Deal.by vs by.all.biz

Сильные стороны by.all.biz Слабые стороны by.all.biz

■ Большое количество зеркал (сайтов-клонов) 
по всему миру, перевод контента на разные 
языки.

■ Хорошая посещаемость портала в целом и 
по Беларуси в частности.

■ Большая база товаров и компаний в 
каталоге, хорошо отмодерированый каталог 
товаров

■ Наличие уже базы подписчиков платных 
пакетов

■ Небогатый функционал личного кабинета и 
сайта компании.

■ Недостаточное удобство использования сайта, 
легко запутаться.

■ Однотипный дизайн всех сайтов, отсутствие 
шаблонов дизайна.

■ Не большое соотношение товаров/компаний, 
~13 товаров на компанию, по сравнению с Deal.by 
– 35 товаров

■ Медленное развитие функциональности 
проекта в последние 3 года.

Преимущества Deal.by

■ Один из наиболее популярных среди пользователей бизнес-порталов в Беларуси (по Alexa – 28 сайт 
в Белнете и 7-ой по рейтингу http://akavita.by).

■ Постоянно растущая посещаемость  и узнаваемость ресурса.

■ Постоянно обновляемый и модернизируемый ресурс.

■ Богатый функционал ресурса, простая структура сайта, отличная навигация, легкость в 
использовании.

■ Оптимальное соотношение цены-качества.



Deal.by vs Shop.by

Сильные стороны Shop.by Слабые стороны Shop.by

■ Входят в крупный медиа-холдинг Беларуси «Открытый 
контакт», существующий уже 13 лет на рынке.

■ Большое количество клиентов - более 1000 интернет-
магазинов.

■ Хорошая платформа для создания интернет-
магазинов: широкий функционал, наличие шаблонов 
дизайнов сайтов.

■ Большая база товаров и компаний в каталоге, хорошо 
отмодерированый каталог товаров, наличие 
параметров товаров в каталоге.

■ Наличие отзывов о товарах.

■ Система прайс-агрегатора.

■ По сравнению с Deal.by 
посещаемость в 3 раза меньше.

■ Зачастую однотипный дизайн сайтов. 
Для индивидуальных решений 
необходимо доплачивать.

■ Отсутствие отзывов о компаниях.

■ Отсутствие возможности добавления 
тендеров и заявок.

Преимущества Deal.by

■ Один из наиболее популярных среди пользователей бизнес-порталов в Беларуси (по Alexa – 28 сайт 
в Белнете и 7-ой по рейтингу http://akavita.by).

■ Постоянно растущая посещаемость  и узнаваемость ресурса.

■ Постоянно обновляемый и модернизируемый ресурс.

■ Богатый функционал ресурса, простая структура сайта, отличная навигация, легкость в 
использовании.

■ Оптимальное соотношение цены-качества.



Deal.by vs B2B.by

Сильные стороны b2b.by Слабые стороны b2b.by

■ Длительное существование основной 
компании на рынке – 13 лет.

■ Полный справочник компаний Беларуси.

■ Размещают информацию о компаниях в 
сети своих телефонных справочников.

■ Совместный проект с Tut.by – b2b.tut.by

■ Желтые страницы Беларуси.

■ Невысокая посещаемость.

■ Отсутствие возможности создания сайтов.

■ Отсутствие элементов ecommerce.

■ Устаревший функционально и морально 
портал.

Преимущества Deal.by

■ Один из наиболее популярных среди пользователей бизнес-порталов в Беларуси (по Alexa – 
28 сайт в Белнете и 7-ой по рейтингу http://akavita.by).

■ Постоянно растущая посещаемость  и узнаваемость ресурса.

■ Постоянно обновляемый и модернизируемый ресурс.

■ Богатый функционал ресурса, простая структура сайта, отличная навигация, легкость в 
использовании.

■ Оптимальное соотношение цены-качества.



Всегда рады ответить на 
ваши вопросы!
 


