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Отслеживание эффективности 
SEO

• Типовая бизнес модель
• Основные проблемы SEO (взгляд 
клиента)

• Решение проблем
• Примеры 



Типовая бизнес модель
 3 объекта: 

• Посетители

• Яндекс

• Сайт

Что то не так



Типовая модель: А в чём 
смысл?

3 стадии:

• Пользователь (целевая аудитория)

• Посетитель
• Покупатель



Типовая модель: Разные KPI

• SEO компания

Показатели:

- позиции по запросам
- количество 
переходов

• Заказчик

Показатели:
- количество продаж
- доход от продаж



Типовая модель: 
обмен информации

• Односторонняя связь:
SEO: отчёты по продвижению

• Дуплексная связь
 SEO: отчёты по продвижению
Заказчик:  обратная связь
- кол-во обращений по каждой услуге
- кол-во продаж по каждой услуге
- дополнительная информация



Проблемы SEO 
(Взгляд клиента)

1. Долгие сроки

2. Не прозрачность

3. Рентабельность SEO рекламы



Решение проблем

1. Сроки – суровая реальность, нет решения!
Экспериментировать или доверять профессионалам

2. Не прозрачность - доверяй, но проверяй
- аудит результатов продвижения
- проверка качества продвижения 

3. Рентабельность SEO рекламы – внедрение 
аналитических инструментов
Настройка целей в Яндекс.Метрике и Google.Analytics



Примеры

1. Trilan.ru - длинный хвост 

2. YauzaMotors.ru – купонный маркетинг
3. TopBay.ru – продвижение по лидам
4. fxClub.org – интеграция финансовой системы



Ваши вопросы

Благодарю за внимание 
http://www.trilan.ru/speeches/ 
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