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Brother Dealer 2006



Необходимые условия для 
кандидата Brother Dealer 2006

▪ иметь в постоянном  ассортименте офисную технику Brother, 
не менее
– 2-х моделей принтеров 2000 серии
– 3-х моделей МФУ 7000 серии
– 2-х моделей струйных МФУ (для корпоратора одна 

модель 52х серии)
– также, расходные материалы, TN-2075 и все 

оригинальные струйные картрижди
▪ разместить продукты Brother в прайс-листы и на web сайт
▪ назначить ответственного сотрудника для контактов с 

представительством Brother
▪ закупать офисную технику и оригинальные расходные 

материалы регулярно
▪ закупки делать у официальных дистрибьюторов Brother



Привилегии для Brother Dealer 
2006

▪ размещение на сайте 
www.brother.ru в разделе ГДЕ 
КУПИТЬ? 

▪ размещение в локальной рекламе 
(в случае размещения рекламы в 
регионе партнера) 

▪ предоставление через 
официальных дистрибьюторов 
POP и иных рекламных 
материалов по запросу

▪ участие в промо и маркетинговых 
акциях (таких как Brother Days и 
т.д.)

▪ проведение тренингов для 
продавцов партнера (расписание 
обсуждается отдельно)

▪ возможность приглашать своих 
корпоративных клиентов на 
презентации проводимых Brother

▪ получение фирменного 
сертификата об авторизации 

▪ возможность получать демо 
образцы с 50% скидкой (запросы 
рассматриваются отдельно)

▪ участие в конкурсе VIP Tour 2006



Brother Open Club 2006



Необходимые условия для 
кандидата в Brother Open Club 

2006

▪ обсуждаются персонально



Привилегии для члена Brother 
Open Club 2006

▪ привилегии для Brother Dealer 2006
▪ прямое общение с представительством Brother по 

маркетинговым и техническим вопросам
▪ дополнительные фонды для стимулирования 

продаж и совместного маркетинга
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