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Социальная ответственность 
фармацевтической компании в 

современном мире 
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МЫ РАДЫ, ЧТО МОЖЕМ ВНЕСТИ СВОЙ ВКЛАД

Йостейн Дэвидсен,
Президент
Никомед Россия-СНГ

«Россия – страна, обладающая 
огромным потенциалом развития. Мы 
рады, что можем внести свой вклад в 
этот рост, работая на благо людей. 
Компания Никомед стремится всегда 
быть на гребне волны бурных перемен, 
оставаясь надежным и уважаемым 
партнером. Надеюсь, что мы будем 
вместе идти к успеху!»
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ИСТОРИЯ КОМПАНИИ НИКОМЕД

• 1874 – основание компании провизором Мортеном Ниегаардом в 
Скандинавии. 

• 1913 – Никомед открывает собственное производство 
фармацевтической продукции

• 1937 – компания насчитывает около 100 сотрудников
• 1984 – вывод на рынок СССР Актовегина 
• 1990-1993 – Никомед приобретает ряд фармацевтических компаний в 

Норвегии, Дании, Австрии и странах Бенилюкса
• 1993 – представительство Никомед основано в России
• 1996 – вывод на российский рынок витаминов – Сана-Сол
• 1997 – вывод Кальция D3 –Никомед на рынок России
• 1998 – вывод на российский рынок Ксефокама
• 2000 – появление в России Називина и Геримакса
• 2001 – Никомед представляет в России Конкор
• 2002 – 10 лет работы компании Никомед в России. Вывод на 

российский рынок Куросурфа и Глюкофажа. Никомед выходит на рынки 
Великобритании, Италии и Польши. 

• 2006 – Никомед объявляет о достижении соглашения о приобретении 
компании Алтана Фарма (ALTANA Pharma)
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НИКОМЕД РОССИЯ-СНГ

• Никомед работает более чем в 120 городах и 
областях России и СНГ

• Динамичное развитие компании – результат работы 
более 900 сотрудников в России и странах СНГ

• Никомед представлен в каждой из бывших республик 
с общим населением более 280 миллионов человек

• Доля стран СНГ в общем объеме продаж составляет 
25%
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           Сателлитный симпозиум по Тахокомбу

• Клинический опыт применения в России и Германии
• Фармакоэкономические аспекты применения в 

Германии

Оригинальный инновационный высокотехнологичный 
препарат – требование фармакоэкономики для 
успешного продвижения на рынке
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Специалисты по фармакоэкономике
 компании Никомед в Европе

• Дания
• Швеция
• Германия
• Франция
• Бельгия/Нидерланды
• Россия (с апреля 2006 г.)
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Фармакоэкономика – новая функция для 
Никомед в Россиии

Требование для включения продуктов в различные    
программы:

• ДЛО
• ЖНВЛС
• Региональные льготы
• Федеральные программы
• Стандарты лечения 
• Госпитальный формуляр 
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Основа для качественных фармакоэкономических 
исследований

Научные стандарты
Отр
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Клинические 
исследования

Фармакоэкономические исследования должны быть
значимыми, достоверными и ясными для плательщика
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ФЭ исследования Никомед в России - 
сотрудничество

• Лаборатория Фармакоэкономики ММА  им. И. М. 
Сеченова 

• Межрегиональная общественная организация 
"Общество фармакоэкономических 
исследований"

• Собственные исследования
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НАША МИССИЯ

• Наша миссия – На 
Благо Здоровья!

• Улучшить качество 
жизни людей в России 
и СНГ

• Ответственность перед 
обществом
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СОЦИАЛЬНО-ОБРАЗОВАТЕЛЬНЫЕ ПРОЕКТЫ

• «Академия неврологии» в партнерстве 
с НИИ Неврологии РАМН 

• Программа борьбы с остеопорозом в 
сотрудничестве с Российской 
ассоциацией по остеопорозу 

• Мониторинг содержания пыльцы в 
воздухе (аллергопрогноз)– в 
сотрудничестве Институтом 
Иммунологии, Российской ассоциацией 
аллргологов и клинических 
иммунологов и биологическим 
факультетом МГУ
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СОЦИАЛЬНО-ОБРАЗОВАТЕЛЬНЫЕ ПРОЕКТЫ

• Тиромобиль – проект по 
предотвращению 
йододефицита в 
партнерстве с 
Эндокринологическим 
научным центром РАМН. 

• “Nycomed – Золотые кадры 
медицины» - 
стипендиальная программа 
в сотрудничестве с 
ведущими медицинскими 
ВУЗами
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НИКОМЕД –
НА БЛАГО ЗДОРОВЬЯ!


