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История развития



Web-дизайнер

Программист

DefinIT

Экономист

ИТ-специалист (30%)

Маркетолог (30%)

Образование
(специальности)

1.Организация защиты 
информации 

2.Информационная 
безопасность 
3. Финансы и кредит
4. Маркетинг 
5. Прикладная 

математика и 
информатика

6. Информационные 
технологии

Опыт 
(до проекта)

1. Менеджер проектов IT
2. Системный инженер
3. Маркетолог сети 
ресторанов
4. ГлавБух строительной 
фирмы
5. Ведущий программист 
на предприятии
6. Web-дизайнер в 
рекламной компании 

Руководитель (40%)

Команда проекта
Долевое участие в фирме



 Удаленный доступ и 
видеонаблюдение

     Программно-аппаратный
Комплекс доступа в сеть

                Интеллектуальные 
беспроводные Wi-Fi сети

Удаленный доступ

Защищенный доступ
          Решения по сокращению IT
      ресурсов организаций

Виртуализация

Беспроводные технологии

IV

III 

II

I 

DefinIT Освоенная продукция 
и технологии
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Конкурентные преимущества

Привлекательность на рынке

Индивиду-
альность

Быстр
ая

окупа
емост

ь

Простота
внедрения

Новая
модель

реализации

•Надежные партнеры
•Качественный сервис

•Чуткий персонал
•Современные технологии

•Доступные цены
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Планируемые направления

РешенияКонсалтинг 
и аудит в IT

Системы 
видеонаблюдения
 и коммуникаций

Защищенный 
документооборот

Продажа 
Программного
обеспечения

Построение
 IT-инфраструктуры

Обучение 
Проведение 

Мастер-классов
В сфере IT



Структура IT рынка
DefinIT

Прогноз

Ожидается рост 
отрасли в целом от 
30 до 40%

Прогнозируемая 
доля компании        
в РФ: до 10%
В Поволжье: до 25%

2010-2015гг.

Поволжье

Объем: 4 млрд. $
Из них:
Услуги: 0,9 млрд. $
Soft: 0,6 млрд. $

2009 год2009 год

Россия

Объем: 19 млрд. $
Из них:
Услуги: 4,5 млрд. $
Soft: 3 млрд. $

 



Стратегия развития

Выход на 
российский рынок

Создание
Торговой 

сети

Открытие 
первого 

магазина

Поиск 
партнеров

Маркетинговая 
кампания

НИОКР и 
разработка

новых 
решений

DefinIT

Инвестирование
(200000$)



Вид рекламы РАСПРЕДЕЛЕНИЕ ВИДОВ РЕКЛАМЫ НА РАСЧЕТНЫЙ ПЕРИОД

 май июн июл авг сен окт ноя дек янв
фе
в мар апр май июн июл авг сен окт

Прямые 

продажи                   

Печатные 

издания                   

Семинары                   

Агенты                   

Справочные                   

Рекламные 

щиты                   

ТВ и СМИ                   

DefinIT

Маркетинговая стратегия 



Риски и их преодоление

Риски:
1.Научные

 (появление новой
технологии)

2. Коммерческие 
(спад спроса)

3. Внутренние (конфликты)
4. Внешние (кризис)

Риски и их
Решения

Решения:
1.Обновление своих 

решений
2.Коррекция маркетинговой

кампании
3. Мотивация персонала,

«Командный дух»
4. Проработка новых 

направлений

DefinIT



Технические (25%):
1. НИОКР
2. Бизнес-планирование
3. Маркетинговые 
исследования
4. Лицензирование 
ФСТЭК

Направления
(200000$)

Коммерческие (75%):
1.Маркетинговая и 

рекламная кампании 
(25%)

2.Аренда площадей (10%)
3.Оборудование магазина 

(15%) 
4.Оборотный капитал 

(25%)

DefinIT

Инвестиции
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Прогноз продаж и прибыли

Валовая прибыль (тыс. $ )Объем реализации (тыс. $ )


