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Выгоды внедрения SAP в оптовой торговле

Внедрение SAP в оптовой торговле позволяет получить 
следующие выгоды:

❑ Сокращение ассортимента за счет отказа от неприбыльных 
позиций

❑ Снижение затрат на логистику

❑ Снижение затрат на обслуживающие подразделения

❑ Получение достоверной информации и контроль процессов 
в режиме реального времени
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Сокращение числа ситуаций отсутствия товара

Сокращение парка средств доставки

Улучшение маршрутного времени

Решения SAPВозможностиСферы деловой 
активности

Цели компании

Повышение точности платежей

Концентрация на ключевых клиентах

Контроль задолженностей клиентов

Показатели эффективности бизнеса в торговле
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1. Традиционное внедрение SAP

o разработка решения совместно с заказчиком;
o часто реинжиниринг бизнес-процессов заказчика;
o длительный срок настройки и внедрения;
o слишком дорого для средних предприятий.

Два подхода к внедрению SAP. 
Традиционное внедрение.



Длительность проекта обычно составляет  1 год

Традиционное внедрение SAP - статистика



Пакет типовых решений SAP 

o набор настроенных бизнес-процессов;

o процессы протестированы и документированы;

      =>  фиксированный бюджет 
            сжатые сроки проекта
            предсказуемый результат

Два подхода к внедрению SAP.
Пакет типовых решений для торговли.



❑ Предсказуемость проекта – 
Вы получаете то, что видите

❑ Минимальные риски

❑ Сокращение затрат на проект

❑ Высокий уровень качества 
проверенных решений

❑ Самая низкая стоимость 
владения ПО

Предварительно 
сконфигурированные   

лучшие бизнес-процессы

Документация по процессам 
и учебные материалы для 
конечных пользователей

Преимущества внедрения типового решения
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Рамки проекта:
- Управленческий учет, Бухгалтерский учет, Бухгалтерская отчетность
- Управление закупками
- Управление ячеистым складом и интеграция с радио-терминалами
- Управление сбытом с большим объемом отраслевой специфики

Сроки проекта: 2,5 месяца (октябрь – декабрь 2010)

Алинта-Фарм (фармацевтика)
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Ситуация до внедрения SAP

■ Проблемы с производительностью из-за большого 
количества номенклатуры;

■ Проблемы с безопасностью информации;
■ Отсутствие управленческого учета.

Цели

■ Повысить управляемость бизнесом
■ Обеспечить прозрачность работы сотрудников для 

руководства 
■ Обеспечить оптимальное управление всеми бизнес-

процессами компании: продажа, закупка, складской 
учет, финансы

■ Повысить безопасность данных

Задачи

■ Обеспечить полный контроль товара на складе;
■ Реализовать ведение официальной бухгалтерии в 

составе управленческого учета;
■ Реализовать ведение официальной бухгалтерии в 

составе управленческого учета;
■ Обеспечить выгрузку документов системы SAP в 1С;
■ Организовать и обеспечить ведение оперативного 

бюджета компании.

Срок проекта – 4 месяца

Результаты проекта
■ Рост компании (открытие филиала в Украине)
■ Значительное повышение качества обслуживания 

клиентов 
■ Гибкое управление ценообразованием
■ Автоматизированы следующие бизнес-процессы: 

■закупка, 
■продажа, 
■складской учет, 
■финансы, 

Diamant Zoo (торговля кормами для животных)



Что говорят наши клиенты ?

     “В условиях постоянно меняющейся ситуации на рынке, для удержания позиций и 
динамичного роста компании, перед нами встали задачи обеспечения оптимального 
управления всеми бизнес-процессами компании, повышения безопасности данных, 
обеспечения прозрачности работы сотрудников для руководства. Решить эти задачи 
предстояло путем внедрения ERP-системы высокого класса.

        При выборе продукта весомыми аргументами в пользу решений компании SAP стали 
рекомендации других клиентов SAP, а также наличие готовых моделей бизнес-процессов, 
построенных на основе лучших практик бизнесав компаниях по всему миру. В качестве 
партнера по внедрению решения SAP Business All-in-One была выбрана компания Softline 
Solutions и мы не прогадали - специалисты Softline Solutions успешно завершили проект в 
оговоренные сроки.”

Генеральный директор
ООО «Диамант Зоо»

Майер Е.А.
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В решении 75 настроенных процессов. Учтена специфика микро-
отраслей non-food, фармацевтика, оборудование в оптовой торговле.
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Состав типового решения Софтлайн для оптовой 
торговли (SLSL Wholesale trade)



Классификация товаров



Согласование заказов



Дополнительные затраты на закупку



Удобный интерфейс работы с ценами



Выбор товара и резервирование



❑ срок действия; 

❑ статус (например, деблокируется ли 
соглашение для расчета); 

❑ получатель бонуса (лицо, 
получающее кредитового авизо); 

❑ валюта (по умолчанию из сбытовой 
организации); 

❑ метод платежа (чек, банковский 
перевод и т. д.).

Ведение соглашений о бонусе



Управление транспортировками



Учет результатов. Показатели работы компании



Учет результатов. Сравнение план - факт



Отраслевое решение Софтлайн для оптовой 
торговли прошло процесс квалификации в SAP.

Использование типового решения позволяет 
сократить сроки и стоимость проекта в 2 раза.

Мы также предоставляем услуги хостинга и аренды 
ПО SAP. Наш дата-центр сертифицирован SAP.

Решение получило сертификат SAP AG
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Сроки и стоимость внедрения

Типовой проект SAP Business All-in-One для 

оптовой торговли «под ключ»

Стоимость работ – 100.000 евро

Срок внедрения – 3 месяца

 



❑ Обширный опыт внедрения SAP, в том числе типовых 
пакетов решений

❑ Комплексный подход к проекту 
(оборудование+софт+SAP+сервисы)

❑ Большое число проектов в оптовой торговле

❑ Широкая отраслевая экспертиза

❑ Накопленная база знаний по проектным решениям SAP

Почему клиенты выбирают Софтлайн



Софтлайн, Москва 

115114, Москва, Дербеневская набережная, 
д. 7, стр. 8
Деловой квартал «Новоспасский Двор»

Тел.       (495) 545-0-545 
E-mail:   sap@softline.ru 
Сайт:     www.softline-erp.ru 

Контактная информация


